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■本报记者 蔡静琦 文/图

4 月初，新坤锋推出 2.5 米规格重
型线锯，作为行业大规格重型线锯标
杆产品，首台设备已落地东升股份，并
正式投入高端石材生产。该设备凭借
2.5米超宽切割规格，精准适配超大规
格奢石、高硬度石材精细化加工需求，
助力行业龙头企业提升高端产品产能
与加工品质，也拉开了石材线锯设备
第三次技术革新的序幕。

从满足基础切割的普通线锯，到提
速增效的高速线锯，再到攻克奢石硬石
加工难题的重型线锯，数年间，石材加工
核心装备线锯完成三轮技术迭代。每
一步都在突破行业加工瓶颈，彻底改写
传统石材加工格局，全面推动石材产业
智造水平迈上高质量发展新台阶。

从普适到高效从普适到高效
两轮升级筑牢行业基础两轮升级筑牢行业基础

线锯是石材切割环节的核心装备，
其技术迭代始终紧扣石材行业发展需
求。历经两次关键升级，线锯逐步取代
传统设备，成为行业主流加工选择，也为
后续高端化升级奠定了基础。

3 年前，普通线锯凭借切缝窄、原
料损耗小的核心优势，全面替代传统
拉锯，成为石材加工的基础配置，推动
行业初步实现工艺升级。彼时，普通
线锯切缝稳定控制在 0.55 毫米，石材
出 材 率 相 较 传 统 排 锯 提 升 10% —
15%，但受机身刚性不足、张力控制技
术局限，设备线速普遍低于1500米/分
钟，切割稳定性较差，易因张力波动出
现断线问题。这也导致其仅能满足常
规大理石及普通石材板材的基础切割
需求。面对高硬度花岗岩、纹理复杂
的稀缺奢石，普通线锯极易出现切割
面不平整、板材崩边、原料损耗超标等
问题，无法适配高端石材加工要求。

2025 年，高速线锯迎来行业爆发
式普及。通过改良金刚石镀层工艺、
优化智能伺服张力系统，高速线锯线

速突破至2000米/分钟，较普通线锯提
升30%以上，切割效率直接翻倍，设备
断线率大幅降低。高速线锯的大规模
应用，不仅提升了常规石材加工效率，
也进一步压缩加工成本，推动线锯设
备在中小石材企业快速渗透，夯实了
行业整体加工产能基础。

然而，高速线锯仍存在技术短板，
始终未能解决大规格、高硬度石材稳
定切割的核心难题。由于机身重量
轻、整体刚性不足，在切割超大规格石
材荒料或高硬度石材时，设备易产生
共振和抖动，直接导致成品板材平整
度差、出材率大幅下降。

“线锯加工是一套系统化工程，要
减少断线、保障切割质量，设备性能、金
刚线品质、操作技术三者缺一不可。”新
坤锋创始人蔡建辉深耕石材加工领域
20余年，全程亲历了线锯设备的迭代历
程。他直言，前两代线锯的普及，仅解决
了石材行业“切得动、切得快”的基础加
工需求，而随着石材消费高端化趋势加
剧，实现“切得稳、切得精”，才是突破行
业发展瓶颈的核心关键。

重型线锯面世重型线锯面世
攻克高端加工核心难题攻克高端加工核心难题

立足石材产业高端化、精细化转型

大势，针对前两代线锯的技术短板，
2026年全新重型线锯正式面世，完成了
线锯设备第三次革命性升级，成为石材
加工装备迭代升级的标志性里程碑。

重型线锯的核心技术突破，在于
机身结构全面优化。通过加厚机身、
强化整体架构，设备的刚性与稳定性
实现质的飞跃，从根源上解决了切割
过程中的振动和走位偏移问题，保障
了全程平稳切割，牢牢把控成品板材
的加工品质。

此次技术升级最直接的价值，在
于彻底打破高端石材加工的技术壁
垒，全面拓宽石材加工范围，破解行业
长期存在的奢石、高硬度石材无法高
效稳定切割的困局。以往普通线锯、
高速线锯难以加工的稀缺奢石、高硬
度石材，以及超大规格石材荒料，在重
型线锯加持下均可实现精准切割，完
美匹配当下高端家装、精品工程对大
尺寸、高品质石材板材的市场刚需。

“当前，奢石、大规格板材已经成
为市场消费主流，但硬石、奢石高效切
割一直是行业悬而未决的痛点。”品河
线锯总经理张启金直言，重型线锯就
是针对这一行业痛点专项研发的。更
厚重的机身、更强的结构刚性，从硬件
上杜绝切割晃动、走位偏移问题，实现
了每一刀精准稳定切割，完全满足高

端石材加工的严苛标准。

本土企业领跑本土企业领跑
助推产业智造升级助推产业智造升级

在重型线锯技术革新浪潮中，本
土石材装备企业率先发力，快速完成
技术研发、产品落地与市场应用，以硬
核实力打破国外设备垄断，彰显国产
石材加工装备的研发与制造能力。

“我们研发重型线锯，就是精准瞄
准高端石材市场加工痛点。这款 2.5
米规格设备机身重量比高速线锯增加
10%以上，核心就是追求切割稳定性
与强劲动力，攻克以往奢石、硬石无法
高效加工的难题。”蔡建辉表示，将首
台设备落地行业龙头东升股份，就是
为全行业树立国产重型线锯应用标
杆，用实际生产效果验证国产设备的
技术实力。

蔡建辉介绍，新坤锋2.5米重型线
锯采用一体式铸造工艺，机身重达 50
吨，抗震性能拉满，切缝可精准控制在
0.55 毫米以内，石材出材率较传统设
备提升 20%。目前，该设备在东升股
份的实际生产中，完美适配高端石材

“小批量、高附加值”的加工场景，各项
性能指标均达到设计预期，获得生产
端高度认可。

与此同时，品河线锯推出的 2.25
米规格重型线锯，也已完成安装调试，
正式投入源港石业生产运营。“企业要
提升加工工艺、打造高品质产品，核心
就是匹配先进生产设备。重型线锯的
投入使用，直接让企业高端石材加工
能力实现质的提升。”源港石业总经理
曾少华表示。

新百飞罗拉创始人张飞提到，
未来线锯切割领域，节能降耗将成
为核心竞争方向。近几年，线锯设
备不仅在机身结构、操作系统上持
续迭代升级，配套罗拉配件也同步
优化升级，全程朝着节能、低耗方向
发展，助力石材加工产业实现绿色
化、高效化转型。

■本报记者 蔡静琦 文/图

家装设计风潮迭代，消费话语权悄
然更迭。当极简留白成为主流，传统大
面积石材运用逐渐退出家装舞台，女性
消费者凭借对空间美学、居住体验的极
致追求，成为主导家装市场的核心力量。

在这样的行业变革中，丰记石仓
创始人余英文跳出传统石材经营的固
有思维，依托设计师的专业研判，将目
光投向无人看好的粉色石材，深耕小
众赛道，用一款“四季粉”重新定义家
装石材的搭配可能。

锚定女性消费力锚定女性消费力
解锁粉色石材新机遇解锁粉色石材新机遇

“装修留白，不可能再大面积用石
材。”设计师的一句直言，点醒了正在
探寻行业新方向的余英文。

彼时，家装市场正掀起极简留白风
潮，厚重、大面积的石材铺装不再契合
主流审美，传统石材品类陷入同质化竞
争困局。余英文敏锐察觉到，这场审美
变革的背后，是女性
消费群体的强势
崛起。在家装决
策中，女性愈发
占据主导地位，
她们摒弃了传统

石材的厚重与冰冷，追求清新、俏皮、有
质感的空间点缀，对色彩、细节和个性
化的需求大幅提升。而风格小众、色调
柔和的彩色石材，恰好能满足留白空间
里的点睛搭配需求。

在业内普遍不看好粉色石材的市
场环境下，余英文笃定这是一片亟待
开发的蓝海。他深知，粉色自带温柔、
浪漫的属性，与当代女性审美高度契
合，既能打破传统石材的单调沉闷，又
不会破坏留白空间的简约质感，是未
来家装点缀的理想材料。

为了找到优质的粉色石材资源，
2024年起，余英文亲自带队，深入柬埔
寨、云南等矿山腹地，走遍众多矿口，
实地勘察石材色泽、纹理与品质。历
经数月奔波，他成功发掘出多个风格
各异的粉色石材矿口，破解了粉色石
材品类单一、选择有限的行业痛点，并
将这些石材统一命名为“四季粉”。

这款专属石材涵盖深粉、浅粉等多
种色调，搭配不同的自然纹理，同时覆
盖高、中、低多个价格档位。无论是高
端豪宅的精致点缀，还是普通家装的个
性搭配，都能找到适配的产品，彻底填
补了粉色石材的市场空白。“做‘四季
粉’的初衷，就是精准贴合女性消费者
的审美需求，让石材不再是空间里的厚
重装饰，而是成为提升家居氛围感、彰
显居住者个性的灵动点缀。”余英文表
示，这一差异化布局，也让企业在小众
石材赛道率先站稳脚跟。

深耕产品运营深耕产品运营
搭建多元化获客体系搭建多元化获客体系

立 足“ 四 季
粉 ”核 心 爆 款 产
品 ，余 英 文 构 建
起一套成熟的产
品体系与获客运
营 模 式 ，助 力 小
众石材快速打开
市场。

在产品打造

上，丰记石仓始终坚持差异化发展
路 线 ，旗 下 多 款 石 材 均 为 独 家 资
源。“四季粉”凭借多矿口、多风格、
多价位的核心优势，构筑起难以复
制的市场壁垒。

同时，余英文深谙市场规律，以过
往经营雅柏白的经验为参考，在产品
布局上兼顾爆款与小众品类，既保证
市场竞争力，也为企业发展预留空
间。早年雅柏白因无人关注被市场忽
视，后凭借工地项目的应用意外走红，
却因跟风从业者增多导致价格下跌。
这一经历，让余英文更加坚定了做独
家小众产品的决心。

在获客与推广方面，余英文精准
锁定设计师、专业展会两大核心渠
道。设计师是连接石材企业与终端
消费者的桥梁，主打家装小众搭配的

“四季粉”，离不开设计师的专业推荐
与场景化应用。通过与优质设计师
深度合作，丰记石仓的产品快速进入
高端家装设计方案，精准触达女性消
费群体。

与此同时，企业坚持深耕国内外
专业石材展会，部分展会通过合作企
业代为参展展示，借助展会的平台影
响力，让海外客商与国内行业同仁快
速了解企业独家产品。余英文坦言，
小众产品的推广需要耐心，“四季粉”
上线后，经过 3 个月的持续推广，销量
逐步上升。经过一年的市场培育与口
碑积累，现已成为家装石材领域的热
门选择。

为进一步提升品牌曝光度，余英
文有着清晰的区域布局规划：选择在
滨海一带多点布局卖场。他认为，多
点布局能够全方位覆盖目标客群，最
大程度提升产品曝光。在业务员配
置上，每个卖场均配备多名业务员。
在他看来，增加一名业务员带来的人
力成本涨幅有限，但能实现卖场客户
的全方位对接。业务员驻守门店本
身就是“活体广告”，能有效提升客户
信任度，带动业绩增长，实现成本与
效益的平衡。

坚守贸易主业坚守贸易主业
筑牢筑牢2727年行业根基年行业根基

从涉足石材行业至今，余英文已
走过 27 个年头。历经行业多次变革，
他始终保持清醒的认知，不断优化经
营模式，筑牢企业发展根基。

如今，丰记石仓专注于石材贸
易，关停了加工厂。“石材加工行业
费用透明，且生产管理流程烦琐，投
入大量精力却难以实现效益最大
化，而聚焦贸易主业，能够集中资源
深耕产品采购、渠道拓展与客户服
务，更符合企业当下的发展定位。”
余英文说。

在库存管理上，余英文凭借多年
行业经验，做出精准的囤货规划。作
为企业的经典爆款，雅柏白年囤货量
约 8 万平方米，满足稳定的市场需求；
而针对主打新品“四季粉”，每年囤货
约 3 万平方米，既保证市场供应，又避
免库存积压，实现了爆款产品与小众
新品的库存平衡。

余英文介绍，石材行业资源集中
度高，一个矿口通常会分给多家供应
商共同经营，单打独斗难以应对市场
波动，而供应商之间抱团合作，能够
实现资源共享、风险共担，稳定产品
价格与市场供应。这也是企业能够
长期稳定获取优质“四季粉”石材资
源的关键。

面对家装市场的持续变革，余英
文始终坚信，读懂消费者需求，尤其是
占据家装决策主导地位的女性消费者
需求，才是石材企业发展的核心动
力。从无人看好的粉色石材，到家装
市场的热门小众单品，“四季粉”的走
红，是他对市场风向的精准把控，更是
对女性消费视角的深刻理解。未来，
他将继续深耕小众石材领域，不断优
化产品与服务，用更多符合现代家装
审美的石材产品，为空间设计注入新
活力，也让丰记石仓在差异化赛道上
持续领跑。

资讯

本报讯（记者 蔡静琦） 4月24日—25日，
由中国石材百市联盟与水头石博中心联合发起
的“中国石材·华东研学”系列活动走进南通，水
头石材企业组团赴长三角开展深度交流，共探
产业协同发展新路径。

本次研学团由水头石博中心、海西石材
城、华辉石材城、东升石业、链石科技等多家
水头优质石材企业组成。在为期两天的行
程中，研学团先后走访中子星石业、金东升
石业、新鹏飞石业、铮旺石材、东升石材城等
南通标杆石材企业，深入生产车间、展示展
厅，实地考察加工工艺、库存管理、市场运营
模式，并就石材流通热点问题与企业负责人
深入交流。

专题座谈会上，水头与南通石材业界人
士围绕资源共享、联盟共建、展会创新、品类
聚焦、新媒体赋能、市场拓展等议题展开研
讨，达成多项合作共识。双方明确，将发挥
水头石材源头集散优势与南通长三角区位
优势，聚焦莱姆石、轻奢大理石、奢石三大品
类，补全产业服务链条；共同推进中国石材
百市联盟建设，实现跨区域信息互通、资源
联动；持续做强水头石博会，打造 365 天常态
化展会平台；借力抖音、视频号、小红书等新
媒体，构建线上引流、线下体验、终端落地的
全链路营销体系。

双方表示将以南通为支点，辐射长三角
300 公里核心市场，携手深耕高端家装与工
程领域，拓展市场增量空间。此次研学活
动，进一步深化了水头与南通石材产业的交
流合作，为两地石材行业优势互补、协同升
级注入新动力，助力全国石材产业共融共
创、共进共赢。

本报讯（记者 蔡静琦 通讯员 陈良梯）
近日，南安市石材协会会长王清安带队赴郑州，
参加众合（郑州）国际产业园5.99MW分布式光
储一体项目启动仪式。

据悉，众合（郑州）国际产业园 5.99MW 分
布式光储一体项目是园区践行绿色发展理念、
培育新质生产力的重要实践，通过光伏与储能
一体化建设，实现绿电高效消纳与智慧能源管
控，致力打造区域绿色低碳示范园区，为石材产
业绿色转型树立新标杆。

启动仪式后，王清安一行先后走访了南
安市石材协会郑州分会、众合（郑州）国际产
业园以及郑州万隆石材、宏星石业等会员企
业，与在豫南安石材企业家进行了深入交
流。双方围绕行业发展趋势、区域产业协作、
绿色低碳转型、市场拓展等议题坦诚沟通、共
谋发展，进一步凝聚在外贤达力量，强化两地
石材产业联动。

此次郑州之行，既助力郑州分会绿色项目
落地，也深化了协会与在外会员企业的紧密联
系。下一步，南安市石材协会将持续推动绿色
能源与石材产业深度融合，引导会员企业走低
碳高效发展之路，携手在外南安石材人抱团发
展、共赢未来，为“世界石都”高质量发展注入绿
色新动能。

本报讯（记者 蔡静琦）近日，郑州市南安
商会新一届理监事会就职典礼举行。南安市石
材协会常务副会长、郑州分会会长李基伟成功
连任。

在就职典礼上，南安市石材协会名誉会长
王尚云、会长王清安受聘为郑州市南安商会荣
誉会长；协会名誉会长王金沙、黄明经，执行会
长王少芳，监事长吕维山受聘为名誉会长，彰显
两地商会、行业圈层深度融合。

李基伟深耕中原多年，既是南安石材产业
在外发展的标杆人物，也是连接家乡与郑州的
重要桥梁。此次连任，既体现在郑南安乡亲的
信任，也反映郑州各界对南安企业家实力与担
当的认可。

南安市相关负责人表示，郑州市南安商
会是南安在外重要商会平台，长期为两地经
贸 往 来、乡 情 联 络、产 业 协 作 发 挥 关 键 作
用。他期待新一届班子继续弘扬南安人“爱
拼敢赢”精神，当好桥梁纽带，助力更多南安
企业拓展中原市场，推动石材等优势产业协
同升级，为“世界石都”建设与两地高质量发
展贡献更大力量。

共融共创 共进共赢

“中国石材·华东研学”走进南通

南安市石材协会一行赴郑州

助力光储一体项目启动

郑州市南安商会换届

两地石材产业联动再升级

余英文：锚定女性审美，以“四季粉”开辟石材小众新赛道

切缝精准控制在0.55毫米以内，出材率较传统设备提升20%

重型线锯破解轻奢石材加工痛点

重型线锯切轻奢石材。


