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资讯

“1991年之前，我们这里还不叫洪
梅镇，是属于洪濑镇，当时我们就是利
用洪濑镇集市优势，将海鲜干货运送到
北方赚取差价。”福建水产品批发行业
协会相关负责人回忆，借着改革开放的
东风，这些水产人走向天南海北，在全
国各地生鲜市场里响彻南安乡音。

从销售海鲜干货到生鲜，从卖苦
力到创办公司，从参与养殖业到布局
冷链物流业，从国内市场调控海产品
到向国外进口海鲜……拥有源头养
殖到技术研发、深加工、销售等方面
的强大资源优势，南安水产人形成了
完整的产业链，在外从事水产餐饮业

达2万多人，企业1万多家，从业地区
超过百城千县，坐拥全国中高端酒店
70%的水产餐饮市场份额。

随着南安市委、市政府不断释放
“回归创业”的政策红利，以及福建省
水产品批发行业协会成立，越来越多
的南安水产人回到了家乡，迎接新的
发展机遇。2021 年，福建水产品批
发行业协会会员许就来返乡创办南
安市顺隆种养专业合作社，采用“村
委会+专业合作社+农户”的现代农
业产业联合体，通过流转土地的方
式，实现土地集中连片耕作，减少农
业生产成本的投入，提高农业生产效

率，为乡村产业振兴注入新活力。
截至目前，洪梅镇已签约土地流

转洪梅镇霞峰村650亩、山溪村90亩、
洪梅村300亩、梅溪村20亩，梅山镇埔
仔村167亩，使合作社经营的土地规
模达千亩以上。该项目今后将为洪梅
镇水产预制菜产业园提供原材料配
套，同时还助力5个村集体年均增收
10万元，有效壮大了村集体经济。

同时，该合作社投资800万元对
流转 600 亩耕地进行高标准农田改
造提升，既有效破解种田效益低，抛
荒撂荒严重等制约乡村振兴发展的
难题；通过机械化耕作，每年至少种

植一季水稻，进一步夯实南安市粮食
安全根基。此外以水、肥、药为重点，
大力推广绿色高效新模式,实现生态
效益和经济效益双赢。

“此外，我们还通过‘专业合作
社+农户’，带动130余农户共同发展
绿色高效农业，解决了农村剩余劳动
力80多人的再就业问题。”洪梅镇党
委政府相关负责人表示，合作社策划
开展慈善“造血”项目，就业帮扶低收
入农户8人，使低收入农户年均增收
达 2.2 万元。农忙季节，周边农民还
可以通过在合作社打“短工”，进一步
带动周边农民的增收致富。

本报讯（记者 李杨瑜） 6日，在仑苍镇云科
直播基地二楼，一场由名师 1 对 1 指导聚焦 AI 获
客的专题讲座成功举办。本次讲座特邀 I派科技
的江芳老师、曹靖老师为企业现场授课指导，吸引
了皇尔卫浴、欧联厨卫、巨匠卫浴、志美卫浴、海协
消防等多家卫浴企业积极参与。

讲座中，曹靖为大家深入剖析 AI 获客的奥
秘，为企业进行深度赋能，以提升客户资源的有
效转化。同时，曹靖揭秘了如何实现 1 分钟快
剪 500 条视频；并分享了超级公域获客与私域
变现的方法论，为企业打通营销路径，筑牢业绩
增长的基石。此外，还讲解了完成私域流量自
裂变能力构建的方法，以推动客户群体的快速
扩张。

在如今充满变局的市场环境中，企业普遍
面临缺用户、缺流量的难题。对于卫浴行业企
业来说，这次讲座犹如一场及时雨。在市场不
断变化的当下，他们迫切需要借助新的技术和
理念来拓展客户群体。通过此次讲座，包括欧
联厨卫、海协消防等在内的多家企业代表表示，
不仅深入了解了 AI 获客的原理和方法，还与专
家进行了面对面的交流，解决了许多实际操作
中的困惑。

云科直播基地相关负责人表示，接下来，他们
会多举办相关的行业活动，让更多企业受益于创
新的活动举措，推动卫浴行业在数字化营销的道
路上迈出坚实的步伐。

本报讯（记者 李杨瑜）日前，恒通卫浴举行
了以“全新引流，渠道强化”为主题的2024年秋季
新品发布会暨门店运营引流培训实操大会。

会上，针对当下激烈的市场竞争，以及市场
经济下行的情况，恒通卫浴董事长颜和钦指出，
恒通卫浴将组建新的营销团队，赋能全体经销
商，做经销商最好的后盾；恒通卫浴副总经理颜
建炜，总结了 2024 年上半年取得的成绩，并指出
下半年营销中心重点工作将持续围绕全新的线
上引流方式，以抖音本地生活为代表，线上线下
融合，将恒通卫浴优质的整体卫浴产品，推荐给
消费者。同时根据市场反馈，要快速响应提升产
品、加强服务、强化渠道等，引领企业实现高质量
增长。

为期 2 天的时间里，恒通卫浴的经销商精英
们，在紧凑的节奏中，现场参与全新引流的培训，
并进行了精细化实操，解锁新模式、新业态，共同
交流了各自在不同区域的成功经验。各经销商精
英纷纷表示，对未来的市场竞争更有信心。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 许艳艳） 近
日，苏州市工商业联合会发布了《关于认定 2024
年苏州市“四好”商会的通报》，认定197家商会为
2024年苏州市“四好”商会。其中，苏州市南安商
会榜上有名。

站在新起点，苏州市南安商会会长郑加朴表
示，商会将继续保持和发扬谦虚谨慎、不骄不躁的
作风，凝聚力量，顺应时代发展，踔厉奋发，勇毅前
行，严格按照“四好”商会标准要求，不断提高商会
建设水平，积极发挥商会的职能作用，引领广大会
员企业家为苏州、南安两地经济社会发展作出新
的贡献。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 王艺远） 为
鼓励商会会员子女勇于拼搏、勤奋好学，近日，常
州市南安商会召开第四届第四次理（监）事会暨高
考优秀学子表彰大会。

“感恩父母与师长的培养、教导，感谢商会对
会员子女教育的重视。”商会会员子女学生代表李
岚表示，进入大学后定会努力学习知识，形成正确
的道德观、价值观，学会处理人际关系，丰富自己
的技能。

常州市南安商会会长王谋振代表商会对商会
会员子女金榜题名表示祝贺，他勉励学子们要做
坚定的前行者，要求他们要知恩感恩、不忘乡情、
不负韶华。

会上还回顾总结了常州市南安商会 2024 年
上半年的主要工作和组织的各类活动等情况，并
围绕争创“全国四好”商会、财税知识分享等议题
展开深入探讨。王谋振对商会下半年争创“全国
四好”商会提出要求，希望通过开展争创四好商
会，使商会尽快步入高质量发展的快车道，开启新
的篇章。

■本报记者 蔡静琦 文/图

在水头镇永泉山工业区的友价商
城内，仅3000个架子位便展示了超千
种石材品种。令人称奇的是，有些品
种甚至只有一片或半片。尽管单品数
量不多，但这里汇聚了市面上销售的
绝大多数石材品种。这个被戏称为

“散货营”“大杂烩”的商城，平均每天
都能吸引十余拨客户前来选购。

在大多数石材商追求大宗订单之
际，友价商城创始人林联源却专注于

散片销售，这种独特的经营策略无疑
为他带来了广泛的客户群体，也为那
些销售无门、迷茫不已的石材商提供
了新的出路。

让陈年旧板重新焕发生机

7 日下午，记者来到友价商城时，
正巧碰到从工厂收板回来的林联源。

“一些贸易商转行或者工厂到期
不做了，只要价格合理，我都能把他们
全仓的石材‘吃’下来。”林联源告诉记
者，除了对接线上客户，他大部分时间
都在走访工厂。

在创办友价商城之前，林联源曾
从事过一段时间的架子位转租生意。
其间，他因朋友的工厂要转型做封釉
而帮忙清理100多件库存板。他把这
些板材放在自己闲置的仓库，重新整
理。令他意外的是，当他将这些板材
发布到网上后，次日就有客户来购
买。这也让他看到了新的商机：自己
为何不将这些架子位利用起来呢？

有了这个成功的开始，他陆续收
到更多工厂的板材，也有越来越多的
工厂主动联系他。

林联源告诉记者，从2022年创立
友价商城至今，他已经收购了五六十
家工厂的板材。许多加工厂经营了一
二十年，囤积了上百种的石材，有些品

种仅剩一片半片。但他并不会因为单
品数量少或破损而拒收。他坦言，过
去没有友价商城的时候，很多工厂不
做了，就把这些陈年旧板直接当垃圾
扔掉。“但实际上，石材并不会因为时
间而变质，只要除去表面的灰尘重新
打磨，依然是有使用价值的。”

“我们团队现在有9个人，每天的
工作就是整理归类从各个石材厂收回
的零散石材。”尽管忙碌，林联源充满
信心：“做散片生意虽然一单收入不高
且辛苦，但家装需求是源源不断的。
只要想到这是长期生意，生活也就有
盼头。”

找好定位就能够实现目标

“在水头，做石材特价的有几十
家，甚至上百家。但我们的友价商城，
不仅价格优惠，还能让客户一次性购
齐家装所需石材。”林联源坦言，现在
市场上有很多打折特价板仓的广告，
但对采购量都是有一定要求。而对于
家装客户而言，需求量并不大，可能还
会涉及多个品种，显然想买到这种特
价板对他们来说并不现实。

但友价商城的客群，正好就是针
对这些家装客户，哪怕是半片板都能
买到。“如果多个品种一起挑选，那就
更有优势了。”他补充道，市场上，想要

同时买到五六个品种，每个品种几平
方，往往需要都转几个卖场才能买
齐。不仅费用不低，货运成本也降不
下来。友价商城的散片模式，恰好解
决了消费者这一痛点，也降低了石材
成本。

在与林联源的攀谈中，他的眼中
总装满了光。谈及友价商城的规划，
他表示，除了大板交易，友价商城还可
以拓展石材样品、二手成品、石材封釉
等业务。

“现在市面上有不少商家在向设
计师兜售石材样品，需求居然还不
小。”目前，已有设计师找到林联源，希
望能够根据设计图纸购买石材，一次
性完成交付。这对熟悉石材品种和家
装图纸的他来说，并非难事。

“过去我做采购的时候，每一次采
购，都不会在一天内完成，哪怕是一个
品种，我也要多家对比，分析不同矿口
的材质区别，判断价位的不同。”林联
源表示，过去给专业采购，客户对每个
产品的细微差异都很敏感，那对家装
客户而言，只要颜色相近、尺寸相同就
可以，所以做家装选材这块，于他而言
容易了许多。

想到美好的未来，林联源每天都充
满活力。林联源坚信，石材行业永远不
会消亡，只要找准定位，不惧艰辛，石材
人都能够实现自己的梦想和目标。

云科携手I派科技解锁AI高效获客密码

恒通卫浴举办新品发布会

苏州市南安商会

获评苏州“四好”商会

常州市南安商会

表彰高考优秀学子

新赛道助力乡村振兴 南安打造预制菜全产业链

林联源：聚沙成塔“散货营”也能做成大买卖

林联源

■本报记者 李杨瑜 李想 文/图 通讯员 王建 蔡家泊

眼下，预制菜、村宴等新业态受到越来越多消费者的青睐与追捧，它们不
仅丰富了日常餐饮选择，还促进了乡村经济的多元化发展。而这些新业态的
蓬勃兴起，离不开相关部门单位及行业协会、企业的紧密合作、共同打造。

在南安有这么一个乡镇，户籍人口5.65万，在外从事水产餐饮业达2万多
人，企业1万多家，从业地区超过百城千县，坐拥全国中高端酒店70%的水产
餐饮市场份额，在源头养殖、技术研发、深加工、销售等方面拥有强大的资源优
势，形成了完整的产业链，它就是被誉为“中国水产餐饮第一镇”的洪梅镇。

依托良好的资源优势，随着南安市委、市政府不断释
放“回归创业”的政策红利，南安水产人一呼百应。2017
年，南安水产人参与的福建省水产品批发行业协会应
运而生，300多位在全国各地的洪梅水产人踊跃加入。
多年来，该协会积极响应号召，全力优化产业升级创
新发展，积极参与“万企兴万村”行动，整合优势资源，
不断探索发展“预制菜”“洪梅村宴”“洪梅‘鲜·香’一
日游”等新业态，推进农村一二三产业融合发展，激
发乡村振兴新动能。

“合作社+农户”拓宽产业富民新路径

随着市场的无形驱动，产业正在
加速整合协作。2017年6月，福建水
产品批发行业协会成立洪梅水产品
集团，公司由洪梅镇在全国百城千县
的水产行业领军人物、企业共同集资
5000 万元联合发起成立。公司成立
以来，积极打造中国生鲜食材供应链
服务平台，充分整合资源，借助互联
网科技，结合新零售概念，对传统的
水产养殖、批发、销售、配送等环节进
行改造和升级。

近年来，预制菜已成为我国城乡
居民食物消费的重要形式之一，预制
菜市场规模在 2022 年已达 4196 亿
元。福建水产品批发行业协会为主
的洪梅水产人再次出击，凭借着水产
产业链优势，整合资源、紧扣市场趋
势，抢跑水产预制菜产业新赛道。在
南安市委、市政府，洪梅镇党委政府

的领导下，洪梅水产人回乡创业，建
设产业园的梦想终于实现——中国
（南安）洪梅镇水产预制菜产业园项
目正式开启。

中国（南安）洪梅镇水产预制菜
产业园项目，投资规模达到20亿元，
是集生产研发、仓储展示、检验检测
服务于一体，以高端水产预制菜为主
导的特色化产业园区。该项目规划
用地290.72亩，总投资约11.38亿元，
总建筑面积约 21.93 万平方米，建设
内容包括预制菜标准生产厂房、冷链
仓储物流、创新研发中心和综合服务
中心。洪梅水产预制菜产业园项目
以“协会+国企”模式进行开发、建设
和招商运营，重点解决预制菜冷链痛
点，降低运营成本，构建研、采、产、销
一体化的产业链条。预制菜产业园
将着力吸引水产预制菜及相关配套

产业落户园区，促进预制菜产业链高
度集聚发展，积极推进区域内产业转
型升级。

当前，福建水产品批发行业协会
通过发挥行业优势和人脉作用，吸引
在外优质水产企业福建安鑫达生物
科技公司、泉州尚鲜食品公司等 10
余家意向入驻。

为了让更多人了解文化厚重、舌
尖浪漫和开放发展的洪梅镇，早在
2021 年，洪梅镇党委政府与福建水
产品批发行业协会就投资建设了洪
梅水产馆，该馆集洪梅镇史、水产产
业史、水产餐饮线下展览等为一体，
通过展示让洪梅人以及游客更加了
解洪梅、爱上洪梅；2023 年，洪梅镇
党委政府与福建水产品批发行业协
会以及能源工贸、五矿产城福建公司
再次另辟蹊径，投资约 320 万元，改

造 6 栋古大厝，总建筑面积约 464 平
方米，建设预制菜产业园招商服务中
心；2024 年 5 月，洪梅村宴文旅产品
正式发布，全面展示了洪梅镇丰富的
饮食文化，为游客提供了一次独特的
乡村美食体验，洪梅“鲜·香”一日游
文旅产品则让游客们充分感受洪梅
镇的美丽风光和独特魅力。

福建水产品批发行业协会相关
负责人表示，通过推动产业和洪梅小
城镇建设同步发展，实现“产”与“城”
的充分融合，带动洪梅镇区域经济发
展。“丰富多彩的乡村文化旅游活动，
带动了农村经济的同时，也促进了乡
村振兴建设，促进了农民增收，拓宽
了农民视野。”上述负责人表示，同时
也带动了非遗文化、民俗文化发展，
推进了城乡互动，为南安乃至洪梅镇
乡村振兴奠定了坚实基础。

“协会+国企”带动乡镇区域经济发展

◀洪梅水产品目前线上销售以加工成品为主。

▲生产车间内，工人正在包装速食水产品。


