
■本报记者 蔡静琦 文/图

日前，在南安市水头五里桥工业
区，南安市安研金刚石工具有限公司
的厂房内，机器的轰鸣声与工人忙碌
的身影交织在一起，绘就了一幅热火
朝天的工业生产画卷。在这里，记者
见到了石材工具界的新星——陈海
彬。他身姿挺拔，目光炯炯，正在仔细
地检查着生产线上运转的金刚线。

“你看，这捆金刚线长 20 公里，
细如头发丝，却拥有强大的切割力。”
陈海彬拿起一根金刚线，轻轻展开，
其柔韧的质地和精细的工艺让人惊
叹不已。

自去年以来，线锯以高出材率和
环保特性，成为石材行业的一股强劲
潮流。不论是机械设备制造商还是石
材加工企业，都纷纷涌入线锯行业。

然而，在众多企业纷纷专注于推广整
机品牌时，陈海彬却敏锐地捕捉到了
一个细分市场：一台线锯运行2天，就
需要更换一捆金刚线。在看到了耗材
背后隐藏的巨大商机后，他立刻决定
从金刚线入手，将市场需求转化为企
业发展的动力。

瞄准市场
投入2条金刚线生产线

陈海彬做金刚线这一决定，要
追 溯 到 2023 年 厦 门 国 际 石 材 展 。
在该展会上，石材线锯一经亮相便
受到了业内人士的广泛关注。专注
金刚石工具 10 余年的陈海彬，却把
所有注意力放到了那一根根细如头
发丝的金刚线上。第一时间就有了
想法：“金刚线主要成分不就是金
刚石微粉？”

而到了2023年下半年，线锯品牌
也从上半年的一家变成了五六家，这
也使得他加速了金刚线的市场布局。
考虑到石材行业的用量，陈海彬首期
投入了 2 条金刚线生产线，月产金刚
线累计达七八千公里长。

据介绍，每捆金刚线有 20 公里
长，可以切割 2 颗常规尺寸的荒料。
月产近 400 捆的金刚线，基本可以满
足当下正在运行中的线锯的需求。

陈海彬承认，尽管金刚线可以
重复使用，但现在不少加工厂在加
工过程中有时会遇到断线问题，致
使他们不敢重复利用。他相信，随
着线锯的逐步普及和工艺的不断精
进，受众的不确定性心理，也会逐
步消除。

在他看来，金刚线断裂的问题是
由多种因素造成的，包括操作人员的

不专业，电控系统的不稳定，以及金刚
线成分等级的差异等。因此，为了提
升金刚线的使用寿命，他的公司对金
刚石微粉的颗粒大小、密度、排序等方
面进行了深入研究，并针对不同的石
材开发了相应的搭配方案。

“石材有数千个品种，它们的软硬
度不同，成分也有所区别。因此，一款
通用的金刚线是无法满足所有需求
的。”陈海彬说，尽管国内有许多金刚
线生产厂家，但远水解不了近渴，服务
很难跟上，加之他们对于石材的属性
了解不足，较难与本地供应商相抗
衡。这也是他的公司能够脱颖而出的
关键。

陈海彬表示，他的工厂就位于水
头镇，长期服务于石材行业，不仅对石
材行业有深入的了解，同时，也对石材
的各种特性有充分的认知。目前，他
的公司已与当地大部分线锯品牌和石
材厂家建立了紧密的合作关系。

另辟蹊径
提供更多线锯外包服务

实际上，在进行线锯金刚线的研
发之前，机械工程专业毕业的陈海彬
已在金刚石工具领域深耕了10余年，
他曾开创研发出 0.8mm 钢带的先河，
并在去年成功将钢带的厚度做到
0.6mm，打破了自己的纪录。

陈海彬承认，有很多同行都很优
秀，还不乏上市公司，但却很少有企业
愿意为像钢带这样小众的产品去做特
别深入的研发。“目前市面上的钢带绝
大部分都是1mm以上。”他说。

在这种竞争激烈的环境中，陈海
彬与好友共同创立的南安市安研金刚
石工具有限公司选择了一条不同的道

路，始终专注于高精尖领域，生产那些
其他企业无法或不愿生产的产品。陈
海彬坚信，只有通过不断创新，才能在
市场中占据一席之地。

“不抱着必赚钱的信念，大胆去尝
试。”这是陈海彬的信念。他认为，只
有不断尝试，才有机会创新，才有机会
成功。

前几年，水头镇不少大型工厂都
更换了夏波拉锯，设备更稳定的同时，
配套的钢带也从早期的1.5mm升级到
了 0.6mm，切缝更细，出材率也更高
了。但市场变化太快了，没一年，线锯
就问世了。

“线锯切缝宽度仅0.5mm，出材率
可以做到 98%，但并不适用于所有品
种，普通大理石用拉锯成本更低，所以
眼下，拉锯和线锯尚处于平分秋色
的状态。”陈海彬坦言，当下线锯进展
缓慢，很大一个原因就在于技术服务
人员跟不上。

据了解，线锯绕线需要4个人，断
线处理也需要4个人，更换罗拉需要2
个人，也就是说，要想保证线锯稳定持
续运营，工厂至少需要配置4个人，但
目前大部分工厂的人员配置都是1人
—2人看机台，一旦出现断线等问题，
就需要厂家调派技术人员，服务周期
长，大大降低了生产效率。

为了解决这个矛盾，陈海彬已
经培训了 6 名专业技术人员，他们
可以解决绕线、断线、更换罗拉等
问 题 。 眼 下 ，随 着 线 锯 的 全 面 投
用，有业内人士称，预计到明年，全
行业可投入 500 台线锯，届时，市场
对技术服务人员的需求只会越来越
大。陈海彬也计划在下半年将团队
扩充到 20 人以上，以便为更多厂家
提供线锯外包服务。

陈海彬：从线锯耗材入手 小配套打开大市场

陈海彬
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资讯

本报讯（记者 蔡静琦） 为向企业解读目前
海关工作中与石材行业关联度较高的政策，助力
企业高质量发展，9日，泉州海关驻南安办事处主
任李锦春一行到水头，开展石材行业专题座谈会。

会上，泉州海关驻南安办事处综合业务科科
员蔡颖作海关高级认证企业（AEO）政策宣讲和
原产地政策解读，她表示，这两项政策都将为企
业带来切实的便利，例如部分业务的优先办理
权、监管频次的降低、通关成本的降低、海关服务
能力的优化等。随后，她向企业详细介绍了进行
AEO 认证和办理原产地证书的流程，并建议企
业今后加强与海关的联系，在及时了解最新政策
法规动态的同时，协助海关共同打造更为优质高
效的外贸营商环境。

本报讯（记者 黄睿超 通讯员 王一丹） 近
期，南安市园区开发建设集团有限公司（以下简
称“南安市园区集团”）积极加强企业人才战略规
划，全面优化园区人才工程，通过启动“加油，园动
力！”提优系列培训之“每周一学”系列培训，全面
提升园区干部职工的综合素质和业务能力，为园
区的持续高质量发展提供坚实的人才保障。

据悉，“每周一学”系列培训围绕日常通用、专
业知识、业务技能、管理技能等多个方面展开，内容
涵盖广泛，形式灵活多样。例如在第四期课堂上，南
安市园区集团工程管理部经理柯建华以《如何看待
道路因管道问题重复挖掘》为题，深入剖析了当前道
路重复施工挖掘的现状、原因及解决方法，为优化园
区道路管网系统提供了有益的参考；在第五期培训
中，该集团风控管理部林雨生结合工作实际，以《建
设工程合同履约风险》为主题，详细讲解了建设工程
合同履约风险的特点、类型和应对措施，进一步增强
了与会人员的法律意识和风险防范能力。。

南安市园区集团相关负责人表示，此次“每周
一学”系列培训的开展，不仅为园区干部职工提供
了宝贵的学习机会，也为园区的可持续发展注入
了强大的智力支持。接下来，南安市园区集团将
继续丰富“加油，园动力！”提优系列培训内容，不
断创新活动形式，为干部职工成长和岗位建功搭
建更优质的平台。通过系列培训，努力锻造一支
服务园区高质量发展的高素质干部队伍，为园区
的长远发展注入新的活力和动力。

本报讯（记者 蔡静琦） 为推动行业合规建
设，引导行业企业提高风险防范意识，提升守法合
规经营理念，日前，企业综合落地解决方案沙龙分
享交流会在南安市石材协会（以下简称“石材协
会”）举办，共80多人参加本次活动。

活动中，中税网讲师黄光敏开展“如何面对新形
势下税务稽查”专题讲座，讲座从“洞悉税务稽查未来
方向”“掌握风险识别实用方法”“了解税企沟通实战
技巧”3个方面，辅以多个实际案例，详细分析了当前
的税务政策，并预判了将来的形势走向。他表示，税
务监管体系的建设正在不断推进，国家税务总局、公
安部、最高人民法院等8个部门联合开展打击涉税违
法犯罪工作的局面将成为新常态。在这样的情况下，
企业合规宜早不宜晚，应当及时掌握智慧税务稽查政
策和识别涉税风险方法，以明确稽查监管方向、进行
企业涉税风险诊断，才能够行稳致远。

石材协会秘书长黄国端从自身经验出发，对
讲师的发言做了补充，并向与会人员分享了工
作经验。他表示，未来税务稽查的力度将不断加
大，其执行程序也将日趋完善和严谨，因此，企业
税法和风险意识的提升刻不容缓。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 薛文彬） 8
日，广东省福建南安商会金沙洲联络处揭牌仪式
在广州白云区（金沙洲）创辉路37号举行。

据介绍，广东省福建南安商会金沙洲联络处
的成立旨在加强商会会员有效交流，提供资源整
合的良好平台。广东省福建南安商会相关负责人
表示，希望金沙洲联络处要提升服务意识、责任感
和使命感，在今后的联络处工作中，发挥好联络处
纽带桥梁作用，积极开展各项会务活动，拓展商业
渠道，整合资源，让远在他乡拼搏的乡贤们感受到
归属感和乡情。同时，他也希望联络处能够把家
乡企业家凝聚起来，搭建桥梁，合作共赢。

广东省福建南安商会

金沙洲联络处成立

泉州海关驻南安办事处

开展石材行业专题座谈会

南安市园区集团

启动“每周一学”系列培训

石材协会召开分享交流会

■本报记者 李杨瑜 实习生 陈辛琪
通 讯 员 王 建 郑月梅 文/图

近日，在南安市柳城街道露江工
业区的白沙消防设备有限公司（以下
简称“白沙消防”）厂区内，机械轰鸣，
数台推土机、挖掘机正在对土地进行
平整，一座消防产业园即将崛起。

“这是公司投建的新厂区，该项目
规划面积 83 亩，总投资 2 亿元，近期，
我们刚拿到施工证，正在进行基础工
程施工中，项目分为 2 期建设，计划
2024年10月前，完成一期主体结构建
设。”白沙消防总经理黄文炳告诉记
者，该项目一期将建成7栋厂房，拟建
设生产厂房及配套设施等建筑约8万
平方米，主要进行消防装备产品、消防
气体灭火、消防泡沫灭火等设备的研
发、生产及经营。建成投产后，年新增
销售收入可达1.2亿元。

在筹建新厂房的同时，黄文炳也
不断练好自身“内功”，紧抓企业研发，
创新升级的步伐从不停歇。据透露，
今年，白沙消防将有多款自主研发的
新产品投产，以多元创新点燃高质量
发展的引擎。

【创新立企】
高效安全新设备即将面市

“我们历经 2 年研发出了导流式
直流喷雾水枪，采用独特的雾状保护
模式，使用时会在四周形成一层雾状
水幕，能有效隔离火势对消防员的伤
害。”展厅内，黄文炳开门见山地展示
起了企业最新的研发成果，“传统的
消防水枪在灭火时，无法有效保护消
防员，特别是在火势猛烈的情况下，
消防员的人身安全面临巨大威胁，这
款新型水枪后坐力很小，又有雾状保
护层，使用起来安全又便捷，更利于
消防员的操作”。

在各类火灾、爆炸、灾难事故的救
援中，消防员自身遇到险情，如何化险
为夷，将伤亡降到最低限度，这是很多
消防企业产品研发中一直难以攻克的
技术难题。为此，在研发过程中，无论
遇到多少困难，黄文炳跟技术研发团
队始终有的放矢地加快关键核心技术
攻关。

“研发中我们遇到最大的挑战是
技术。我们在水枪组装完成后的测试
过程中，发现一直无法成功达到预期

效果。尽管已经有过多次推算与验
证，数据准确无误，但在检测时却总是
无法通过。”经过反复研究，黄文炳跟
技术研发团队决定，切割开已经组装
好的产品，找出问题所在。

最后，他们发现，原来是内部结构
中有一颗珠子大小不适。幸而经过重
新设计调整，技术研发团队成功解决
了难题，实现了技术突破。

“尽管一个产品就要花费几十
万元的研发费用，但一切都是值得
的。”言语间，黄文炳满是欣慰，新型
直流喷雾消防水枪的研发成功，不
仅为白沙消防赢得了 7 项专利，更为
白沙消防在创新研发上增添了浓墨
重彩的一笔。他透露，这款新型水
枪已经送检，目前在相关部门做认
证，预计在今年下半年可投入市场
使用，届时，将为广大消防部门提供
更加高效、安全的灭火工具。

创新，是企业发展的强大引擎，是
推动产业高质量发展的核心要素。深
谙此道的黄文炳，始终把创新作为企
业发展的第一动力。“近些年来，我们
的研发重心也侧重在智能消防，通过
芯片技术可以精准定位到火灾现场最
近的消防栓位置，同步实时监测消防
栓内的水量和水压情况，为消防员提
供及时、准确的信息，有效提高灭火效
率。”黄文炳补充道。

【借船出海】
延伸链条铺就多元发展道路

白沙消防成立至今近30年，始终
秉承“全面质量保证，满足消防需要”
的发展理念，致力于生产、销售消防器
材，包括消火栓系统、自动喷水系统、
气体灭火系统、泡沫灭火系统、灭火
器、消防装备等。公司产品先后在厦
门机场、晋江机场、泉三高速、南少林
文化国际交流中心、涵江医院新址、莆
田动车站、厦门大学、晋江市医院等工
程项目中得到了广泛应用。

近年来，消防行业市场风云变
幻，随着市场需求的不断变化，产业
技术更迭加快。面对技术需求的改
变和市场竞争的加剧，黄文炳也有
新的谋划。

“接下来，我们计划进军海事及军
民融合领域，致力于研发一系列满足
不同领域特殊需求的消防产品。”在黄
文炳看来，无论是上述哪个方向，白沙
消防都将积极探索消防与军事的融合
点，推动军民两用技术的发展。通过
军民融合，不仅能够提升消防产品的
性能和质量，还能为国家的安全事业
贡献更多力量。

此外，渠道建设也是黄文炳规划
中的重要一环，他将与代理商、电商

平台等建立密切合作，构建更加完善
的销售网络。“目前，白沙消防销售渠
道有公司直销和代理商销售两种方
式。为了更好地拓展市场，我们计划
利用跨境电商平台销售，与南安市跨
境电商平台紧密合作，将产品推向韩
国、菲律宾、印尼等海外市场。”不久
前，白沙消防积极参加南安市商务局
推动的“扬帆出海·再下南洋”专项行
动，收获不小。

在这次“出海”考察中，黄文炳发
现菲律宾等国家和地区市场潜力巨
大，正在大力发展基础设施建设。他
希望，通过此次专项行动与菲律宾达
成合作，将白沙消防的优质产品投入
当地的城市建设中，推动中国消防设
备走向世界舞台。

值得一提的是，在做好消防器材
的同时，白沙消防以消防应急物资用
水为考量，积极进军瓶装水行业，打造
出了一款名为“水右”的富氢水。

“水跟消防产品一样都是民生产
品，看着没有太大关联，但事实上是息
息相关的。”因此，从小生长在商业氛
围浓厚的环境下的黄文炳，从父亲开
创的阀门行业，逐步向消防领域转型，
到如今的新领域，对他来说，每一步走
来都不容易。他表示，会时刻保持探
索精神，走多元化发展道路，带领公司
发展更上层楼。
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▲黄文炳展示自家新的消防产品。

◀白沙消防新厂区效果图。


