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资讯

本报讯（记者 苏清彬）未来的产业园将是怎
样的？工业上楼，向“天空”要产值。近日，南安市经
济开发区茂盛西路2666号锣鼓喧天，欢声鼎沸。随
着佳福斯产业园招商中心的开业启幕，南安首个货
车上楼产业园正式揭开神秘面纱。

据了解，佳福斯产业园是由福建佳福斯产业园
管理有限公司、上海福建青商会会长企业上海申虹联
合打造的新型高效产业园，项目位于南安市千亿产业
生态走廊（茂盛路）核心区域，总投资约15亿元，总建
筑面积约24万平方米，将建设标准厂房12栋、配套综
合楼1栋，建成后可容纳100多家企业入驻。

值得关注的是，佳福斯产业园依托南安水暖、
阀门、消防产业区位优势，将打造南安首个货车上
楼的产业园。园区采用互联互通、层层首层的设
计，货车可驾车直达每间厂房门口装卸货，车道和
装卸平台承重达到35吨，可满足9米货车上楼。

“厂房最高层数6层，虽然‘拔高’了空间，产业园
并没有牺牲开间面积，楼宇跨度达到32米，二层以上
车道和装卸平台荷载高达35吨/平方米，车间1.2吨/
平方米。”佳福斯产业园工作人员介绍，此举满足入驻
企业特别是制造类企业大跨度、高承重等需求，产业
园建设突出大开间、大跨度、大荷载的特点。这意味
着，货车可以在二楼以上的“空中”穿梭往来，满足“空
中”生产制造、货运调度、快速装卸，可同时满足企业
工作人员生产需要和仓储需求。

本报讯（记者 黄睿超 通讯员 尤晓云）近日，
记者从南安市工信局了解到，根据《中共南安市委
南安市人民政府关于印发<南安市推动民营经济高
质量发展超越三年行动方案>的通知》《南安市人民
政府关于印发南安市贯彻落实国务院、福建省、泉州
市扎实稳住经济一揽子政策措施实施方案的通知》

《南安市人民政府办公室关于印发南安市石材产业
转型升级实施方案的通知》等文件精神，2022年度
相关专项资金项目申报工作启动。

据了解，需要申报的专项资金项目类别共有21
项，采取线上和线下申报方式，申报时间截至2月22
日。其中，可采取线上或线下申报的项目包括能源
管理体系认证奖励、工业设计大赛补助、龙头企业产
值增效奖励、龙头企业产值首超奖励等15项；需要
通过线下申报的项目包括境内展会补助、明星企业
贴息、产业供应链平台奖励项目等6项。

值得注意的是，申报的企业类型中，龙头型企
业指各级政府确定的工业龙头企业和产值10亿元
以上的规上工业企业，成长型企业指各级政府确
定的高成长企业和规模产值1亿元—10亿元的规
上工业企业，潜力型企业指其余规模以上工业企
业，培育型企业指营收超1700万元或员工人数100
人或用电量超过150万千瓦时/年的规模以下工业
企业。其余工业企业参照培育型执行补助标准。

本报讯（记者 苏清彬）近日，以“新定制·新
征途”为主题的恒通卫浴2023年全国经销商年会
暨全卫定制培训会在南安举行。

培训会上，恒通卫浴董事长颜和钦表示，2022
年是恒通全面实现全卫定制的开局之年，是夯实
产业基础，扩产提质，攻坚克难，赋能终端的重要
年份，面对疫情反复，产业调整，消费降级等复杂
多变的新环境、新挑战，恒通坚定信心，审时度势，
从渠道到线上，从招商到扶持，从泛全国化向深度
全国化转变取得新进展，恒通区域、渠道终端、消
费者市场体系进一步完善。

恒通卫浴副总经理颜建炜发表 2023年战略
报告。他表示，2023年公司要坚持强基固本，包
括产业基础和市场基础。一方面，优化和提升市
场布局、精准建立扩大全渠道、多终端、有效可控
终端的广覆盖，巩固深耕现有渠道，发展开拓电商
渠道；另一方面，从产品和产能两个维度进行持续
的强化细化，持续加大新品研发投入，加强品质把
控，提升生产效率。

全卫定制要实现高效精准落地，除了为客户
设计精美的卫浴空间方案是不够的，还要解决前
后端生产对接及效率问题，快速实现“所见即所
得”。对此，通过与酷家乐的战略合作，恒通卫浴
解决了全卫定制实施过程中的不少痛点。

“目前我们已经和酷家乐打通前端设计、中端
生产、后端服务的一站式服务模式。早前，从拆单
到产出图纸整个流程走下来，效率较低，而通过与
酷家乐的合作，综合速率的提升将达到 70%乃至
更高，且方案还原度非常高。”颜建炜告诉记者，与
酷家乐的战略合作只是开始，此后恒通还将持续
推动整个“全卫定制”板块的数字化升级。

总投资约15亿元

南安将投建首个货车上楼产业园

21个专项资金项目启动申报
时间截至2月22日

恒通卫浴召开2023年经销商年会

持续推进全卫定制

■本报记者 李杨瑜
通 讯 员 薛文彬 廖烨高 文/图

在外南商收购再现大手笔。2
月 5 日，由南安籍企业家洪春龙、洪
春杰兄弟创办的天津百利展发集团
有限公司，以其全资子公司天津百
利二通机械有限公司为受让主体，
收购了渤海卡麦龙流体控制设备
（天津）有限公司（以下简称“渤海卡
麦龙”）21%的股权。

“这是我们集团公司收购的第 5
家企业了，本次收购后，两公司将通过
资源共享，达成产品品种和技术上的
互补，实现产品工艺技术新突破，实现
产品的‘以国代进’，为下一阶段冲刺
市场新赛道注入强劲的内生动力。”近
日，在接受记者采访时，洪春杰聊起了
兄弟俩如何一步步构造属于他们的阀
门事业版图。

55年收购年收购55家企业家企业

1993年，洪春龙从英都老家前往
天津帮父亲经营起了旧阀门维修，而
后又转战阀门销售。秉承着闽南人
爱拼敢赢的精神和独有的经商理念，
经过一番打拼，2007年，毕业于新加
坡华夏学院的洪春杰与哥哥洪春龙，
在天津创办了纽威阀门有限公司。
兄弟俩雇了几名工人，从最简单的阀
门制造、加工、检修、销售做起，凭借
着踏实、埋头苦干的精神，很快在行
业做出口碑和业绩。同时，洪春杰也
不断在学习和提升，刻苦钻研技术、
工艺，并自学经济学、管理学、市场营
销和英语等。

时间到了2018年，一次偶然的机
会，洪春杰得知，天津百利展发集团有
限公司控股股东拟转让其所持有的全
部股权时，兄弟俩马上参与到接盘受
让当中，并在短短 2个月完成了股权
受让，办理完工商登记变更。

当时很多人不理解，为何在中
美贸易战越演越烈的宏观经济背景
下，甚至连尽调都没有做细致的情
况下，就接手这一个大盘。“天津百
利展发集团有限公司曾被盾安集团
控股 6年，而盾安集团是连续数年跻
身中国企业 500强，其先进的管理理
念和企业文化，势必对百利展发产
生积极影响，这也是我所崇敬的。
再者，可以很好地补充我们公司的
蝶阀产品，为企业扩大市场奠定基
础。”在洪春杰看来，更为重要的是，
要把企业做大做强，就应该紧跟时
代步伐，认清政治方向，把国家导向
与企业发展结合到一起，才能取得

更大的成就。
在收购天津百利展发集团之后，

公司体量扩大了，随之他们也加快产
品研发投入力度，从提高产品档次、形
成技术个性化的竞争优势入手，做出
质量过硬的产品，打造国际品牌，逐步
实现“以国代进”，在收购当年就实现
了销售额2.63亿元的佳绩，获得“中国
制造隐形冠军”称号。

“我们只做且必须做制造业，制
造业能给社会带来实实在在的价
值。”兄弟俩以敏锐的目光捕捉到
了新的发展契机，5 年来，通过收购
兼并与资源整合，天津百利展发集
团不断补充和完善其在石油、石化
行业高端制造及检验检测服务的产
业链，打造“石油石化高端设备制
造”及“高精尖技术服务”两翼齐飞
的战略态势。

“收购的 5家企业中，有 3家是国
企、2家央企合资。像本次渤海卡麦
龙就是中国石油集团渤海石油装备制
造 有 限 公 司 与 Cameron（Singapore）
Pte. Ltd.合资建设的高压球阀生产、

销售和服务专业化企业，产品完全可
以满足 IS014313和API6D标准，是球
阀类产品的流派代表和公认的产品技
术领先者。”洪春杰介绍道。

如今，天津百利展发集团专注于
研发生产石油、化工、天然气等行业
所需高端阀门系列产品，年业务总量
已超15亿元。

“国内我们是中石油、中石化、
中海油、延长石油以及神华宁煤的
核心供应商，还出口到巴基斯坦、哈
萨克斯坦、缅甸、委内瑞拉、安哥拉、
乍得等国家。”洪春杰表示，通过此
次收购，今后将继续以市场为引领，
以精益生产为抓手，有效发挥高端
品牌、各方股东优势，全力做好“市
场开拓、质量保证、品牌打造”三篇
文章，建设“国内领先、国际一流”的
球阀制造+服务型企业。

一个企业两个会长一个企业两个会长

值得一提的是，洪春杰、洪春龙兄
弟俩在默默耕耘企业的同时，也致力

于团结阀业精英及乡贤乡亲，聚力抱
团共谋发展，助推行业破冰前行，还成
就了“一个企业，两个会长”的美谈。
目前，洪春杰任天津市阀门制造行业
协会会长、哥哥洪春龙任天津市福建
南安商会会长。

“从小父亲就给我们灌输灵活善
变的经商思维，以及‘兄弟同心、其利
断金’的协作理念，这也是我们大步前
进的动力所在。”在父辈精神引领下，
洪春龙主内，洪春杰负责外拓，兄弟分
工明确，在津沽大地上书写南商传奇。

做大企业的同时，兄弟俩不忘
回报社会。2021 年，肆虐的新冠疫
情牵动在外南商的心，在洪春龙组
织下，天津市福建南安商会分次向
南安市红十字会捐款 5 万元、16.45
万元，同时向泉州市丰泽区红十字
会捐赠 5万元等，用实际行动助力家
乡疫情防控工作。同年 11 月，也向
南安市延平中学捐款 1万元，用于学
校参加第十届“市长杯”足球赛的经
费补助。

上述只是天津市福建南安商会
助力家乡公益、教育事业的一个缩
影。近年来，随着天津市滨海新区开
发步伐的不断加快，越来越多的南安
人涌入天津，寻求更大的发展机会，
商会在其中也发挥着更为重要的纽
带作用。“天津是蝶阀基地，我们计划
利用商会平台建立阀门产业园，后期
依托产业园进一步促进产业集群发
展，带动补全上下游产业链，推动企
业效益和社会效益‘双提升’。”洪春
龙告诉记者。

随着商会队伍的壮大，如何实
现互帮互助？2022 年，洪春龙提出
成立“天津市福建南安商会互助基
金委员会”。“这是父辈延续下来的
互助模式，当时是出资帮扶家族中
有困难的宗亲解决求学、求医等困
难，以此为纽带将家族上下更加紧
密联系在一起。”在洪春龙、洪春杰
两兄弟看来，老乡有困难，商会也将
义不容辞出手帮忙，而成立互助基
金可以更好地服务在津南安籍乡贤
乡亲，帮助大家解决后顾之忧。

“目前天津已成为国内主要阀门
生产基地之一，在国内阀门市场也有
举足轻重的市场地位。”洪春杰表示，
尽管天津市阀门制造行业协会是新成
立的，但他有信心，也相信在协会领导
班子及所有成员的共同努力下，能以
阀门制造为主，以信息服务为抓手，弘
扬阀门制造创新精神，引导和帮助会
员企业走科技创新之路，促进市场公
平竞争，推动天津市阀门制造行业高
质量发展。

■本报记者 蔡静琦 文/图

元宵已过，南安石材陶瓷企业大多
已进入工作模式，各大企业通过会议、
拓展、促销等形式开启新征程。按照以
往惯例，过去一年的总结大会和新一年
的规划都在岁末举行。然而，今年石材
行业两大头部企业英良集团和鹏翔实
业却选择在新年开工之际举行。

在全行业都在“赶早开工”之时，英
良集团选择在正月十八全面恢复生
产。“我们不急着开工，英良的每一个
动作，都是有步骤的。只有做好一切准
备，后面才会更顺畅。”英良集团董事长
刘良明确了“开工即冲刺”的重要意义。

无独有偶，自正月初十以来，鹏翔
实业相继举行了“保增长，奋战年”
2023年动员部署会、各事业部开工仪
式暨 2022年度表彰大会等一系列大
会。董事长王少芳认为，假期就应该
让员工好好玩，但开工后就要立马进
入工作状态。而选择年初进行表彰，
更能激发员工们新一年的昂扬斗志。

不急着开工的还有协进建材。虽
然正月初八办公室人员和销售人员都
已全部到岗，但生产线直到正月十六
才正式点火。协进建材人事负责人杨
惠玲表示，公司用工量大，而且不少员
工来自省外，所以开工前必须先做好
人员储备，只有人员全部到位，才能更
好地开展工作。

在生产线动工前的这个空档期，
协进也没闲着，各部门都在有序开展
相关培训活动。日前，该公司还举行

了为期3天的培训，内容包含《协进企
业价值及品牌营销》《招商客户谈判技
巧》《工厂实地考察》《2023年员工手
册培训》《2023年财务管理制度》等多
个方面，为做好2023年度各项工作打
下坚实基础。

为了吸引更多人才加入，协进还设
立“伯乐机制”，有老员工返厂费、新员
工介绍费……杨惠玲说，目前公司员工

400余人，10年以上员工占了半数，很
多是“夫妻档”，而通过内部推荐机制，
介绍过来的员工也更靠谱、更稳定。

相比上述企业的“不着急”，和润
石业在春节前就做好了一切布局。在
开工首周，就亮出了“抢单”大招。近
日，记者在和润石业三厂看到了一个
刚搭建完毕的领奖大舞台。舞台背景
布上，“十万豪礼送不停”等几个金色

大字相当抢眼。
和润石业大营销部总经理李志响

告诉记者，和润促销季往年都定在四
五月，已连续开展了四五次，反响不
错，不仅让新员工在销售方面更有信
心，也让新老客户买到了真正的实惠
产品。“今年比往年提前了 2个多月，
也是想要快点把‘憋’了3年的劲使出
去。”李志响说，如今全国疫情管控已
经放开了，很多客户都会过来，一是来
水头看看变化，二是来认识下新品种，
最主要还是想要大干一场。

因此，本次促销活动，和润不仅
要送出豪礼，还推出了新品种——
伯爵米黄。李志响认为，时尚是个
轮回，今年米黄色系的石材定然能
大火。“特别是经历疫情 3 年，长期
待在室内，厌倦了冷冰冰的墙面，
大家对阳光、暖色变得渴望。伯爵
米黄是经典色系，一定会深得设计
师、采购商的喜欢。”

开年就促销的企业不止和润一
家，不少企业虽然没有这么大力度的
赠送，却也为了夺得开门红，做了相应
的让利活动。有大板业务员告诉记
者，开年第一波客户大概率是水头在
外经商的石材人，所以他们对价格更
敏感。开年大部分贸易商都会给予
10%左右的让利，从而提高成交率。

开工即冲刺 石材陶瓷企业花样开局

洪春杰：兄弟合力 做大做强阀门事业版图

洪春杰 南安英都人，1985年出生，现任天津市阀门制造
行业协会会长、天津百利展发集团有限公司董事长、天津百利
二通机械有限公司董事长、诺威斯特阀门有限公司总经理。
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和润石业开工迎来大卖。


