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资讯

本报讯 （记者 苏清彬 通讯员
颜荣荣 王思思）参展第三天，就有意
向客户派人到工厂实地参观考察。这
几天，宝锋电子有限公司外贸经理王
剑辉有点忙，除了忙于接待客商，还要
整理对接从 2022中国（厦门）国际跨
境电商展览会（以下简称“中跨展”）中
收获的潜在客户。

为期3天的“中跨展”12日在厦门落
下帷幕。其间，除了宝锋电子，还有佳韫
文化创意有限公司、东勒厨卫有限公司、
艾特卫浴有限公司等多家南安企业首次
组团参展，现场结识了不少客户资源。

此次宝锋电子带来了无线对讲机
亮相鹭岛。“中跨展作为专业的跨境电商

展会，在流量上有优势，很多卖家会通过
展会选择新品种，我们也希望能够成为
他们的优选新类目，加上宝锋电子经销
商也会在亚马逊等平台销售对讲机。”

王剑辉向记者解释道，这次到厂
参观的就是来自浙江义乌的贸易商，
此前就有对接过，听说展会要开，就慕
名观展。疫情之下，到国外参展难度
不小，对于国内专业展会，宝锋电子特
别重视，今年还参加了在福州举办的
中国跨境电商交易会，接下来还将到
深圳、广州参加类似展会。

“疫情当下，还是有很多有想法的客
户，包括从传统电商转型、本身做跨境电
商品类，以及相关供应商和生产商，都在

展会上遇到。而我们研发的产品品质，
得到了不少观展商的认可，这对今后参
展更有信心。”艾特卫浴负责人王伟烽告
诉记者，接下来，他们要从境外消费者的
喜好中做更多的市场调研，努力做好中
国创造，把产品定位提到新高度。

据了解，为更好地引导南安市传
统外贸和制造企业“上线触网”，推动
跨境电商与特色优势产业深度融合，
抢抓跨境电商产业发展新机遇，助力
打造外贸发展新引擎，南安市贸促会
参与协办了本届“中跨展”，被组委会
评为“2022年中国（厦门）国际跨境电
商展优秀合作伙伴”。会上，南安市贸
促会还签约加入丝路与金砖国家跨境

电商产业战略联盟，今后将进一步整
合资源，充分对接丝路与金砖国家及
全球其他经济带，推动南安电商企业
与丝路、金砖国家跨境电商产业开展
洽谈对接、项目撮合，共谋“丝路跨
境”，积极推动“金砖+”合作。

今年的“中跨展”升级为国内跨境
电商领域少有的国家级展会，在举办
机构层级、展会规模、参展企业质量及
展会内容策划等方面均实现较大突
破。展览总面积达 6万平方米，现场
开设跨境选品展区、跨境平台与综合
服务商展区、跨境进口展区（国际展
区）三大主题展区，汇聚全球上百家服
务商及近30个跨境电商主流平台。

本报讯（记者 蔡静琦）日前，由中国科学技
术馆主办、江苏省科学技术馆承办的2022年全国
科技馆联合行动优质科学课资源评选活动圆满结
束。福建省英良石材自然历史博物馆提交的《岩
石、半宝石和人类文明史》科学课凭借精巧的课程
设计、趣味的科学实验在全国众多征集作品中脱
颖而出，荣获微课资源评比全国二等奖。

据悉，此次在全国范围内共评出科学微课一
等奖 5项，二等奖 10项，三等奖 20项和优秀奖 42
项；科学课程教案一等奖20项，二等奖30项，三等
奖40项和优秀奖167项。福建省英良石材自然历
史博物馆获奖课程《岩石、半宝石和人类文明史》，
选取了从石器时代一直到近代的若干经典片段娓
娓道来，穿插一些简单有趣的实验与体验，带学生
穿越古今、识石观史，给学生提供看待人类与岩石
的全新视角。

一直以来，英良集团始终注重博物馆的社会教
育功能，经常组织学生参观、学习；利用“博物馆日”

“文化遗产日”开展不定期专题活动；举办“可以带回
家的博物馆”“博物扭蛋机”等博物收藏启蒙活动，同
时还与众多高校和科研机构开展校企合作。

英良集团董事长刘良表示，下一步，将积极发
挥博物馆的社会教育功能和文化传播作用，以大
众喜闻乐见的形式，讲述石头故事，让大众零距离
感受石文化魅力，努力打造成集藏、研、展、教于一
体的综合性博物馆。

本报讯（记者 苏清彬）15日晚间，首航高科发
布公告称，近日，公司和中国电力工程顾问集团西北
电力设计院有限公司、中国电建集团四川工程有限公
司等组成的联合体与三峡能源青海格尔木发电有限
公司签订《三峡能源青海格尔木100MW光热项目
EPC总承包合同》，合同总额（含税）16.48亿元。

首航高科表示，本次签订的光热项目属于公
司的主营业务，本合同的签订是新能源光热发电
市场对公司技术、核心设备以及总包能力的认可。
且该项目是国家风光热（储）一体化大基地项目，合
同执行有利于以光热熔盐作为储能端的多能互补
新能源为主体的新型电力系统的规模化推进。对
公司中长期的发展产生积极影响。合同约占公司
2021年度营业收入的229.36%，合同的执行将提升
公司2022年、2023年的营业收入和营业利润。

本报讯（记者 苏清彬）近日，南
安市污水处理厂三期和石井镇生活污
水处理厂一期PC+O项目于南安市公
共资源交易中心顺利完成开标，北京
首创生态环保集团股份有限公司（联
合体牵头方）以投标报价 3.52亿元成
为第一中标候选人。

据了解，南安市污水处理厂三期
和石井镇生活污水处理厂一期主要建
设和运营内容为建筑工程施工，涉及
设备的采购、运输、安装和保管，运营
管理维护等，工程造价为 3.77亿元。

这是今年来南安市公共资源交易中心
经手众多交易项目的一个缩影。

“2022年 1-10月共完成交易 558
宗，交易金额 78.19亿元，较去年同期
增长超36%，交易额已超过2021年全
年交易总额，节约政府资金 5.77 亿
元。”南安市公共资源交易中心主任曾
金城告诉记者，其中，贡献最大的为建
设工程项目，项目数量达202宗，交易
额达 72.31亿元，同比增长超 75%，节
约 政 府 资 金 5.46 亿 元 ，节 约 率 达
7.50%；采购项目 191宗，交易额 5.38

亿元，节约政府资金0.31亿元，节约率
为 5.76%；产权交易项目数 165宗，交
易额 0.50亿元，增值金额 0.047亿元，
增值率达9.4%。

近年来，南安市公共资源交易中心
积极推进公共资源交易规范化、服务标
准化、评标电子化，进一步优化我市营
商环境，为南安经济和社会高质量发展
奉献力量。特别是在加强平台场所及
信息化建设方面，走在前列。“交易中心
智能化平台建设逐步实现，在泉州市率
先打造公共资源交易智能化场地系统，

实现办公软件、视频库管理与开评标现
场电子设备应用的智能集合，全面推行
招标投标全流程电子化交易。”曾金城
用一组数据说明五年来南安市公共资
源交易中心实现质的飞跃：交易场所从
350平方米到2500平方米，交易体量从
2017年的20.8亿元到78.19亿元，交易
范围从建设工程、政府采购、国有产权
交易扩大到小规模工程、国企采购、国
有资产出让等类别。交易中心立足本
职工作，不断创新举措，打造公共资源
交易“南安样板”。

本报讯（记者 苏清彬 通讯员 王建） 12日
下午，拟任石狮市南安商会第二届部分理监事会
成员及会员代表欢聚石狮市挑战狼体育用品有限
公司，共叙乡情，共话情谊。

在石狮市南安商会党支部书记黄培元的主持
下，会议严格遵循石狮市民政局换届审议、表决程
序，一致通过《石狮市南安商会第一届理事会工作报
告》及财务报告、《石狮市南安商会章程（草案）》修订
案，《石狮市南安商会财务财产管理规定（草案）》，石
狮市南安商会第二届理（监）事会理（监）事及负责人
名单，《石狮市南安商会第二届会费标准》。

会上以鼓掌表决的方式一致通过聘请庄晓
峰、邱恩惠、苏世昌、黄桂平为荣誉会长，聘请侯智
江、戴素娥、颜金星、陈端明为名誉会长，聘请黄培
元、魏清元、黄志鸿为创会会长，并决定新设泰禾
广场1栋816、817单元作为商会会址。

候任会长、挑战狼公司董事长侯志雄表示，石
狮市南安商会开始踏上新的征程，商会今后的中
心工作将围绕“理机制、建文化”展开，通过搭建学
习、经商、活动的平台，整合资源，为石狮、南安两
地经济做出更大贡献。

本报讯 （记者 苏清彬 通讯员 王建） 15
日，厦门市阀门行业协会会长朱国良、南安市海西
阀门协会会长李良伟带队一行 50多人走访永嘉
县南安商会，并与多家阀门企业交流“取经”。

在随后举行的座谈会上，永嘉县南安商会会
长李来福详细介绍了商会基本情况，同时希望大
家能够进一步加强交流，相互促进，共同发展。李
良伟介绍了海西阀门协会情况，并分享了南安针
对在外乡贤回归创业的政策。他认为，利用好永
嘉南安商会资源，回乡创业以及开展阀门品牌建
设，才是长久之计。会上，双方还就阀门产业如何
更好地发展展开讨论。

会后，由三位会长带队，一行人走访了柏威阀
门有限公司、浙江艾立菲自控阀门有限公司、特技阀
门集团有限公司、立信阀门集团有限公司等企业。

多家南安企业首次组团参加“中跨展”

南安市公共资源交易中心

1-10月交易金额78.19亿元 已超2021年全年 英良石材自然历史博物馆

获全国优质科学课程二等奖

首航高科联合签订16.48亿元合同

石狮市南安商会

审议表决换届相关事宜

南安市海西阀门协会

组团赴永嘉交流“取经”

刘小莹：行业寒冬只是短暂，企业不能停滞不前
初见福建大山矿业总经理刘小莹，她总会以一脸灿烂的笑容相迎。这个1991年出生的龙岩女孩，不仅家里有矿，

还在三明、水头、山东等地开设加工厂，但她不仅没有富家女的娇气，反而凭借魄力在不景气的市场环境中胜利突围：
扩大生产规模，购置数百万元新设备，打造绿色环保工厂。

她还总喜欢把自己今天的成就归结于幸运，幸运地进入了石材行业，幸运地遇到了那些带她成长的客户，幸运地
遇到了照顾她的同行……“在生意圈，客户的好坏并不是以对你有无好处来划分的。其实只要从客户角度出发，做好
石材并不难。”很难想象，如此年纪轻轻的女孩却有着如此强大的能量。也正是这种积极向上的心态，让她在男人扎堆
的石材行业里，闯出了属于自己的一片天地。 本报记者 蔡静琦 文/图

在水头沿海大通道的海西荒料堆
场上，堆满了密密麻麻的荒料。其中，
就有一部分是刘小莹的。

“你别看这都是露天的荒料堆场，
一年的租金不亚于一个加工厂的开
销。”刘小莹告诉记者，大山矿业有三
四千立方米的“石岛红”堆放在这里，
每年租金数百万元。

刘小莹说，要想在同行竞争中脱颖
而出，不仅要品质过硬，还要有量。很多
大型项目周期紧，在短时间内，就需要较
大的量，如果企业没有一定的现货库存，
必然与大项目失之交臂。“石岛红是个老
品种了，福清、莆田、广东一带的别墅外
墙，很大一部分选用这个品种。”刘小莹
告诉记者，过去他们主营的是永定红，现
在经营的石岛红虽然不是独家品种，但
依然做到了水头现货库存最多。

而大山矿业之所以一直耕植红色
系外墙石材，除了红色石材备受国人
喜爱，也与其出生地有一定关系。刘
小莹出生于龙岩永定，在她的记忆里，
自己很小的时候，父亲就开始办厂，做
的品种就是永定红。高中毕业后，没
有考上理想大学的她，直接选择了跟
随父亲的步伐，进入石材行业。

“当时家里工厂切出的永定红是
黑底的，而市场上只认红底，所以不被

经销商认可，也就迟迟无法打开市
场。2009年我高中毕业后，父亲就给
我在水头建材市场租了一个门店，让
我来打开水头的销路。”虽然此前没有
做过石材生意，但从小耳濡目染，她对
于父亲同意她出来开疆拓土的决定，
无比兴奋。

在水头开拓市场过程中，她也经历
过许多无助，和对客户只看价格的不理
解。然而，父亲的一句“吃亏是福”，让
她受益匪浅。在小利上，能让则让。而
在大是大非面前，她总像个孩子，无比

“较真”。刘小莹有自己的原则，不会为
了销售而销售。因为每一批荒料，都会
不一样，价格也会差异。所以，在下单
前，她都要敲小样进行比对，不会因为
收了客户的定金，就随便给客户装车。

或许正是这种对品质不妥协的做
法，让客户对她信任无比。她笑道，有
一个老客户跟她合作了十几年，从最
开始的卖永定红、五莲红、新永定红，
再到后面的石岛红，大山矿业做什么，
客户就跟着用什么。

“2016-2018年，工厂每天都是从
早装到晚，外界基本都知道，买红色外
墙石材，就找大山。”在刘小莹看来，生
意人大多精明，但有时多一点淳朴，反
倒更能收获客户的心。

专注红色系外墙石材

近三年，反复的疫情，加上经济
形势不稳定，石材行业也不可避免地
受到了一些影响。但不管外界如何
变化，依然没有改变大山矿业做好产
品的决心。“行情越是不好的时候，越
要练好内功。”刘小莹说，不管是矿山
开采，还是大板生产，大山矿业都是
对标行业极高标准，在环境保护投入
上也是不遗余力。

据介绍，2020年，大山矿业旗下
位于三明的蓝宝石矿山被评为福建
省绿色矿山。要知道，福建省目前也

仅有39家矿山进入绿色矿山，这些矿
山涵盖了金属、非金属、无烟煤、砂石
等，石材在里面算是凤毛麟角。此
前，福建省自然资源厅还下发通知，
自 2023年 1月 1日起，未纳入市级绿
色矿山创建库的矿山，按要求不予受
理采矿权延续与变更登记申请。这
就意味着，绿色矿山的价值在未来将
会更加凸显。

在做好绿色矿山的同时，刘小莹
还不断扩大生产规模，购置数百万元
新设备，打造绿色环保工厂。“过去石

材厂给人的印象就是灰尘满天飞，而
我们不是这样的。我们工厂还聘请
专人，对工厂进行每日冲洗，不存在
地板积满灰尘的情况。而且本身在
环保和智能设备领域投入较多，在降
低粉尘的同时，也能给工人一个更好
的工作环境。”在她看来，行业寒冬只
是短暂的，经济不景气也是一时的，
企业不能因此而停滞不前。

刘小莹形容道：“过去客户逛到
你，而后找的你，这是客流。而现在则
是要通过展示自身优势，让客户主动

找到你，这叫内功。所以不管是过去
的户外广告，还是现在的抖音引流，对
企业来说，都要去顺应时代变化。”

“我们不能说一直沉在房地产下
行、疫情发生，这样负面的情绪里。应
该看到好的一面，有客户因为疫情出
不去，却在抖音刷到水头厂家；也有水
头厂家通过发抖音接到外地订单。这
些都是需要我们去看见的东西。”刘小
莹认为，不管是谁通过线上接到订单，
哪怕是竞争对手，这也是值得高兴的，
因为这至少证明自己还是有机会的。

行情越不好越要练内功

福
建
大
山
矿
业
总
经
理
刘
小
莹
。


