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张茂和 1978年生，上饶市鄱阳县人，鄱阳县工商联常
委、南安市工商联常委，泉州鄱阳商会常务副会长、泉州上
饶商会副会长、南安市日用轻工协会副会长、南安市江西鄱
阳商会会长，泉州河马包装有限公司董事长、福建优先购电
子商务有限公司董事长、泉州河马鞋业有限公司总经理。
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资讯

本报讯（记者 苏清彬）日前，中
国（南宁）国际照明展览会在广西南宁
举办，中国照明学会八届三次理事会、
2022年中国照明论坛、第十七届中照
照明奖颁奖典礼等活动同期举办。豪
尔赛科技集团股份有限公司（以下简
称“豪尔赛”）在第十七届中照照明奖
颁奖典礼上喜报频传，再获多个奖项，
展现了公司在技术创新、成果推广、工
程设计、运营管理等方面的综合实力。

此次豪尔赛所获奖项包括：与Li⁃

chtvision Design Ltd.、成都华润置地
驿都房地产有限公司联合申报的“四
川省成都市东安湖体育公园一场三馆
夜景照明工程”获一等奖；独立申报的

“北京2022年冬奥会和冬残奥会张家
口赛区张家口奥运村及古杨树场馆群
建设项目——北欧中心跳台滑雪场
（国家跳台滑雪中心雪如意）智慧照明
工程”获二等奖；与栋梁国际照明设计
（北京）中心有限公司联合申报的“河
南郑州美术馆新馆·档案史志馆夜景

照明工程”获二等奖；与深圳市金田照
明设计有限公司联合申报的“湖北武
汉华侨城杨春湖城市展厅夜景照明工
程”获二等奖。

据了解，中照照明奖是中国照明
行业含金量最高的奖项，入选中照照
明奖的项目代表着我国照明行业的最
高水准。该奖项由中国照明学会于
2005年设立，是经国家科学技术部批
准、国家科学技术奖励工作办公室登
记的中国照明领域唯一奖项，旨在奖

励在照明领域科学研究、技术创新、科
技普及、成果推广、工程设计、建设管
理、人才培养等方面做出突出贡献的
组织和个人，提高我国照明科学技术、
产品制造、工程设计、运营管理等方面
的质量与水平，激励行业创新创造，推
动我国照明事业高质量发展。

豪尔赛由南安籍企业家戴宝林创
立，2019年 10月 28日在深交所正式
挂牌上市，成为极少数能够上市的景
观照明行业公司。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 王思思） 日
前，南安市贸促会与南安市外办、市商务局等部门
针对 APEC 商务旅行卡及相关外贸政策进行宣
讲，帮助企业适时“走出去”开拓国际市场。

会上，南安市贸促会工作人员从RCEP优惠
政策对南安企业参与国际经济合作带来的影响、
机遇与挑战，RCEP关税减让和原产地规则，原产
地证书申报，出口产品流程及要求等方面进行宣
讲并解惑；同时，还为参会企业讲解了不可抗力事
实性证明的适用范围和申办流程。南安市外办和
商务局工作人员分别从APEC商务旅行卡的持卡
特权和申请流程、出国参展政策和外经贸政策等
方面，为企业送上满满干货。

据了解，本次宣讲会旨在更好地服务企业开
展商务活动，抓住出入境防疫政策调整的契机，及
时跟踪了解企业对外交流需求。截至目前，南安
市贸促会已为梅山、码头、罗东等乡镇企业进行政
策宣讲，参会外贸企业 20余家。下一步，南安市
贸促会将根据各个乡镇企业出口货物品类，持续
推出关税享惠指引、产业布局谋划等自贸协定服
务，合同合规风险识别与评估法律服务，帮助企业
抢抓RCEP生效实施带来的新发展机遇，防范和
化解国际化经营合规风险。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 林佳琦） 20
日，黎明职业大学党委委员、副校长林昭永一行前
往福建省华盖机械制造有限公司、泉州市双塔汽
车零部件有限公司，实地考察企业产品制造过程、
生产工艺、生产线和设备智能化程度，并了解企业
智能制造建设情况。

座谈会，校企双方分别就人才培养、技术需
求、校企合作进行交流和探讨，与会企业家们就产
教融合、校企合作发表自己的意见和建议。“我们
要以此为契机，依靠黎明职业大学的教育优势，为
企业生产线或工序共同研发交流，提供智能化设
备及解决方案，协助企业培养、引进更多实用型人
才，促进企业更快更好发展。”华盖机械总经理吴
国灿说。

林昭永表示，通过本次调研学习，收集到不少
资料。会后他们将会组织学校老师进行细化分
解，加强与企业开展老师的双师型培养、学生的实
习实践、技术的攻关合作、产教的深化融合等工
作，为企业创新发展提供支持。

当天，黎明职业大学智能制造工程学院还分
别与福建省华盖机械制造有限公司、泉州市双塔
汽车零部件有限公司、福建冠维汽车零部件有限
公司、福建德联汽车零部件有限公司等 4家企业
进行校企合作签约，并授予签约企业“黎明职业大
学实践教学基地”。

创业旅程并非一路坦途，张茂和
也曾多次“踩坑”。

2018年，他办了一家彩印厂，一
年多时间，亏了 100多万元；2019年
年底，为了扩大规模，在溪美街道镇
山村办一家纸箱分厂，人员成本、设
备投入加起来，亏了 160 多万元；
2000年，电子商务崛起，与人合伙创
办针对线下小卖部的线上平台，亏了
200多万元；2020年进军天猫平台，
意欲通过线上销售鞋服产品，还是以
失败告终。

“隔行如隔山，没有用心经营，经
验相对缺乏，团队管理不善，这是我
创业初期的短板。”张茂和在短短几
年时间，走了不少弯路，让他痛定思
痛，要专注于包装行业，做精做专，开
发大客户资源，舍弃零散客户。

“现在保持紧密合作关系的有
20多家，都是优质客户。”谈及为何
能成为他们的供应商时，张茂和坦
言，必须将服务和质量都把控好。“重
视质量，才有未来；做好服务，肯定会
有客户。”也正因此，与客户的关系从
陌生走向亲密。从事包装行业，回款
慢、回款难是纸箱厂永远的痛，特别
是这几年经济不景气，无疑让这一行
业更加艰难前行。凭借着优质的服
务和良好的信誉，张茂和无疑是幸运
的。“当我们急需回款时，打个招呼，
对方都能理解，都会提前打款，这些
也是我的贵人。”

从打工者到企业老板，再到商会
会长，变的是身份，不变的是真诚待
人，张茂和相信，人生起起伏伏，创业
也有酸甜苦辣，但少不了贵人相助。

本报讯（记者 蔡静琦） 21日下午，由福建
省市场监管局主办，泉州市市场监管局、南安市市
场监管局承办的“闽质通”质量基础设施一站式公
共技术服务平台石材产业技术帮扶会暨工作站授
牌仪式在水头举行。

当天，“闽质通”质量基础设施一站式公共技
术服务平台在南安市石材协会、南安华大石材产
业技术研究院、南安市质计所分别设立工作站，旨
在为石材产业从“产学研检”提供全方位、全链条
技术服务，为石材产业高质量发展转型提供强大
的基础支持。

现场还开展“质量月”主题讲座，并结合相关
企业需求进行解答。

本报讯（记者 苏清彬） 20日，福建省市场监
督管理局发布2022年度福建省知识产权优势企业
拟确认名单公示，南安共有10家企业榜上有名。

这 10家企业分别是泉州市三联机械制造有
限公司、福建泉州南星大理石有限公司、福建大方
睡眠科技股份有限公司、泉州市成裕机械设备有
限公司、恒盾消防科技有限公司、福建省闽发铝业
股份有限公司、福建足友体育用品有限公司、福建
闽山消防有限公司、福建鹏翔实业有限公司、福建
省天力卫浴科技有限公司。

据了解，福建省知识产权优势企业申报工作
旨在鼓励和引导企业实施知识产权战略，提高企
业运用知识产权制度的能力和水平，加大力度助
企纾困，激发企业创新活力。对于首次列入省级
知识产权优势企业的，省市场监管局将每家奖励
10万元。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员
陈清秋） 19日，为期 4天的第十九届
中国—东盟博览会、中国—东盟商务
与投资峰会在广西南宁落下帷幕，本
届展会共有1653家企业到场参展，云
上东博会参展企业预计超过2000家。
福建省组团参展，共拿下60个展位，其
中，泉州市三联机械制造有限公司、南
安市恒美户外用品等南安企业参展。

“制砖机和轻质墙板机是公司的
主打产品，近些年来这两款设备不断
扩大国内和国际市场占有率，也正因
为我们设备有诸多亮点，才被福建选
入并获得参展资格。”三联机械外贸部

经理胡新华告诉记者。
据悉，早在 2015年，三联机械就

积极响应国家号召，走进“一带一路”
沿线国家，让产品远销到中东、俄罗
斯、菲律宾、缅甸、越南等数十个国家
和地区，当时外贸销售额增长 15%。
在科技创新方面，同年实现弯道超车，
经过福建省有关部门组织专家鉴定评
审，三联机械建筑用复合轻质保温墙
板自动生产线达到国内领先水平；率
先研发出外墙自保温发泡混凝土砌块
等新产品，打响绿色建筑环保之战，国
内新型节能墙板项目占据半壁江山；
2017年，所生产的立式立模复合轻质

节能墙板自动生产线更是获得了福建
省首台（套）重大装备技术认定。

“本次参展效果不是特别明显，主
要还是疫情因素所在，国外客商无法
到场观展。但我们有信心通过本次亮
相，可以更好地将产品、品牌推广出
去。东南亚地区气候炎热，我们的轻
质墙板设备生产出来的墙板具有隔
热、保温、隔音、防火、拼接速度快等特
点，非常契合东南亚国家建筑行业快
速发展的需要。”胡新华说，近 10 年
来，他们的墙板设备在马来西亚、印
尼、越南、菲律宾等国家和地区销售火
爆，并设立了多个海外办事处和售后

服务中心，既扩大了销售额，又提高了
服务质量，为公司赢得了良好口碑。

据了解，今年是中国东盟全面战略
伙伴关系开局之年，区域全面经济伙伴
关系协定（RCEP）生效实施的第一年，中
国—东盟自由贸易区3.0版建设即将启
动之年。围绕“共享RCEP新机遇，助推
中国—东盟自由贸易区3.0版”主题，本
届博览会线上线下举办投资贸易促进活
动80多场、系列高层论坛21个。展会首
次设立东盟和RCEP精品展区，集中展
示各国优势特色产品；首设中央企业展
区，重点展示高端装备制造等领域创新
发展成果，新增新能源汽车展区等。

10家南安企业

拟入选省知识产权优势企业

南安市贸促会联合多部门

开展APEC优惠政策宣讲

提供全方位全链条技术服务

水头新添多个工作站

4家南企与黎明大学开展校企合作

南安企业亮相第十九届东博会

张茂和：创业每一步，少不了贵人相助

豪尔赛斩获多项行业大奖

“如果没有贵人相助，我是不会走上创业之路的。”16日上午，身着白色衬衫、黑色裤子的泉州河马包装有限公司董事长张茂和，显得干练十足。
28年前，他进入晋江鞋企上班时，初中尚未毕业。从一名打工仔到部门经理、厂长，直至2013年辞职创业，这位来自上饶市鄱阳县的企业家，向记者
道出了逆袭人生的秘诀。

就在不久前，他正式当选了南安市江西鄱阳商会首届会长，开启了抱团发展新征程。“5年前活跃在泉州的鄱阳人有7万多人，仅南安水头就有
2.7万多人。”说到家乡人，张茂和满脸自豪。近年来，受区域经济发展、行业转型升级等因素影响，加速了人口流动，在南安的鄱阳人尚有2万余人。

本报记者 苏清彬 文/图

改变心态 从打工到萌生创业

16日上午，南安市省新镇省东
村埔顶自然村，一家占地2000多平
方米的包装厂，先进的印刷设备齐
刷刷地响个不停，工人们有序忙碌
着。每天从这里运出的纸箱、纸盒
等产品，被分别送往九牧厨卫、西河
科技、恒利集团、帮登鞋业等南安知
名企业。

这样的火热场景，放在28年前，
张茂和想都不敢想。1994年，年仅
16岁的张茂和离开了大美鄱阳湖，
奔向了以鞋闻名的晋江，在这座创
业之城打拼，一干就是10年。“最初
工资仅有1000多元，后来随着经验
和技术的成熟，2002 年进入鞋企
361°，担任裁断部门主任，那时月薪
涨到了2500元。”然而，两年之后，这
名企业管理人员却做出令人意想不
到的决定：离开晋江，直奔南安。

彼时的张茂和抱着朴实的想
法，哪里薪酬高，就往哪里跑。2004
年，他来到南安成功开发区一家鞋
厂应聘厂长一职。10年的制鞋经
验，又当过高管，这个岗位对他而言

不在话下。“当时管理 200 多名员
工，月薪2800多元，还包吃包住，挺
满意的。”但两年之后，他再次选择
跳槽，先后在美林、康美两家鞋企担
任高管。

随着资历越深，收入自然水涨
船高。2008年，已经结婚的张茂和
月收入近万元，同在一家企业上班
的妻子，一个月可以领四五千元。

原本想就此安稳地过着打工生
涯，不承想，他在南安一同闯荡的两
个表哥，成为创业的领路人。“那时
我大表哥找到我，说要合伙在水头
镇创办一家纸箱厂，让我出资 5万
元持有 50%股份。”出来打拼十几
年，张茂和已有了二三十万元积蓄，
5万元对他来说，并非拿不出手，但
他心里惴惴不安：万一失败了，5万
元不就打水漂了？最终，他决定借
钱给表哥，不参与入股。

一年之后，这家纸箱厂办得风
生水起，眼看着大表哥买车买房，张
茂和开始动摇了：“办厂真可以赚
钱，还是要创业。”

三次搬厂 年产值上千万元

真正点燃张茂和创业激情的，另
有其人。

2012 年，随着这家纸箱厂生意
越做越大，旧设备也跟着淘汰，换上
了更为先进的印刷设备。而这些旧
设备，则转让给了张茂和的小表哥，
同样做起了纸箱生意。

为了跑业务，两人关系越发密切，
作为厂长的张茂和，也说服自家老板，
把企业纸箱业务交给了这位亲戚，并
且在对方出现资金困难时，连续6个
月将大部分工资借出。有一次，两人
在一起喝奶茶时，对方问道：“你知道
我一天可以赚多少钱吗？”当得知一天
收入6000元时，张茂和眼睛直发光，
再次动了心，并于2012年年底果断辞
职，跟着两位表哥一起办厂。

创业并非没有风险，更何况是毫
无经验的制鞋高管。对此，张茂和不
敢贸然行动，从跟班跑业务、定材料、
看材质，再到找厂房、买设备、请师
傅，整整花了一年。

2014年年初，一台二手设备，在
占地 500多平方米的简易厂房开张
了。和所有纸箱厂一样，刚开始手头
客户寥寥无几，没办法只能自己去

跑。每天早出晚归，见厂就进，他已
经忘记了被多少人拒绝过，但他没有
忘记大表哥对他说的那些话：“办厂
一年产值至少要500万元，小打小闹
不会成气候。刚开始创业，采购原材
料需要现金交易，我给你做担保，先
付一部分，把业务量做起来。”

靠着一辆助力摩托车，勤劳肯干
的张茂和，第二个月业务量就达到了
50多万元。随着订单纷至沓来，原
本利润微薄的纸箱厂，不得不算下成
本账：请人送一趟货至少 100 元起
步，如果自己有辆货车，一趟油钱只
需二三十元。

正当张茂和一筹莫展时，他的大
表哥再次出手相助，自掏腰包买了一
辆崭新的货车，并对他说：“车先拿去
用，等你有钱了再还。”就这样，在两
个表哥的帮助下，张茂和走上了发家
致富之路，泉州河马包装有限公司8
年间三次搬厂，规模从500平方米发
展到 2000多平方米，年产值上千万
元，客户最高峰达到120多家。

回忆起这些创业点滴，张茂和
感慨万千，也让他深深体会到创业
的不易。

做精做专 开发大客户资源


