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资讯

本报讯（记者 苏清彬 通讯员 吴美玲） 10
日，九牧集团与厦门理工学院举行了产学研战略
合作签约仪式，并冠名了由厦门理工学院承办的
第十二届全国大学生电子商务“创新、创意及创
业”挑战赛福建赛区省级选拔赛赛事。

现场，厦门理工学院经济与管理学院副院长
姜红波代表学校向九牧电商零售中心总经理赵强
授予客座教授聘书，经济与管理学院陈占葵院长
与九牧人资中心总经理丁顺龙分别代表校企双方
签订产学研战略合作协议。双方用实际行动深入
推进产学研融合、人才培养、创新创业教育、毕业
生就业等多项合作，为校企合作树立新典范。

“厦门理工学院是省重点建设高校，而电子商
务专业是福建省一流专业，学校雄厚的师资力量
给社会输送了不少人才，理工学院的毕业生不少
都已经成为九牧的骨干。”九牧集团副总裁林友转
表示，通过与厦门理工学院签订战略合作协议，九
牧将以推进电商人才培养为契机，多维度促进产
学研融合，推进企业商务模式创新和电商应用型
人才培养，为学生实习、实训、就业提供更大空间，
实现校企双方深度资源共享、合作共赢。

本报讯（记者 蔡静琦）日前，英良集团与泉
州职业技术大学人居环境学院合作开办的“石材
专班”正式开班，标志着双方校企长远合作发展迈
向了一个新的台阶，对全面促进学院深化教育改
革、培养高素质技术技能型人才与促进企业长期
稳健发展具有重要意义。

此次双方合作开办的“石材专班”，旨在让学
生在校就掌握从CAD到草图大师的全方面知识，
通过草图建模提升学员空间思维，所有案例课程
都是CAD结合草图讲解，并用软件一键渲染形成
虚拟场景，能够实现毕业即上岗的人才培养成果。

英良集团董事长刘良表示，今后双方将以“石
材专班”为契机，加强沟通交流，拓宽合作领域，加大
合作力度，进一步深入校企双方合作体系的建设。
同时，依托泉州职业技术大学的教育资源优势与英
良集团的平台，助力学生学习成果与企业发展深度
融合，实现优势互补，资源互用，共同发展。英良集
团始终坚持“以人为本”，重视人才体系的建设、培养
与引进，设有“种子计划”“精英计划”“新兵训练营”

“校企合作”等，同时定期开展员工技能培训，让能干
事者有机会、让有能力者有舞台，在全面提升员工素
质的同时，为企业发展提供不竭动力。

本报讯（见习记者 傅雅兰） 10日，南安市
诚信促进会会长黄礼愿带队走访会员单位，与企
业负责人展开座谈并走进一线车间实地考察。此
行旨在了解企业的诚信体系建设和生产经营情
况，引导会员单位增强诚信意识，为“诚信南安”建
设添砖加瓦。

黄礼愿一行实地走访了泉州市灿华再生资源
有限公司、福建英辉玻璃钢科技有限公司、福建鸿
顺手套有限公司，与 3家公司负责人深入交流沟
通，了解会员单位的生产经营情况和发展中遇到
的问题。通过走访，不仅增进了会员单位对诚信
经营的认识，还增进会员与促进会之间的交流沟
通，密切了与会员单位的关系，加深了对行业业态
的理解，促进多方发展。

本报讯（见习记者 傅雅兰）11日，南安溪美商
会参与由溪美街道团委组织的邻里志愿活动暨“青春
心向党，共植青年林”义务植树活动，助力生态文明，
为生态环境增添一抹“绿”。此次活动在西溪中学后
山进行，当天共种下1000余株马占相思。

在植树现场，大家纷纷撸起衣袖，三五人一
组，分工协作、配合默契，挥锹铲土、扶树填土、
提水浇灌，齐心协力种下一株株树苗。现场处处
是火热的身影，大家热情高涨、干劲十足，纷纷表
示，要深入践行“绿水青山就是金山银山”的新发
展理念，积极参加“增绿、创绿、爱绿、护绿”等活
动，为“绿满南安”贡献着自己的力量。

此次活动由溪美街道团委组织，溪美派出
所、溪美市监所、南安市交警大队城区中队、溪
美街道社区卫生服务中心、西溪中学、溪美中
心小学、溪美商会、农商银行溪美支行、福建双
龙消防有限公司等 10 支志愿队伍 200 多名志
愿者参与，活动由溪美商会、农商银行溪美支
行提供赞助。

溪美商会参与植树活动

■本报记者 蔡静琦

350元、498元、650元……日前，
记者在走访水头石材市场时发现，有
经营奢石的商家，把价格标签直接贴
在了板材最上角显眼的位置。更令人
感到意外的是，标注的价格比许多普
通大理石还低，彻底刷新了一般人对
奢石的认知。

在传统印象中，“奢”就是贵，人们
往往将其与“爱马仕”“巴宝莉”等国际
品牌画等号。当“奢”字用在石材身上，
想必也非常昂贵、稀有。那么，石材商
家们给奢石打出了三五百元一平方米
的价格，甚至比许多普通大理石都还便
宜，这到底是噱头，还是实际价格？

水头首现特价奢石专场

近日，记者来到了天一奢石城，
找到了被业内人士热议的奢石特价
区。该特价区由品杭奢石独家打造，
占地约 400平方米，每扎板的第一片
都贴着一个价格标签。再一抬头，

“奢石特价区，明码标价”几个大字，
赫然映入眼帘。

在水头众石材市场内，做特价石
材的不在少数，但奢石特价专场，却还
是首次见到。在以往采访中，奢石经
营者传递的信息普遍都是：奢石是高
端的、稀有的，价格往往远远高于普通
大理石，还有一些奢石直接是按片
卖。而品杭奢石不仅打出了奢石特价
的概念，还给全场奢石直接标出了价
格，不少产品的价格甚至比很多普通

大理石还低，这无疑与传统的奢石印
象相违背。

谈及设立特价区的原因，品杭奢
石联合创始人黄先生表示，主要是为
了提高市场周转率，让那些对价格比
较敏感的客户、想要捡便宜的客户，可
以第一时间就来现场挑选。

“我们特价区的板，并非人们认为
的库存板，更多的是板面底色不是那
么纯粹或者有暗纹的板材。这些板往
往与极品板材是出自同一颗荒料，只
是天然因素，一颗荒料的底部会产生
这样或那样的变化。”黄先生认为，特
价区的板，连瑕疵都谈不上，只能说是
业内人士的要求更加苛刻一些。实际
上，天然的奢石，只要运用得当，怎样
都漂亮。

黄先生还补充道，设立奢石特价
区，也是为了给更多的新货腾出空
间。“我们今年去国外买很多荒料回
来，原本场地只有 800多平方米。如
果遇上疫情等不可抗拒因素，没有及
时销售，就没有地方可以放新料。所
以就在原位置旁边，租下 400平方米
的架子。”

黄先生坦言，自从设立了特价区
以来，来看板的客户也多了起来，很多
客户在购买特价板的同时，也会捎带
着看看极品板。

明码标价早已有之

实际上，在石材行业，对奢石进行
明码标价的不仅品杭奢石一家。主营

“雪山银狐”批发的侨航奢石负责人李

华阳告诉记者，他们虽然没有设置独
立的特价区，但一直都有部分产品是
明码标价的，除了用来吸引客户，也是
在向客户传递公司的资源优势。

“我们是做批发的，很多来采购的
都是在水头的同行。大家对板材能值
多少钱，都很清楚，也没必要绕弯子。
而且批发都是走量的，更多的利润是
让给经销商们。”李华阳说，开门做生
意，只要来到市场，看到多少钱就是多
少钱，所以，很多厦漳泉附近的用户都
是直接找到市场。还有很多从抖音平
台被吸引来的用户，在得知价格差以
后，直接让公司发照片、视频确认，在
线付款，根本不用到现场看。

李华阳坦言，现在很多零散客户
都很聪明，直接找源头，当然也得益于
互联网的发达，可以让厂家直接链接
到终端消费者。所以每个月，批发加
零售，都能卖出数万平方米。

在天一奢石的线上平台——云上
石仓上，记者看到，每月都有不少产
品，每平方米只要 199元、299元、499
元等不同的价格。

天一奢石总裁李雅璇告诉记者，很
多明码标价的产品，都是尾货或者不再
经营的产品，剩下一扎两扎，就亏本卖
掉，好腾出更多地方来放新品种。“我们
市场基本涵盖了全行业所有畅销的品
种，不仅品种多，而且库存量大，为了保
证市场的板材及时流通，我们每月都会
不定期举行秒杀活动，一些同行采购商
都会过来捡漏。”李雅璇说，这种明码标
价，其实很多同行都是把它作为去库存
或者清货的一种手段。

有助于双向选择

说起明码标价，瑞丰奢石总经理
林家国认为，这对商家和消费者都是
非常好的一种举措，有助于双向选择。

“其实石材是非常小众的门类，很
多人可能一辈子都不会用到一次。这
也就导致很多人对石材的认知是不足
的，也就不知道什么石材该值多少
钱。如果这时候，商家能够直接明码
标价，不管任何一个客户，都是一个价
格，对消费者来说，则更为公平。”林家
国表示，规范的明码标价是按行业定
价标价，商家们出示的价格是统一的、
一致的，消费者购物无须“价比三家”，
商家也无须价格竞争，也更方便管理。

林家国坦言，这种理想化的明码标
价，目前还是相对较少。毕竟石材行业
现在很多时候还是在赚信息不对称的
钱，特别是奢石。所以要实现真正意义
上的明码标价，恐怕还有很长的路要走。

在天一集团董事长李天下看来，
奢石不是标准品，每一片都是不一样
的，不可能保证每片都是明码标价，不
同的人对同一片奢石的欣赏角度不
同，可能有些人认为很好看，多少钱都
值得。又有些人认为不好看，再便宜
也不是他们的菜。

“当然，明码标价对销售来说，是有
一定帮助的。有时候，一些人会因为眼
前非常直接的价格诱惑，而选择某一片
板材。”李天下说，一直以来，天一集团也
经常用这种方法来刺激消费者的购买欲
望，但并没有将其做成长期性的活动。

比大理石还便宜？奢石首现特价专场

■本报记者 李杨瑜
通 讯 员 陈清秋 文/图

一块电子大屏，一次跨洋视频连线；
没有面对面交谈、手握手庆贺……日前，
一场“不碰面”的签约，在霞美镇泉州市
三联机械制造有限公司会议室举行。

仪式上，三联机械与迪拜富通预
制件公司进行战略合作签约，宣告阿
联酋分公司正式成立。双方将结合彼
此间40年的行业经验，创建一个海外
市场行业内一流的EPS轻质隔墙板生
产基地，服务当地先进的环保建筑系
统，也将以此基地为依托，为全球提供
先进绿色的环保建筑体系服务。

“云签约”共同深耕中东市场

“疫情也阻挡不了双方‘携手’，不
同于以往‘面对面’现场，此次我们通
过网络桥梁，架起‘屏对屏’云签约，加
快了洽谈进度项目落地。”三联机械总
经理傅晓斌欣喜地分享道，此次签约，
代表富通预制件公司的管理团队和三
联机械的技术团队，将在环保建筑体
系里展开亲密无间的合作。

据介绍，迪拜富通预制件公司隶
属于印度最大的建筑公司之一，并在
迪拜设有分公司。结合当地对绿色节
能装配式环保建筑体系发展需要，该
客户于 2015年开始对全球众多知名
建材机械制造商进行详细考察和对
比，最终在2017年敲定与三联机械合
作，同年该订单设备顺利完成发货。
截至目前，三联机械为其供应了 3条
轻质节能墙板生产线。

“随着一条条轻质节能墙板生产线
在迪拜的顺利投产运作，让富通预制件
公司中东市场里得到了快速拓展商机，
产品远销欧盟，他们对我们设备的技术
实力给予了高度认可。经过多次协调商
洽，双方达成了共识，建立了长期合作的
战略联盟。”傅晓斌表示，尽管疫情让出
国开拓市场、服务、售后变得不那么便
捷，但他希望通过本次合作，双方共同深
耕中东与欧洲市场，实现互赢共发展。

近些年，在政策推动下，国内外装
配式建筑发展迅速，而像“搭积木”一

样建房子的装配式建筑，也成为建筑
业新潮流。而在中东和欧盟地区，装
配式建筑在20世纪六七十年代起，就
有了大规模的发展和应用，现阶段阿
联酋市场不仅强调在整体施工过程中
做到装配式的应用，更是强调基础建
材应当拥有一体化的保温节能性能。

“作为绿色节能建筑体系的主要构
件，这也是迪拜富通预制件与三联机械
接下来的研发和重点攻关方向。要让
我们的装配式建筑材料在应用的过程
中，不仅做到装配式建筑的快速便捷体
系化施工，也能做到绿色环保建筑系统
中的保温墙材一体化。”由“服务客户”

“深度用户”到“合作伙伴”，迪拜富通预
制件完美完成身份的转变，傅晓斌相
信，这仅仅只是一个开端。

双方整合既有的技术、产品和服
务资源，从绿色节能建筑出发，形成战
斗合力，共同为所服务市场的纵深发
展和广域繁荣开创新局面。预计
2022年阿联酋分公司投产后，年可处
理30万吨建筑垃圾用于生产墙板，年
产值可达3000万美元。

让装备技术与世界同步

办公室里，在傅晓斌展示的短视
频中，记者看到，只需将原材料注入轻
质保温墙板生产线自动注浆系统里，
经过一系列自动化流水线作业，30分
钟后一面面墙板就诞生了，并且被整
齐地码垛在一起。

“不同的原材料生产复合成的产

品，也有着不同的隔热、保温、耐冻、隔
声的特性，该卧式双层墙板机生产线
是在立式墙板机生产线的基础上进行
了性能的提升，不仅规避了传统的立
式墙板机生产线在运转时可能会存在
的一些安全操作隐患，且提升了生产
线的工作效率，成型率高。”傅晓斌举
例说道，随着劳动力成本的增加、环境
保护要求的提高、劳动力职业健康及
作业环境的改善，每台主机均单独配
备液压动力装置，实现挤紧和松开，更
好地解决了传统生产线采用人工操
作、劳动强度大、效率低等问题，并设
有污水回收系统。

由于墙板生产出来后的作业，完
全属于是干作业装配式施工，墙体高
度4米以下平均一个熟练工人一天就
能装运35平方米以上，且墙板双面平
整无须再抹灰，安装好后其他装饰都
可同步进行。傅晓斌告诉记者，还可
根据建筑结构需求任意切割调整宽
度、长度，减少了材料损耗率和建筑垃
圾，达到了运输简洁、堆放卫生，无须
砂浆批荡，缩短了工期的效果。

事实上，早在 2015年，三联机械
就积极响应国家号召，走进“一带一
路”沿线国家，产品远销沙特、中东、俄
罗斯、菲律宾、缅甸、越南等几十个国
家和地区，当时外贸销售额增长15%；
加强科技创新同年实现弯道超车，经
过福建省工信委组织专家鉴定评审，
其建筑用复合轻质保温墙板自动生产
线达到国内领先水平；率先研发出外
墙自保温发泡混凝土砌块等新产品，

打响绿色建筑环保之战，降低能耗提
倡绿色环保理念，国内新型节能墙板
项目占据半壁江山；2017年，所生产
的立式立模复合轻质节能墙板自动生
产线更是获得了福建省首台（套）重大
装备技术认定。

“目前该生产线已能够实现自动搅
拌、自动注浆、自动成型，原先脱模这项
作业一个工位至少需要4个工人才能
完成，我们也做到了自动脱模，适合于
规模化生产相对标准化的高品质产
品。”为了便于海外市场推广，傅晓斌坦
言，公司研发部门在产品成品工艺上下
了不少功夫，使得产品更为多样性，可
生产带面板及不带面板墙板产品，能够
适用于不同需求的客户群体，确保项目
投产后迅速产生经济效益。

作为全国新型墙体材料装备龙
头企业、“十二五”全国墙材革新创新
标杆企业，三联机械是生产装配式建
筑装备的行业龙头企业，客户大多是
装配式建筑建材企业，所生产的轻质
隔墙板，适应预制件火热的市场需
求，是中国基建速度的利器，也为海
外的装配式建筑建设添砖加瓦。接
下来，三联机械也将紧跟国家高质量
发展规划，创造创新智能制造、环保、
节能设备，让三联机械的装备技术与
世界同步。

三联机械阿联酋EPS轻质隔墙板生产基地成立

年可处理30万吨建筑垃圾 产值可达3000万美元

三联机械轻质节能墙板自动生产线。

九牧与厦门理工学院

举行产学研战略合作签约

英良与泉州职业技术大学

合作开办“石材专班”

南安市诚信促进会走访会员单位


