
2月6日，2022年泉州市民营经济发展大会召开。从表彰民营企业纳税大户，到聘任首批“招商引才顾问”，泉州的创新做法，无不体现出
全社会对企业家的尊崇。8日，泉州市委、市政府召开泉州市“强产业、兴城市”双轮驱动动员大会，贯彻落实省委“提高效率、提升效能、提增
效益”行动部署，全方位推进高质量发展超越。

新年新气象，起步就是冲刺，开局就是决战。即日起，本报推出新栏目《强产业 兴城市 南企向未来》，对话南安企业家，畅谈企业新年新
计划、新想法、新理念、新动作，助力泉州实施“强产业、兴城市”双轮驱动战略擂响战鼓、营造氛围，凸显“工业强市”担当。
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本报讯（记者 李杨瑜 文/图）“除2020年
疫情期间外，我们公司年年都是正月初八开工，
员工到岗率都能达到95%左右，像今年员工到
岗率就达94.67%。”8日，福建省金鹿日化股份
有限公司总经办副主任陈文磊欣喜地跟记者分
享道，目前金鹿日化订单情况正常，设备机台全
部开机，运行正常，产能发挥达100%。

新年新气象。开工首日，金鹿日化便组织
了全体管理人员召开新春履职宣誓大会。“新的
一年公司确定发展方向，将紧紧围绕总经理提
出的‘五大金鹿’展开。同时，经过公司领导研
究讨论，公司原有的企业核心价值观将进行升
级，全体金鹿人将落实到位。”陈文磊表示，新的
一年公司更注重分享、团队建设。今后各中心、
各部门要做到通力合作，形成环环相扣的闭环，
让金鹿品牌更加强大，企业实现新的跨越。

专业人才紧缺一直是企业绕不开的话
题，作为集生产、研发、销售为一体的金鹿日
化也不例外。“目前我们缺的主要是普工和营
销人员，随着人工成本不断上升，为了留住人
才、招到人才，公司一直也在做岗位优化，以
机器代替人工以及适当地提高工价和薪资福
利。”陈文磊坦言，企业将强化践行“人文金
鹿”，努力实现“企业强、员工富”。

此外，2022年金鹿日化也将一如既往地坚
持科技创新、技术进步，坚持质量提升，走品牌
发展之路，不仅是做产品广度，更应做产品深
度。“接下来，公司将进行配料工序粉尘涉爆项
目改进，提高生产安全性；对花露水全自动灌装
项目，黏鼠板薄片自动放片、折合项目和气雾剂
灌装生产线等项目重新规划，提高产品质量及
生产效率；并成立金鹿商学院、金鹿评审委员
会，造福金鹿员工；加大研发投入，让公司产品
林立在市场最前沿。”陈文磊说，相信2022的金
鹿，将打造共赢平台，让金鹿人一起成长成才。

■本报记者 李杨瑜 文/图

新春伊始，年味未散。2月 8日这一
天，福建泉州市金穗米业有限公司热闹非
凡。公司正式开工，办公室里、车间内，百
号职工各司其职，在设备轰鸣的运转声
中，迅速从“春节状态”调整为“工作状
态”，投入紧张的生产工作中。

“公司员工基本以本地为主，目前
到岗率 80%左右，外地员工也将于 2 月
16 日左右陆续到岗，届时到岗率可达
98%。”金穗米业常务副总经理林嘉睦
告诉记者，眼下车间的 4 条生产线已全
部投产。

【优质优价】
将为农户增收创效

一年之计在于春。新的一年，林嘉睦
对于企业也有着新的谋划，他与记者分享
了“八个提升机制”：提升粮食绿色仓储能
力、品种、大米产品品质及副产品综合利
用、大米品牌、质量追溯、机械装备、应急
保障能力、节约减损健康消费……

“将按照政府应急储备大米的仓库标
准，拟投入 500万元，升级改造现有 2000
多平方米仓储设施，采用空调调整仓库温
度和湿度，配置先进的环保电动叉车和智
能化装卸粮系统。”林嘉睦表示，将以此推
动成品大米仓储的自动化、智能化和信息

化，更为有效地保障食品安全，做好各级
政府应急储备大米的相关工作。

立足福建及周边地区的品牌、销售渠
道及售后服务等优势，金穗米业开发出了
适合各地区市场需求的优质大米新品
种。“通过与福州大学、福建农林大学、福
建省粮油科学技术研究所等科研院校进
行紧密科技合作，接下来将开展高食味值
大米等绿色优质营养健康产品研发及大
米延伸食品的研发等。”为响应国家在粮
食加工行业的减损增效号召，林嘉睦坦
言，今后也会延伸粮食加工产业链项目。

当前粮食消费已从“吃饱”向“吃好”
和“吃得安全”等趋势转变，不论是生产者
或消费者，对稻米的质量、品种、口感等方
面都有更高要求。为满足人民群众日益
增长的美好生活需要，金穗米业选取优质
稻谷主产区，如湖北、江西、江苏、安徽、江
西、黑龙江、辽宁、吉林等省份进行采购，
严格把控原粮采购品质。

“采购形式我们通过‘优质优价’的市
场化和订单种植等多种方式。优质稻谷
采购价格，以高于国家本年度最低收购保
护价部分为增加农民收入的测算依据，提

高农户种粮积极性，优化农业供给侧结
构。”在林嘉睦看来，只有切实保护农户种
植优质原粮积极性，促进农户增收，提升
地区原粮品质，促进优质稻谷种植生产，
才能更好地为福建省高品质、高标准、高
要求的粮食供应奠定基础。

而“十四五”期间，金穗米业也计划投
入 5000万元，采购优质稻谷 8万吨，届时
可增加农民种粮收益约2500万元。

【升级改造】
提升粮食应急保障能力

在福建省123家大米应急加工企业中，
金穗米业连续多年跻身“中国大米加工企业
50强”。其董事长林建全曾说，做粮食行业
更要有危机感和忧患意识。如果每年企业
都没有变化，那就是在走下坡路了。

近年来，市场营销环境不断发生改
变，电商行业的迅速崛起，全面推动了消
费市场的快速发展，不少传统行业也实现
了营销模式的全面变革。

“我们也及时更新营销理念，增强营销
创新意识，响应‘中国好粮油’行动计划的
要求与号召，积极投身互联网销售渠道的
开发和拓展中。充分发挥现有金穗、金润
和迪香大米品牌的区位优势、渠道优势，将
好粮油推广到千家万户中。”在林嘉睦的带
领下，金穗米业近些年也全力在线上销售
小包装、精包装、高端大米、营养大米，传播

健康饮食新理念，渗透各B端电商平台及
政企采购平台、泉州各小区内等。

在保障人民群众食品安全的同时，金
穗米业积极承担着社会责任。例如，开展
稻谷适度加工技术的产业化研究，减少粮
食浪费和大米产品的营养流失；利用公司
的“全国粮食安全宣传教育基地”平台，深
化粮食安全宣传教育工作进社区、进家
庭、进学校、进军营、进食堂，宣传节约粮
食，倡导健康消费理念。

市场竞争愈来愈激烈，如何让产业持
续发展，在渠道开拓、远景规划等方面，林
嘉睦颇有见地，她将目光转移到了公司的
生产加工设备。“生产加工设备只有逐步
实现自动化、智能化，才能在提升产品品
质和出米率的同时，减少人工成本，做好
现场管理。”林嘉睦表示，只有提档升级，
才能为延伸大米加工产业链奠定基础。

值得一提的是，2021年 9月，金穗米
业就斥资百万元在灌装车间内引进了自
动抓取设备，设有自动灌装、自动吸袋、在
线计量入仓等多个自动化程序。接下来，
林嘉睦将重点对 4条稻谷生产加工线、分
装及真空整形包装线进行自动化、智能化
升级。

此外，按照应急储备大米的标准，林
嘉睦也在着手准备升级改造现有仓储设
施，建设“好粮油”销售示范点、“好粮油”
专柜、增加粮食应急保障供应和销售网
点，提升公司的粮食应急保障能力。

“十四五”期间计划投5000万，采购优质稻谷8万吨

金穗米业：将增加农民种粮收益约2500万

■本报记者 蔡静琦 文/图

“今天开工第一天收到红包很高
兴，也很激动。2022年我们会更加努
力，希望企业越做越大，越做越好。”春
节假期结束，南安官桥、水头、石井一
带呈现一片繁忙景象，不少石材陶瓷
企业抓住开年订单旺季，积极投入生
产，冲刺新春“开门红”。还有企业大
刀阔斧，开始对老厂进行升级改造。

企业提前开工赶订单

在中时石材厂房里，刚刚回到岗位
的工人们正忙着打磨、排版、打包。“为
激励工人们的生产积极性，公司为准时
返岗的员工发放开工红包。”中时石材
总经理张蓉蓉告诉记者，年前接了很多
订单，但因工人要回老家过年，多个在
做项目没能及时交付。

“工人们回家心切，这种心情可以
理解，所以工厂只能通知他们早点返
厂。”张蓉蓉说，往年都是过完元宵才正
式开工，但今年积压了太多订单，不得
不让工人们早点过来。

据了解，中时石材虽成立不久，但口
碑很快在市场上打响。目前，公司已步
入正轨，不管是工程还是别墅项目，都能
应对自如，而且订单基本处于饱和状
态。对于新一年，张蓉蓉规划增设贸易
部，独立经营承包矿山，推广独家品种，
从而为项目提供性价比更高的产品。

虽说“初生牛犊不怕虎”，但水头老
牌石材企业同样信心十足，以敢为人先
的创新意识开创未来。2月7日一早，
日升石业总经理张子文就在朋友圈发
布了日升一二厂的开工短视频。与此
同时，他还透露了2022年的新规划。

他表示，今年是日升创立第28个
年头，也将是焕然一新的一年。日升
一厂今年将迎来全面升级：不仅要实
现车间屋顶全覆盖，还会对屋顶进行
隔热设置，给一线工人创造更好的工
作环境。与此同时，结合当下订单要
求及智能制造趋势，将合理配置更为
现代化的生产设备。新建办公楼也将
融入日升新品种，按照最新要求进行

功能区域的划分。
“年前订单排到了今年四五月，一

厂即便改造升级，也不会全部停下来，
而是边改造边生产。”张子文表示，整
个改造过程预计在年中完成，届时日
升也将以一个更加规范全新的面貌来
迎接八方来宾。

在官桥协进建材生产车间里，
正一方智能厚板生产线正顺利投入
使用。整条生产线仅四五十人，跟
过去相比少了大半。正一方总经理
林时迎告诉记者，目前车间配备的
都是行业内最先进的设备，不仅有
自循环五层烘干窑，还配置了西斯
特姆高清数码喷墨打印机，保证了
双零吸水率、高抗折强度的大规格
厚板、地铺石的稳定生产，也提高了
正一方瓷砖的使用寿命。

传统市场商户冲刺首单

除了加工厂，水头各大石材卖场
也逐渐热闹了起来，吊装以及货车进
出的声响回荡在整个市场里。

“我们市场商户初六就来开单
了。”盛达石材城市场运营总监徐君告
诉记者，盛达为了讨个好彩头，在大年
初五就已点燃鞭炮开工，而商户初六
就跑来开单。相比加工厂，石材市场
每年都比较早开工，基本集中在初五
到初八。徐君认为，这主要与水头人
分布在全国各个石材集散地有关。因
为在外卖石材的水头人，基本都会回
来过年，会趁在家这段时间，上市场看
看有哪些新品种，顺便也会带一些出
去。“当然，很多商户为了早点开单，年
初价格也比较优惠。这也能够激发更
多买家下单。”徐君说，仅开工3天，业
务群里，订单满屏。

位于水头滨海工业区的中闽石材
城，虽然8日才正式开工，但早在两天
前，就有客户前来看板。中闽石材城负
责人陈少博告诉记者，6日，市场内的商
户“迎财石画”就开出首单，一幅“锦绣山
河”被良人相中。8日，来逛市场的就络
绎不绝了。距中闽石材城一步之遥的天
一奢石城，在开工首日便迎来了“开门

红”，创下百万
元销售额的
业绩。

天
一 集 团
总 裁 李
雅 璇 坦
言，成交
的 这 100
多 万 元 订
单，有这两
年 在 设 计
圈 特 别 流 行
的“潘多拉”品
种，也有天一独家
的“催谷幽兰”。李
雅璇表示，日销百万
元只是开端，正在建
设的 6000 平方米意
大利鱼肚白专馆，将
于 4 月正式完工，届
时天一“鱼肚白”将
成为行业最具规模
的三大经营厂家之
一，而天一独家代理
的意大利“鱼肚蓝”
也即将面世。

“去年我们在展馆建设上就投入
了近千万元。今年，随着品种的完善，
天一也必将成为高端奢石的代名词。”
天一集团董事长李天下认为，石材是
不可再生的天然资源，而高端市场才
是石材的最终归属。

新建市场抓工期争进度

随着石材产业的不断集聚，越来
越多的石材人都会聚到了水头。聪明
的水头人一眼便看出了这个巨大商
机，纷纷推倒那些地处主干道的车间
厂房，建设成大板市场。“不管水头有
多少市场，总不乏寻租者。”一个大板
市场经营者感慨道，今年上半年又将
有多个新市场拔地而起。

位于水头蟠龙工业区的南泰石材
城和鸿永石材城，滨海工业区的南升石
材城尽管刚打出地基，却已爆出了供不

应求的消息。南升石材城创始人王秋
婷告诉记者，大家对南升的期望值很
高，刚开始基建，报名人数就已超过可
容纳的商户数量。为了南升石材城可
以更快地与大家见面，市场运营人员连
过年都没有停歇，并安排多组工人同时
进行建设，争分夺秒，与时间进行赛
跑。王秋婷说，南升石材城前身是南升
岗石，如今搬到广西，取而代之的南升
石材城也将倾注她的全部心力。

“现在石材城建设，我自己在抓进
度督促。不仅要建得快，还要建得
好。”王秋婷表示，南升石材城 4月就
可以交付商户使用。而由南益纺织改
造而来的南泰石材城，同样备受石材
人关注。自去年年底正式放出招商信
号以来，前往参观者众多。南泰石材
城招商负责人王昕告诉记者，现在市
场不仅是本地石材人感兴趣，很多外
地石材人也跑来咨询预定。同样地，
南泰石材城也将于上半年正式营业。

金穗米业灌装车间。

金鹿开工首日产能发挥达100%

金鹿日化生产车间工人正忙碌着。

石材陶瓷企业陆续开工石材陶瓷企业陆续开工 争创新春争创新春““开门红开门红””

▲ 在 建
新市场全面
启动加速度。

▶ 盛 达
石材城 95%
商户已开工。


