
社址：南安市美林街道江北大道广播电视中心大楼14层 邮政编码：362300 印刷：福建日报（泉州）印务有限公司 地址：晋江市梅岭街道梅岭路507号 发行：中国邮政集团有限公司泉州市分公司 全年定价：235元

产经N4
责编：苏清彬 美编：柯吉 校对：王雯婷

总 第 期262
2021年10月26日 星期二

资讯

本报讯（记者 蔡静琦） 24日，南安企业
和润石业与永川环球锦标石材城正式签约，拿
下80亩宗地，将用于建设大型石材拉锯生产基
地。

和润石业董事长黄庆达表示，在重庆建立
大型生产基地这一经营方向在 2015年就已经
定下来，而且西南地区本来也是集团的五大战
区之一，这是公司发展战略需要。和润五大战
区包括天津、郑州、南通、重庆、云浮。重庆基地
的投建，将是和润石业发展壮大的一个重要里
程碑事件。

“重庆有江运优势，运输成本在石材的成本
里面占比很大，重庆工厂可以辐射近2.5亿人口
的市场。”黄庆达认为，重庆不仅运输便利，还有
很多高校，企业能享受到当地的人口红利，这意
味着能为整个集团发展输送源源不断的人才。
至于设备投入，公司还是会秉承和润一直以来
的传统，用最新、最先进的设备，特别是多用、用
好石材生产制造智能设备。

2020年，重庆市永川区与重庆艾美佳置业
发展有限公司签订“建设环球锦标石材加工及
仓储物流中心项目”合作协议，该项目位于永川
国家高新区三教产业园核心区域，项目总投资
52.5亿元，规划面积1500亩。环球锦标石材城
项目整体建成后，可容纳 800家以上石材行业
加工销售企业，涵盖精品天然石材、人造再生
石、石材机械辅料、智能家居等行业。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 林佳琦）
22日下午，南安市装备制造业协会召开第二届
第四次会长会议。

会上，秘书长黄卿旺就今年初以来协会开
展各项工作进行汇报。5月 20—22日期间，协
会组织40多家会员企业50多人，前往三明开展
为期3天参观考察活动。其间，5家会员企业与
三明签订了购销合作意向，推动两地产业深度
整合。

此外，协会先后主办近 10场（期）企业管
理、技能培训，邀请国内资深专家举办专题主
讲，得到广大会员企业的积极响应，近 1000名
企业高管人员参加培训。协会还配合举办“南
安市企业家总裁班”，协办“泉州市企业标准化
培训班”“机械安全国家标准讨论会”“惠企政策
进万企”等活动。

为了挖掘放大协会平台作用，让会员企业
走出去，为产品卖出去提供广阔空间，加强与异
地南安商会沟通协作，协会也积极响应南安市
委市政府号召，先后组团参加西安、昆明两地产
业协会与异地商会互动活动，与异地商会、乡贤
企业签订互动发展战略协作协议 7项。其中，
协会与西安、昆明、海南、厦门等地南安商会签
订了战略合作协议，还迎来了三明机械行业协
会赴南安考察团、厦门南安商会乡贤回南安考
察团，并组织会员企业前往厦门参观。

接下来，南安市装备制造业协会将精心筹
办第三届智博会，服务产业发展，确保 2021年
12月3日如期开幕，提升协会形象。

本报讯（记者 苏清彬） 20日，上市房企
世茂股份发布公告称，公司与南安企业阳光中
科（福建）能源股份有限公司正式签署《世茂商
业体系光伏开发战略合作框架协议》，共同推进
世茂商业体系项目的可持续发展更新。阳光中
科副董事长洪文协、世茂股份营运总监许烨、石
狮世茂摩天城项目总经理徐宏伟等共同出席了
签约仪式。

世茂股份在石狮世茂摩天城首个试点光
伏发电，近日该“绿电”项目正式启动。协议约
定，石狮世茂摩天城商业屋顶将安装约 6000
平方米的光伏方阵，为购物中心场内 200多家
商店、餐厅、室内游乐园、电影院等场所提供清
洁电力。

“建成后，预计年发电量达到78万度，每年
可减少二氧化碳排放 585吨，相当于每年种树
5265棵。”世茂股份工程部相关人士表示，“这
将是大泉州地区领先的商业综合体分布式光伏
发电项目。通过运用节能科技突破屋顶空间边
界，既减少能源消耗，又能够很大程度地降低后
期运营成本。”

据了解，世茂股份光伏发电的首个试点石
狮世茂摩天城项目正式启动后，将对未来全面
推广绿色节能及落地应用奠定良好的基础。据
了解，双方将充分发挥自身优势，在世茂商业体
系内规划建设光伏发电项目，实现多能互补，提
高综合能源利用率，实现商业价值最大化，共同
打造多赢可持续的战略合作伙伴关系。

■本报记者 蔡静琦 文/图

大学教师投身石材行业，成为黑
石界知名人物，他就是泉州市黑石赫
哲石材有限公司总经理、黑石超市创
始人连志明。

这两年，传统石材加工厂受疫情、
环保影响颇大，但精准定位墓碑石的
赫哲石材，不但没受影响，销量反而逐
年上涨。“工程可以不做或者延期，但
生老病死是不可改变的，所以这个市
场需求不会萎缩。而且可能随着人们
消费水平的提高，会更加舍得对墓碑
石的支出。”连志明说。

变三角债为现金交易

就读于厦门集美大学的连志明，
毕业后选择到泉州理工学院（现为泉
州职业技术大学）任教。

作为一名财经老师，连志明除了
教授学生知识，周末放假也会与父亲
探讨可持续的商业模式。但由于缺乏
实践经验，纸上谈兵难免显得苍白无
力。看出他内心想要从商想法的父
亲，故意用了激将法：“拿那么点工资，
还不如回来帮我管理工厂。”

父亲的一席话，让他原本躁动的
内心，更加坚定了离职的想法。2013
年，他正式回到家族企业，扛起父亲的
担子。

虽然初涉商圈，父亲对他丝毫不
“手软”，父子俩定下了一个“君子协
议”：工厂经营权可以交由他，但必须
在6个月内实现盈利。

拥有扎实财经专业的连志明，在
接手工厂的第一个月，并没有做出特
别大的动作，而是先对整个市场的定

价做了一番彻底的调查。他发现，在
石材行业的交易里，全额交易极少，基
本都是预收定金，话语权掌握在客户
手里，应收账款回收难。加上运输破
损，原有的平方数又被打折。之后再
被客户要求去掉账款的尾数，所有利
润基本都被砍没了。

“确诊”了工厂不赚钱的原因，连志
明先调整收款方式。原本一平方米要
卖到48元的大板，他直接降了5元，但
要求现金交易，即在装车前付款。对于
这么大的让利，客户很难不心动。但这
对工厂方来说，也保证了现金流。

连志明坦言，2013年微信刚好发
展得如火如荼，他借用微信的拍照、拍
视频功能，在发货前先给客户确认货
品，再拍清单过去；客户付款后，再由
客户自行叫货车。这样不但让客户确
信自己的货是装到位，避免了扯皮问
题，途中产生的各种风险也都转移给
客户。

在他看来，小型加工厂很难无限
制大规模投入，而盘活库存，提高周转
率，避免市场下行风险，是企业长存和
变强的捷径。

“老一辈人的经营模式存在一个

怪圈：批发市场欠工厂，工厂欠矿山，
矿山欠荒料钱。这种赊账的产业链，
稍有不慎就会出现资金链断裂风险，
而最吃亏的是中小企业。”接手企业
后，不管是卖给批发市场，还是去源头
采购荒料，连志明都要求现金交易。
如此一来，不但更好卖，也更好买了。

“欠账采购一立方米 700-1000 元，而
现金交付就可以谈到 500 元一立方
米。这对加工厂而言，并不会因为卖
价低了而损失利润。相反，在资源端，
现金交易则有了更大的议价空间。”

果不其然，在调整为现金收付后，连
志明在第3个月就让工厂实现了盈利，比
当初与父亲约定的时间，提前了3个月。

从黑石市场找到盈利点

在解决完工厂账款收付问题后，
连志明开始更为深入地研究市场真正
的盈利点。他发现，黑色石材的应用
范围很广，不管是地铺石还是台面，都
没有墓碑石的利润高。

连志明在市场调研中了解到，国
人对墓碑石比较重视，他们可能认为
人这辈子只用一次，根据老一辈的想

法，活着不能好好享受，死了就要厚
葬，所以在墓碑石这块特别舍得用。
比如江西、广西、江苏、贵州等省份，为
了防止祖坟墓碑白化，几乎一两年就
要换一次墓碑。一些私墓，一块墓碑
就要10多万元。

“除了中国，日本、韩国对墓碑的
要求也特别高，也特别舍得花钱。”连
志明说，日韩等国对墓碑的重视程度，
不亚于中国。像日本，有人舍得花100
多万元去做一块大型墓碑，墓碑上的
雕花精细无比。

所以，2019年连志明在漳州矿山
封停后，来到了南安，在石井创办了一
个石材加工厂，不仅生产普通板材，还
做花岗岩深加工，而墓碑石就是其中
一个主营业务。

来到南安以后，连志明惊喜地发
现，水头品种齐全，单纯地做生产就是
暴殄天物，应该在这个优越的基础上
把市场平台做大做强。就在今年2月，
连志明租下了位于明利酒店对面的绝
佳店面，开起了“黑石超市”，经营品种
数十种，包含了市场上主流的印度黑、
山西黑等。连志明坦言，选择做“黑石
超市”，最先考虑的就是利润，黑石相
对白色和灰色花岗岩，利润更好。而
且父亲也经营了长时间的黑石加工，
对黑石的属性更为了解。

目前水头不少石材经营者崇尚单
品战略，而连志明却特立独行，搞起综
合市场。他认为，现在市场竞争非常残
酷，每天都有新品问世，所以一个产品
的消逝，都是悄无声息的。对于企业来
说，经营的单一产品一旦被市场抛弃，
就必须面临转型，一切又得重新开始。

“市场对石材的忠诚度是很低的，
所有人选择品种都是站在能否为自己
带来高差价的标准上。”连志明说，他
在店里，经常遇到有客户拿着一块样
品问他，能否找到价格更低的替代
品。所以他也渐渐明白，真正的优势
不是你有独家材料，而取决于谁掌握
的信息更多，以及对工厂的熟悉程度。

■本报记者 苏清彬 通讯员 林丹霞

22 日，在东莞举行的 HarmonyOS
Connect伙伴峰会上，九牧集团董事长
林孝发携研发总裁林晓伟等人应邀
出席，并与华为消费者业务AI与智慧
全场景业务部总裁王成录现场签
约。随着签约仪式的举行，标志着九
牧正式进入华为鸿蒙生态圈大家庭，
双方形成合作伙伴关系，联合研发智
能家居产业鸿蒙生态圈，致力于产品
的网络化、数字化、智能化，这也是华
为鸿蒙伙伴峰会上唯一专场签约的
卫浴企业。

搭载鸿蒙系统的南安卫浴

此次峰会，华为公布了 Harmon⁃
yOS Connect品牌升级的最新进展，并
发布了品类丰富的鸿蒙智联新品，以
及全新升级的鸿蒙智联解决方案。

此外，鸿蒙智联还与众多行业合
作伙伴发布了多款优秀的智能硬件新
品，覆盖智能家居、运动健康、智慧出
行、影音娱乐、教育办公等场景,更多产
品还在持续上新中。

在智能家居方面，再过不到两个
月，市面上就能看到南安制造与华为
合作的最新成果。“目前，九牧与华为
正 在 针 对 卫 浴 产 品 的 HarmonyOS
Connect生态链进行全方位联合开发，
预计2021年年底，智能马桶、消毒毛巾
杆、浴霸等3个品类搭载着鸿蒙系统的
九牧产品将率先面市，为消费者带来
全新体验。”林孝发透露，未来，九牧还
会有更多产品陆续以套系的形式接入
鸿蒙系统，搭建起更智慧、更便捷、更
健康的轻智能九牧卫浴空间解决方
案，普惠广大用户。

随着 5G时代的到来，万物互联的
智能世界构建成为趋势。华为鸿蒙系
统是一款全新的面向全场景的分布式
操作系统，创造一个超级虚拟终端互
联的世界，将人、设备、场景有机地联
系在一起，将消费者在全场景生活中
接触的多种智能终端实现极速发现、
极速连接、硬件互助、资源共享，用最
合适的设备提供最佳的场景体验。
2021年 5月 18日，在鸿蒙生态伙伴峰

会上，华为宣布其智慧全场景生态战
略正式启动硬件生态品牌升级，华为
HiLink 将 与 HarmonyOS 统 一 为 Har⁃
monyOS Connect。

迈出智能空间一大步

“作为全球智能卫浴领导者，九牧
始终关注用户卫浴体验，拥抱时代，领
跑行业，将科技创新智造作为质量提
升的驱动力。”林孝发表示，本次九牧
与华为携手，推出九牧-鸿蒙卫浴空间
解决方案，打破传统单一智能产品的
使用局限，协同卫浴空间全品类联动，
为用户带来不同以往的空间体验。

九牧-鸿蒙产品构建的未来式卫
浴空间，将带来哪些舒适体验？充满
黑科技！当打开卫生间，如厕用智能
马桶，集吊电器的新风系统打开，离
座之时自动关闭，解决异味烦恼，带
来家庭卫浴空间清新体验；在健康方
面，九牧健康监测智能马桶可以实现
体脂、尿液等的检测，在鸿蒙系统支
持下，将协助用户反馈日常健康状
况，生成专属健康档案，直观了解健
康趋势。

此外，用户还可以使用搭载着鸿
蒙系列的智能手机，通过NFC功能实
现智能产品的便捷操控，一贴一碰，无
须下载多余的App，避免了传统智能

产品“一家一个移动终端”的麻烦，让
智能产品的终端操作更加简单。

“九牧与HarmonyOS Connect的联
合，让卫浴空间升级成为智慧卫浴空
间，让用户的卫浴体验更加舒心与安
心，提升用户生活品质，共同携手开启
智能卫浴无限可能。”林孝发认为，智
能家居的发展已是大势所趋，作为民
族智能卫浴领跑者，九牧从研发、生产
到市场营销，有着完整的产业链构建，
拥有领先行业的优势。此次接入Har⁃
monyOS Connect，将成为九牧智能空
间前行迈出的一大步。双方强强联
手，九牧更深一步实现智能化、数字化
的转型变革，发挥智能卫浴领导者的
作用，推动行业发展。

华为云助力智能定制

九牧与华为的合作并非首次，尤
其是在智能定制领域，渊源颇深。客
户可以在门店设计自己喜欢的卫浴产
品，系统自动生成定制订单，订单从门
店直接下发到生产工厂，整个过程只
需要1小时设计，24小时制造，全程可
视化。当走进九牧店效研究中心，其
C2F快速定制系统令人眼前一亮。

这是九牧在业内率先落地的卫浴
产品智能定制业务，也是工业互联网
时代制造业变革的一个缩影。在这背

后，是九牧借助华为云工业互联网平
台FusionPlant的数字化供应链协同平
台，联合乐石科技改造供应链，并对外
输出的新能力与新模式。

在客户服务过程中，客户可以在
九牧门店设计自己喜欢的产品，系统
自动生成定制订单，订单从门店直接
下发到生产工厂，工厂接到订单后，将
客户的个性化需求通过平台，核实备
料、确认供应商库存情况、产线排期、
运输物流等信息，合理生成满足客户
需求的生产流程。

九牧集团首席信息官叶火龙曾表
示，华为云数字化供应链协同平台在
立足于九牧自身渠道、供应链优势的
基础上，进一步帮助其构建了更有竞
争力的产品生态圈，打造了对外更具
开放可行性的业务中台。华为云数字
化供应链协同平台通过业界先进的工
业解决方案，以云服务的方式提供服
务，覆盖厂内、厂外及厂间的应用场
景，快速补齐企业数据生产能力，进而
利用全栈数据治理底座，确保企业间
数据的安全高效流通，赋能合作伙伴。

截至目前，华为云数字化供应链
协同平台贯穿九牧集团上下游，不仅
提升了企业整个产业链上下游的数字
化能力，而且增强了产业整体竞争力，
通过乐石科技与合作伙伴共享数字化
深度协同成果，共创发展新机遇。

拿下80亩宗地

和润石业进军西南市场

南安市装备制造业协会

召开第二届第四次会长会议

阳光中科与世茂股份签约

在石狮试点光伏发电

九牧加入华为鸿蒙生态圈 三品类智能家居将面世

连志明：逆市上扬 将黑石做到极致

九
牧
集
团
董
事
长
林
孝
发
与
华
为
消
费
者
业
务A

I

与
智
慧

全
场
景
业
务
部
总
裁
王
成
录
现
场
签
约
。

连志明


