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本报讯（记者 苏清彬） 20日，福布斯中
国发布2021中国慈善榜，统计了中国民营企业
家及企业在 2020年度向公益慈善领域的现金
捐款情况，并将企业家及其管理企业的捐款额
合并计算，编制年度中国慈善榜。马云带领着
阿里巴巴集团以 32.3亿元的现金捐赠总额，位
列2021中国慈善榜榜首。上榜的100位企业家
中，南安籍企业家、源昌集团董事长侯昌财以
11566万元排行第 39名，主要捐赠南安市第十
一小学及第六幼儿园校舍。

据了解，南安市第十一小学、第六幼儿园位
于省新镇西埔村，东至福泰北路，西至福隆北
路，北至茂庆西路，南至南发毛衫厂区。主体工
程由侯昌财出资5000万元捐建，小学按48个教
学班的办学规模进行建设（其中第一期建设36
个教学班）；幼儿园按 15个教学班的办园规模
进行建设。

2020年 11月，侯昌财再次慷慨捐资 1530
万元，用于建设南安市第十一小学、第六幼儿园
配套设施工程，包括第十一小学和第六幼儿园
的大门、围墙、道路、广场、运动场地、草坪、挡土
墙、景观绿化、景观照明，旗台、幼儿活动设施
等。2021年秋季，南安市第十一小学、第六幼
儿园将投入使用。

今年是福布斯中国第十五次发布中国慈善
榜，上榜的 100位企业家（企业）现金捐赠总额
为245.1亿元，与去年的179.1亿元相比，大幅上
涨 37%。是继 2011、2017、2018、2019、2020 年
之后，总捐赠金额第六次突破100亿元，也是首
次突破200亿元大关。今年的入围门槛为2200
万元，远远高于去年的1000万元。

从上榜企业的行业集中度（企业数量）来
看，房地产、多元化和制造业名列前三。房地产
行业不仅是诞生亿万富豪最多的产业，也同样
是产生慈善家最多的行业。前三大行业企业数
量超50家。

本报讯 （记者 蔡静琦） 20 日，
2021年佛山（潭州）国际陶瓷产品展于
潭州会展中心开幕。展会上，新锦成
集团与英良集团品牌战略合作发布会
暨签约仪式圆满举行，双方联合推出
全新的定制化岩板品牌——“新岩素·
五号岩仓”。

据英良集团总裁齐飞介绍，“新岩
素·五号岩仓”集两家之所长，将新锦
成集团岩板研发、生产能力与英良集
团工程全案落地能力相融合，解决岩
板在工程使用端的加工与服务痛点，
将开启岩板市场新时代。

说起这个全新的定制化岩板品
牌，就不得不提及背后的两家集团公
司。不管是新锦成陶瓷集团，还是英
良集团，都是各自行业的翘楚。

始建于 2007年新锦成陶瓷集团，
位于“中国建陶第一镇”——广东省佛
山市南庄镇。经过多年的努力，已发

展成为一家集生产、研发、销售于一体
的大型现代化陶瓷企业。目前恩平、
肇庆、佛山三区建有 5大生产基地，拥
有36组现代化生产线。

而成立于 1999年的英良集团，则
是一家国内外深具影响力的大型综合
性石材企业。旗下拥有九大营销中
心、五大选材中心、四大加工基地。专
注于石材的资源整合、智能制造、市场
营销与渠道服务。拥有全球高端石材
品牌“五号仓库”，以及一个业界最大
的石材自然历史博物馆，是国际著名
的石材全产业链综合服务商。

据新岩素制造中心总经理母军介
绍，“新岩素·五号岩仓”品牌运营总部
位于青岛英良（莱西）石材产业园，将
建成集岩板产品展销中心、产品创意
设计中心、岩板艺术品中心、岩板产品
空间应用体验馆为一体，致力于产品
研发、大板定制、生产加工、施工辅导

等岩板全案服务。
“公司已引入数台意大利先进生

产设备，建成 8条岩板生产线，总投资
达8亿元，占地1500余亩，年产岩板达
1500余万平方米。”母军说，之所以敢
如此大刀阔斧，一是看好岩板事业的
发展前景；二是有两家实力超强的公
司加持，强强联手，将加速推动岩板行
业的规范与消费端的应用普及，为客
户创造更舒适的家居体验。

签约当日，齐飞还带领集团各分
公司负责人到访新岩素家居总部展
厅、艺术体验中心、岩板制造基地参
观，充分了解岩板产品、产品设计、家
居应用及智能化岩板专用窑、高效节
能自循环五层干燥、配套釉线干燥和
喷墨前后干燥等设备的运作情况。

岩板与天然石材的碰撞，岩板与
智能科技的融合……在总部展厅里，
呈现出各种材料的友好相处，也看到

了岩板在现代家居的广泛灵活运用。
齐飞表示，石材是天然的，高级的，它
在空间中能起到画龙点睛作用。而岩
板是现代的，可塑性强，它能实现智能
家居的很多需求。二者有机结合，不
仅可以扭转过去竞争的局面，还可以
开创更大的市场。

“智能家居越来越普及，想要融入
这种大主流，必然要让建材与智能结
合起来，才能接近消费者。”齐飞坦言，
智能全屋定制会是该品牌的长期发展
方向。另外，“新岩素·五号岩仓”将开
启一种全新的直销仓储运营模式，区
别于传统的贴牌代工，全部由工厂直
供，极大减少品牌运营过程中所需要
投入的资金成本和人力成本，运营效
率大幅提升。并邀请专业的铺贴、干
挂与保养队伍做项目服务与培训指
导，为项目施工方以及最终交付效果
提供有力保障。

本报讯 （记者 苏清彬 通讯员
吴美玲）“到 2025年销售超 50亿元，
到 2030年突破 100亿大关，成为年轻
时尚卫浴第一品牌。”7月 19日，小牧
优品2021全国营销年中大会在厦门举
行，小牧优品创始人、CEO林晓伟为小
牧未来勾勒出这样的宏伟蓝图。

近年来，九牧集团致力于构建国
际高端卫浴产业现代生态圈，实施单
聚焦、多品牌、多渠道战略，作为新生
品牌，小牧优品自诞生之日起就备受
关注。九牧集团董事长林孝发在致辞
中表示，今年是建党百年，九牧始终坚
定信念跟党走，发展成为中国第一、世
界第四的民族卫浴品牌。小牧优品要

抓住“双循环”和乡村振兴机遇，全力
塑造“轻奢年轻时尚卫浴首选品牌”，
主动融入乡村振兴战略建设大格局
中，为年轻消费者提供更美好的产品
和服务。

面对新生代，新的消费格局，林晓
伟重磅发布《2021年小牧优品战略规
划》。他说，这是一个凝聚磅礴伟力的
时代，也是一个青春力量与新时代同
向同行的时代。小牧优品将站在新时
代，服务新青年，开辟新赛道，创造新
蓝海。截至 2021年上半年，小牧优品
门店已超 3400家，覆盖全国约 230个
县市。2022年，小牧优品将从“新”超
越，聚焦“新颜值、新速度、新科技、新

智造、新服务、新营销、新公益”七个
“新”，向50%高增长目标进发。

九牧集团运营总裁刘启乔部署小
牧优品“智造布局”，聚焦“新智造”，从端
到端打通，助力年轻化品牌战略。小牧
优品市场企划部总监施国庆、用户增值
中心零售服务总监杨元强分部署了产
品和服务网络建设战略，将建立数字化
等完整服务体系，做美好生活的守护者。

值得关注的是，此次大会，小牧优
品再添奥运冠军合伙人——中国跳水
奥运冠军王鑫成为第二位加盟小牧的
冠军合伙人暨特约经销商。此前，秉
持年轻、国潮、冠军品质理念的小牧优
品，已成功吸引了奥运冠军林跃的加

盟。从冠军品质、冠军合伙人、冠军代
言人、冠军门店、冠军套餐，小牧优品
打造完整的“冠军战略闭环”，从品牌
高度战略引领渠道产品和销售。

在当前年轻化、多元化、个性化的
消费潮流中，小牧优品始终立足年轻
消费者需求，不断推陈出新。年中大
会，小牧优品精准把握年轻市场，首发
多款高品质、高颜值、高性价比的爆款
产品：自带美颜镜灯、智能除雾的轻奢
风浴室柜，活水即热、一键旋钮的智能
马桶，自动除垢的喷枪淋浴器……产
品涵盖卫浴空间、厨房空间，致力打造

“年轻人的家”，用冠军品质为年轻群
体创造“颜值价美”生活体验。

■本报记者 苏清彬
通 讯 员 朱 潮 文/图

制造智能化暨智能制造是当今全
球制造业的发展趋势，是工业化和信
息化深度融合的关键抓手，是增强企
业核心竞争力的重要内容。率先实现
智能化，如何带动影响“后来者”？

20日下午，南安市工业和信息化
局、诗山镇人民政府以“日用轻工行业
智能化改造实践及发展路径探索”为
主题，携南安市日用轻工行业协会、福
建大方睡眠科技股份有限公司共同举
办大方科技智能制造交流分享活动，
吸引了远大卫生用品、挑战狼服饰、时
代天和等10家日用轻工企业参会。

向数字化工厂转型升级

走进车间，几乎见不到工人，庞大
的机械人灵活作业，完全颠覆了参观
者的想象。这是大方科技斥巨资建设
的国内一流先进生产系统。

“以前生产一个枕头，需要经过注
料、开模、换模具、喷脱模剂等工艺，现
在这些工艺全部实现自动化，生产过
程信息链接整合，只需一名工人负责
取枕头即可。”大方科技董事长叶艺峰
一边走一边介绍道，生产出来的枕芯，
经过100多米的传输带进入打包环节，
很快一件件包装好的枕头整装待发，
运往全国各地。

原来，为了推动机器人产业快速
发展，大方科技在充分调研的基础上，
近年来制定了向数字化工厂转型升级
的时间表，在MDI透气凝胶枕头生产
车间率先实现数字化建设。大方科技
智能制造生产车间项目占地面积6660
平方米，总建筑面积5000平方米，已完
成投资数千万元。

在生产过程中，智能化工厂控制
中心扮演着重要角色。其以MES系统
电子看板实时监控，实现全作业流程
操作控制，达到人机交互。在整个智
能工厂生产线中，最明显的改善是人

工交互和代替人工作业，将原本的各
工序作业工人数缩减，对劳动强度大
的工序流程实现无人作业，提升生产
效率，降低各项资源的消耗，达到工厂
生产运营的安全作业。

“这两年来，受外贸冲击，我们开始
转型做内销。开发了小米、顾家家居、喜
临门、慕思、全友家私等大型客户，为了
满足客户大规模、个性化需求，智能制造
成为大势所趋。”大方科技执行总经理陈
俊铃表示，高端个性寝具家居行业变革
到来，柔性化生产、个性化流水线能够满
足多样化的消费需求，接下来企业将借
助上述优势资源，强强联合，抢占高端寝
具家居市场。

通过展厅参观、车间参观，参观人
员随后举行了分享交流。大方科技工
作人员分享了企业信息化建设整体规
划、核心目标、各数字化系统间主要数
据交互、MES流程等内容，并讲解如何
借助智能枕芯生产环形线、智能悬挂
线、智能码垛线、智能立库、智能裁剪
机等先进设备，实现生产过程管理、库
存管理、实时数据报表、生产数据的透
明化。

推动“制造”转向“智造”

智能制造并非一蹴而就。在当天
的分享交流环节中，智能制造整体解
决方案提供商——冠业智能系统（上
海）有限公司经理刘红作为互动嘉宾，
为企业家答疑解惑。

“智能制造需要从原材料到末端
做整体规划，在此基础上逐项落地。
因此要算投入产出比，花了多少钱，省
了多少人工，多久能回本。觉得划得
来就去投，分步实施，一定要先把整体
规划做出来。”刘红表示，企业前期制
定方案时，会根据厂房特点、生产流
程，把数据透明化，其实这也是一个成
长的过程。

做好顶层设计的同时，刘红也表
示，在一些智能制造企业中，只是在某
个工位实现智能化，当要把所有工位
串联起来，发现设备与设备之间数据
无法互通，“形成断头路，无法变成高
速网络。”实施智能制造过程中，很关
键的一点是柔性化定制，它解决了小
批量、多品种，特别是OEM代工企业

的核心问题，而不是靠量大取胜。
对于智能制造的发展趋势，时代

天和董事长黄志明感同身受。“很早
以前，我们就导入 EPR 系统，在信息
化迈出关键一步，这两年行业开始走
下坡路。”黄志明表示，特别是外贸型
企业面临的出口运费高企问题，一箱
货物货值跟运费差不多，困难时期正
是练内功之时。接下来企业也要根
据自身情况，尝试导入 MES 系统，向
数据化靠拢。

“2021年 6月，我们投入 245万元
引入上海麦汇管理公司、导入德国
SAP数字化模块及OA审批软件，来打
造数字化生产、办公一体化精细管
理。”南安市日用轻工行业协会会长、
远大卫生用品厂董事长郑友套也分享
了企业在信息化道路上的探索。

郑友套介绍，本次主要以 SAP
Business One on HANA为核心，搭建
远大的供应链及财务的核心管理及数
据平台，并实现与泛微OA办公协同系
统、帆软报表系统等对接。建设统一
协同办公平台，实现流程固化、供应商
协同、业务集成，并通过目标分解，使
协同办公系统不断适应企业各个时期
发展所带来的各种信息化需求。

大方科技、远大卫生用品等企业，
仅是南安企业从“制造”转向“智造”的
缩影。近年来，南安立足传统产业，深
入开展“数控一代”示范工程建设，紧
紧围绕抓产品研发、抓应用示范、抓项
目建设、抓服务平台等措施，着力推进
企业研发、生产、管理和服务的智能
化，积极构建智能制造和传统产业提
质增效有机结合、良性互动双赢格局。

南安市工信局相关负责人表示，
下一步，将着重在突破融资瓶颈、夯实
产业基础、抓龙头、树典型、提技术、重
人才、拓市场等方面加大力度，持续推
进“数控一代”示范工程建设，加强重
点行业和重点企业的示范作用，加快
传统产业朝着数控化、自动化、智能化
的目标转型升级，全方位推动“南安制
造”向“南安智造”转变。

本报讯（通讯员 王建 记者 李杨瑜） 近
日，在苏州南安商会会长郑加朴的带领下，商会
一行前往苏州柒设计研发中心（以下简称“柒设
计”），参观柒设计十周年设计展，了解其运营模
式及设计成果，双方还共同提出了建立合作关
系，并达成战略签约。

交流会上，苏州柒设计总经理赵智峰介绍
了发展理念和品牌推广等问题，对苏州市南安
商会给予的信任和支持表示感谢。他表示，双
方各有各的优势，希望以此为契机，不断创新理
念，进一步探讨新形势下合作发展模式，努力担
负起共建平台、共享资源、深度合作的使命。

郑加朴表示，战略签约只是个开始，此次携
手搭建合作平台，将积极为广大会员提供精准
优质的服务，共同分享资源，开拓市场，实现抱
团共赢。柒设计和商会产业相互交叉，同时存
在巨大的互补潜力，相信可以走出创新合作模
式，让项目对接多一个更有效的通道，对双方的
发展更有意义。

苏州南安商会与柒设计成功签约后，柒设
计将以知名专业设计师，整合各设计专业的力
量为商会会员提供优质的设计咨询服务，给予
设计行业内最合理优惠力度，依据会员要求和
指标任务设计出符合会员理想中的效果，促进
双方共同发展。

当天，苏州南安商会还在柒设计会议室召
开了五届二次领导班子会议。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 陈新刚）
17日—18日，由福建省水暖卫浴阀门行业协
会、南安市海西阀门协会、南安市消防器材协会
联合举办的《B2B大客户深度营销》营销战将实
战班在南安市海西阀门协会会议室举办。来自
阀门、消防、水暖等行业的 20多名企业营销负
责人参加培训。

本次实战班特邀营销实战专家高春利老师
针对营销知识体系、行业特征、市场需求、客户
开发等方面进行讲解，着力提升企业在行业的
营销竞争力。为增强学员的积极性，本次培训
采用小班授课，实行小组积分制管理。通过现
场教学、案例研讨、情景演练、分组讨论等多种
教学方式，让与会企业代表就目前发展瓶颈进
行小组分析讨论，引导学员剖析和研究案例，让
学员在思考和分享过程中得到新的启发，从而
提高本次培训的专业性、实效性。

课后，学员们纷纷表示，经过 2天的培训，
对于大客户营销战略有了新的认识和思路，将
结合企业实际情况把所学内容运用到营销管理
当中。

福布斯发布2021中国慈善榜

侯昌财以11566万元排行39名

苏州南安商会

与柒设计研发中心达成战略合作

《B2B大客户深度营销》

营销战将实战班南安举办

英良与佛山陶企联合 推定制化岩板
建成8条生产线，年产岩板1500余万平方米

先“智”带后“智”日用轻工企业走进大方科技

举行2021全国营销年中大会，发布新战略

小牧优品到2030年销售突破百亿

大方科技在MDI透气凝胶枕头生产车间率先实现数字化建设。


