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作为上市公司，闽发铝业此次打赢哥伦比
亚反倾销案，持续时间之久，实属不易。此次彻
底胜诉，彰显了中国企业将产品打入国际市场
的决心与信心，但科技进步，提升产品的科技含
量更是提高我国出口产品竞争力的重要因素。

这并非南安企业首次遭遇反倾销调查。同
样是铝型材企业，固美金属曾经遭遇“双反”调
查。2015年12月9日，固美金属接到了一张特
殊“罚单”：公司一批出口澳洲分公司的铝型材
被澳洲海关告知需加收48.5%双反税（反倾销税
和反补贴税）。澳洲对于我国出口的铝型材有
征收反倾销和反补贴税，高额的税收对固美金
属澳洲分公司经营造成极大的困难。为此，固
美金属挑选了中国实力最强的律师事务所，向
律师征求建议后，决定通过律师所申请新出口
商复议，争取一个新出口商资格及独立的税点。

2016年7月15日，在经历第一次复审失败
后，固美金属仍然决定再次发起应诉，为公司

“正名”，针对澳方的相关资料据理力争，并提供
更多数据作为佐证。最终，2017年7月10日迎
来了应诉的胜利。根据澳洲反倾销委员会的公
告，固美金属出口的铝型材已经从反倾销调查
名单上被移除，获得澳洲政府反倾销税为0%，反
补贴为0.2%的结果。至此，关于固美金属出口
的铝型材的反倾销调查以公司成功申辩落幕，
耗时1年半的官司最终以胜利画上句号。

而在 2013 年，另一家南安企业鹏翔实
业，则打赢了中国人造石史上首场欧盟反倾
销贸易战。这一场长达9个月的贸易战，不
但打响了鹏翔的知名度，更坚定了石材人防
抗贸易风险的信心。

说到反倾销胜诉，不禁令人想到“玻璃大
王”曹德旺。2002 年，面对美国商务部反倾
销调查，他悍然迎战，砸下900万美元，准备
数百公斤的证明材料，“死磕”美国，最终赢得
胜利，胜利归来。至此，福耀玻璃成为中国加
入WTO以后第一个打赢美国商务部反倾销
案的中国企业。

近年来，中国制造的产品不同程度遭遇
到国际上多个国家的恶意反倾销，而且有不
断扩大趋势。不管是福耀玻璃，还是闽发铝
业、固美金属、鹏翔实业的成功案例，都侧面
反映中国企业勇于擎起维护行业及企业利益
的反倾销大旗。

中国企业积极主动应诉固然重要，但仅
靠企业自身力量其实很难在国外胜诉。这些
企业应诉时，往往面对的都是反倾销国家政
府及法律的歧视、偏见和不公正的待遇，政府
和社会都应积极配合企业应诉，并给予它们
大力支持，争取使我国企业及产品在国外获
得公平、公正的待遇。

而对于企业而言，摆脱反倾销大棒最行之
有效的办法就是不断提高自身实力。中国企
业“走出去”，需要加大科技投入、提高产品科
技含量，以强有力的品牌作支撑。

■本报记者 苏清彬

一场历时10年的反倾销案，以闽
发铝业及其哥伦比亚合作伙伴的胜诉
而告终。13日，闽发铝业国际贸易部的
陈经理接受记者采访时仍难掩兴奋。

“此后已有明确的法律规定，使在
中国生产的铝型材特别是闽发铝业生
产的铝型材不包括任何反倾销措施。
这将为我们在哥伦比亚市场的工作环
境开启新的篇章，能够在未来几十年继
续发展南美关键市场。”对于未来，闽发
铝业哥伦比亚合作伙伴信心满满。

长达10年的应诉

“We won ! We won! We won !
（我们赢了！）”6月16日凌晨，闽发铝
业的哥伦比亚合作伙伴掩饰不住内心
激动，向闽发铝业高层发来了振奋人
心的信息。这一天，哥伦比亚共和国
贸易、工业和旅游部发布第 162号决
议，决定结束对原产于中国的铝挤压
件的反倾销第二次日落复审调查，不
再延长征收反倾销税。至此，针对中
国铝型材企业长达 10年的反倾销案
调查，闽发铝业及其哥伦比亚合作伙
伴获得彻底胜诉。

谈到这次跨国官司，闽发铝业国
际贸易部陈经理感触最深。“近年来，
中国制造的产品不同程度遭遇到国际
上多个国家的恶意反倾销，而且有不
断扩大趋势。我们铝材行业的产品亦
复如是，从主要的美国、加拿大等发达
国家市场逐渐延伸到南美洲、澳大利
亚等新兴市场。”陈经理向记者娓娓道
来：2011年 8月底，在哥伦比亚ALU⁃
MINA（铝业集团公司）等哥伦比亚国
内企业申请下，哥伦比亚官方突然对
原产于中国的进口铝材实施反倾销调
查，而闽发铝业在中国铝型材企业出
口中占最大比重，是主要调查对象之
一。并且南美洲大部分国家与哥伦比
亚同属拉丁语系国家，哥伦比亚此举
是风向标，对南美洲其他国家的反倾
销行为将带来效仿效应。

由于中国企业在国际反倾销案中
输多胜少，且诉讼费用高，中国许多企
业采取消极的态度不予应诉。为了维
护行业及企业利益，闽发铝业勇于肩负
起责任和重担，作为此次哥伦比亚反倾
销调查中唯一一家应诉的中国企业。

对此，闽发铝业给予了前所未有
的重视，专门制定了反倾销的行动方
案：成立了反倾销工作小组，并聘请中

国以及哥伦比亚当地专业的律师团
队，积极应诉，从多种渠道调查、分析
此次反倾销应诉中的抗辩点，公司高
层甚至专门飞往哥伦比亚协助进口商
完成调查。

经过近一年的辛苦与努力，闽发
铝业终于在 2012年 7月 16日得到胜
利的喜讯：哥伦比亚共和国贸易、工业
和旅游部第0235号决议，取消对我国
销往该国铝型材的反倾销调查。

然而，虽然保住中国铝型材行业
在哥伦比亚的市场份额，但这并非彻
底胜诉。“当时哥伦比亚官方仅是取消
反倾销调查，其间哥伦比亚国内企业
多次起诉，我们也积极进行抗诉。”陈
经理回忆道，幸好在中国商务部贸易
救济局和中国驻哥伦比亚大使馆的帮
助与指导下，闽发铝业及合作伙伴就
可比价格、生产成本、进口与损害间因
果关系等方面提出了关键论点，向哥
伦比亚共和国贸易、工业和旅游部提
供了明确的调查细节、反驳论据和关
键的法律支持，削弱了本次调查的请
愿者所陈述的立场。

2021年6月16日，哥伦比亚官方一
份公告，结束这一艰难而持久的调查，中
国铝型材行业获得胜诉，保住了中国铝
型材行业在哥伦比亚的市场份额。

“这是中国企业继被美国、加拿大、
澳大利亚等国实行了征收铝材反倾销
关税之后的一次重大胜利。闽发铝业
在政府相关部门的关心和支持下取得
胜诉，保证我国铝型材产业在南美洲国
际市场上获得良好的生存环境，免受不
公平竞争和损害，为维护中国铝材铝型

材产业安全作出了积极贡献。”对于彻
底打赢这场反倾销案，闽发铝业董事会
秘书、副总经理傅孙明认为意义非凡，
其不仅是中国铝型材行业的胜利，起到
了很好的示范作用，更是为中国企业打
入国际市场增强了信心。

多方合力打赢反倾销案

反倾销是随着世界经济逐步走向
全球化后，WTO成员国为了保护本国
的产业而采取的一种贸易救济措施。
遭受反倾销诉讼后，应诉的关键是证
明产品出口价格未低于“正常价值”。
这就需要企业凭借自身良好的管理，
从而收集到相关数据去证明产品销售
价格有着正常的利润，企业的发展态
势良好，并不存在低价倾销。这对各
项数据的要求很高，资料的缺乏就可
能直接导致败诉。

“作为上市公司，我们平时各项管
理较为规范，这样收集数据时就不存
在困难。可以说，运用国际标准，健全
管理制度，健全商务档案是反倾销应
诉的基础。”陈经理解释道。

其次，积极说服国外进口商参与，
能让应诉企业少走弯路。陈经理补充
道，在反倾销过程中，尽可能说服国外
进口商一起参与反倾销案。这样做有
两个好处：一方面是诉讼国对参与反
倾销的本国企业的意见较为重视；另
一方面，国外进口商是当地企业，对于
当地的各项具体情况较为了解，能提
出很多宝贵意见，还可以协助应诉企
业游说诉讼国、参加听证、抗辩会等，

给予应诉企业提供最大便利。
在应诉之初，闽发铝业还与在哥

伦比亚的进口合作伙伴分析利弊得
失，说服其共同应诉。“哥伦比亚进口
商熟悉当地情况，不仅协助我们收集
市场份额、成本等当地市场信息，参加
听证、抗辩会，还提供一个重要信息：
即本次反倾销的主要发起者——哥伦
比亚ALUMINA（铝业集团公司）是基
于自身经营管理不善而导致破产，并
非所谓的国外产品倾销的原因。”陈经
理告诉记者，这家公司在国外同类产
品进入哥伦比亚市场之前，就陷入财
务危机，把旗下一些公司倒卖，主公司
申请破产，并非中国与委内瑞拉等国
的同类产品销售到哥伦比亚造成的。
闽发铝业在进口合作伙伴的协助下，
收集这一有利证据并递交给哥伦比亚
官方，质疑起诉方的反倾销原因，使得
公司处于有利位置。

反倾销案件都是牵涉大量的国际
法律法规、世贸组织的有关规定，国际
贸易、财会、产品等方面知识，还要掌
握诉讼国官方语言。这些对于企业来
说是很头疼的事情，因此聘请专业的
律师团队特别是当地律师团队来应
诉，显得尤为重要。

“在进口合作伙伴的建议下，他们
另外聘请了哥伦比亚当地的律师团队
代表闽发铝业应诉及抗辩，律师团队
都是相关反倾销方面专家，非常尽职
尽责地做好律师事务及策略。”傅孙明
介绍，今后闽发铝业将继续从技术创
新、产品研发等方面打造品牌国际竞
争力，与贸易国实现双赢。

■本报记者 蔡静琦 文/图

后疫情时代，水头石材产业也面
临着大洗牌。有的企业在不断地寻求
升级，也有的企业选择退出市场。随
着退市商户的不断增多，加之终端市
场对便宜板材需求的旺盛，从而衍生
出了特价板行业。不到两年时间，仅
水头经营特价石材的商户就从当初的
四五家激增到六七十家。

特价板经营者众

日前，记者来到了位于水头高速出
口的石通天下，在这个偌大的市场里逛
一圈下来，可以发现，几乎每家商户都
打出了打折、特惠、低至30元等降价处
理的广告语。在这个市场里，绝大多数
石材售价不超过百元。即便是和常规
市场的品种一样，价格也不及其一半。

作为石通天下众商户中的一员，王
先生告诉记者，因市场所在位置非水头
中心，所以租金相对便宜。很多商户都
将收购回来的二手板放在这里，久而久
之，这里就变成了一个特价板市场。

“二手回收的大板市场多了，来
逛的客户也都是想要实惠的，所以
价格高的品种或者新板，都很能在
这个市场找到匹配的客户。”王先生
说，并不是说它不好，能够形成市场
的专业特色，至少能保证人流量带
来交易。

随着经营特价商户的不断增加，
许多离镇区较远的大板市场也都成为
这些特价经营者的大本营。像创安国
际以及刚开业不久的联福大板市场，
都聚集了不少的特价板。

原本主营土耳其灰色石材的刘东

阳，也在上个月加入了特价行列，并入
驻联福大板市场。刘东阳坦言，选择
联福除了租金比中心位置便宜，特价
石材也吸引了更多的看板客户。

“目前水头特价板已渐成气候，还
衍生出了不少特价品牌，加上一些不
知名的商户，少说也有六七十家。”刘
东阳认为，不是谁都可以做特价板，必
须是那些手上有积累较多客户资源的
经营户。如过去做代购、经营过石材
贸易的方能胜任。

特价板不等于劣质板

随着特价板市场的呼声越来越
大，也有许多一直观望的采购商对特
价板的品质表示怀疑。来自山东的杨

生告诉记者，他在抖音刷到水头有商
户卖的板，一平方米只要 30元，虽然
心动却不敢入手。

像杨生这样矛盾的人并不在少
数。恒尔泰特价石材仓老板成维表
示，每天都有粉丝问他同一个问题：特
价板质量有保证吗？因而，他也做出
了一期解答视频。

他向粉丝们解释道，虽然收过来
的荒料有的放置多年，但切出来的大
板差异不大，荒料表面只是附有一层
灰尘或青苔，即便有污水渗透，也只是
渗透1—3毫米，完全不影响效果。

“同时，也有采购商担心这些二手
收过来的板材没有光泽度，不能用于
室内。”成维说，即便是旧板也可以重
新磨光、处理，安装后进行镜面处理，

一样能达到120度的光泽。
而振林石业总经理朱江林表示，只

要做好预裁切，帮客户找到好的加工
厂，即便是二手回收板也能做到80%左
右的出材率。更何况二手板并不都是
库存板或坏板，而是一些商户转型升级
或者换品种，急于抛售手上的材料。

朱江林坦言，高峰时期仅他一
人就可以卖出 2万平方米的大板，遇
到淡季也能保持 5000平方米左右的
出库量。他认为，很多客户更在意
的是价格，对石材的略微瑕疵也变
得更能理解。

特价板流向低端市场

水头特价板需求火热，那么，都是
流向哪里？恒安联兴豪装负责人潘幸
运告诉记者，很多工地特别喜欢这种
高性价比的产品。因工程方可将不太
完美的石材切成小块用于门槛石、踢
脚线等不起眼的地方。

“现在工程多以低价中标，材料
商想要生存，肯定要做些变通。”潘
幸运说，豪装这块相对重视品质，且
客户宁可多付一些钱，也要求用极
品材料，所以特价板更多的是流向
低端市场。

朱江林说，有一些客户预算有限，
也会推荐用特价板。即便是用了特价
板，他也会让客户收到预算之外的惊
喜。不久前，他服务的一个海南客户，
5层楼的石材预算也仅 50多万元，于
是，他采用了现在的预排版软件，最后
做出来的效果，客户甚是满意。

在朱江林看来，石材原本就是天
然的，没有好坏之分，只要用到合适的
地方，就都是好材料。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 张平）日前，
泉工股份启动“泉工股份精益生产推进项目启动
大会暨第一阶段项目展开说明会”。会上，精益生
产提升项目经理吴章培结合泉工股份在行业内品
牌效益明显的现状，为参会者简要剖析了公司面
临的机遇与挑战，并就精益生产推进项目愿景、效
益与目标为与会者做了详细的内容解读。

为了确保精益生产项目顺利推行，达成预定
目标，还成立推行精益生产领导小组、推进办公室
及项目组。

弘兴辅导顾问为泉工股份项目团队就项目推
进展开说明，将为企业培养精益人才，以推动精益
智能化工厂为目标，全面开展“工厂智能化、管理
平台化、智造精益化”的三化融合智能企业建设，
推进流程再造与信息化系统建设，落实精益化管
理模式，带动数字化、智能制造转型升级。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 王建）日前，
南安市人民法院与石材机械辅料产业联合会巡回
调解室，在石材机械辅料产业联合会（以下简称

“联合会”）挂牌成立。
座谈会上，南安法院水头法庭庭长陈志斌表

示，联合会巡回调解室的成立是丰富“我为群众办实
事”的服务措施，从源头上预防和化解民营经济领域
纠纷，以及多元化调解引入社会资源的有益尝试，实
现上下联动、资源共享、业务协同，有力促进民营经
济领域多元解纷工作，进一步提高司法为民的水平。

在石材机械辅料产业联合会会长李群生看来，
多元化解决民营经济矛盾是大势所趋，以巡回调解
室的方式，依托联合会的平台实现社会服务与诉讼
对接，通过法院与联合会的共建，相互支持，形成合
力，有利于更好更快地化解民营经济矛盾，保障民营
经济与石材机械辅料产业经济和谐稳定发展。

提高科技含量更好“走出去”
苏清彬

泉工股份启动精益生产推进项目会

石材机械辅料产业联合会巡回调解室挂牌成立

闽发铝业彻底打赢持续10年的反倾销案

水头特价石材经营户激增至六七十家

特价板卖场。

闽发铝业总经理黄长远（右）前往哥伦比亚当地市场调研。


