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■本报记者 蔡静琦

从一家不明经传的小石材贸易公

司，蜕变为一家专注于“矿山、石材、地

产、文化”四大商业版块的大型综合型集

团企业，20多年间，英良集团不仅创立了
被誉为石材界“路易?威登”的五号仓库，
还创办了全球首个石材历史博物馆，成

为中国石材行业转型升级的标杆。

英良集团董事长刘良坦言，自1999
年成立至今，英良始终不忘初心，跟党

走。在企业发展过程中，英良一直在探

索有活力的企业党建之路。2010年12
月，英良党支部成立，党组织和党员先锋

发挥作用，开始有效引领企业人才培养，

促进公司朝“高端化、工艺化、品牌化、市

场化、集群化”方向创新转型发展。

搭建党员示范平台

为凸显党员的先锋模范作用，英良

通过搭建“党员示范岗”“党员生产示范

线”等平台，建立党员先锋驿站。

作为党员先锋代表，英良党支部书

记刘昕在公司发展需要时，主动请缨离

开工作了十余年的五号仓库，前往山东

担起青岛石材产业园项目的整体运营

责任。刘昕离开水头以后，韩国亮随即

被委以重任成为代书记，主持党支部日

常工作。韩国亮说，在支部书记的带领

下，任何时候，只要公司需要，党员总是

率先发挥带头作用，冲锋陷阵。

“犹记得，青岛项目即将启动时，董事

长考虑到每个管理人员的家庭稳定性以

及能否担起青岛项目重任等诸多问题，所

以青岛运营人选迟迟定不下来。就在这

时，我们的党支部书记，也就是五号仓库总

经理刘昕，主动站了出来，要求参与到青岛

项目的整个基础建设及运营。”韩国亮说，

离开一个工作了十余年的岗位，前往一个

未知的地方，真的需要很大的勇气。

在刘昕的引导下，党员们纷纷亮出

身份，活跃在各个岗位。英良党支部对

12名党员分别划分了各自责任区，充
分调动了党员的积极性，使得英良五号

各个部门有机和谐运营起来。

在韩国亮的记忆里，刘良最常说的

一句话是，每个党员都是表率，是一面

旗子，可以影响一部分。只要每个党员

都充分发挥先锋模范作用，整个企业运

营也就顺畅起来。

支部引领文创产业

“党建文化+石文化”一直以来都
是英良集团企业文化的亮点，也是企业

发展的源动力。

多年来，英良党支部坚持以公益科

普类博物馆为载体，主动承担社会科普

及任务，每年接待前来参观团体单位及

个人上万人次，成为“服务+文化”的党
建主题展示窗口。

“作为非国有博物馆，英良集团党

支部充分发挥自然历史博物馆宣教作

用，让公众在欣赏展品的同时，了解石

文化，读懂自然历史，感受其中所蕴含

的文化价值和艺术价值，更好地服务石

材产业。”韩国亮说，博物馆不仅具备产

业功能，同样具备社会功能。

作为英良的先锋部门，英良党支部

还广泛吸引员工参与企业重要新兴项

目的讨论及参与，引领员工们共同创

业。而“五号大师班”就是集体创业的

标志性产物。韩国亮告诉记者，“五号

大师班”顾名思义，就是只做高级定制，

服务于国内外大牌设计，去帮这些设计

师的想法执行落地。

“高端定制，意味着不能量产，每一

个产品都可能是独一无二，需要花很多

时间去打磨，这不仅需要很好的工艺，

更需要很强的意志力和支撑力。”韩国

亮说，经过一年多的磨合，“五号大师

班”的作品愈发成熟，也开始慢慢走上

市场，这两年还相继亮相水头石博会和

厦门石材展，好评如潮。

此外，英良还创立了“五号优品”文

创品牌，推崇天然材质、新潮创意、考究

工艺、趣味居家的生活美学，研发设计

石材文创工艺品，囊括家居家具创意

品、生活工艺品、潮流饰品等，率先开启

了行业首个石材文创品牌集合店。

实施“双培双推”工程

在党建过程中，英良坚持党管人才

原则，以增强企业创新能力和核心竞争

力为重点，大力实施“双培双推”工程。

推荐企业经营管理人员，高学历、高职

称、高技术的员工，劳动模范、生产能

手、先进工作者为入党积极分子，激活

党员发展的源头活水。

在党建的引领下，许多刚从校门走

出不久的80后、90后，扎实学习，积极
做事，很快从一名普通员工跃升为中高

管。世界石材自然历史博物馆执行馆

长钮科程就是一个极好的例子。他潜

心致力于化石修复和博物馆事业的管

理，不到30岁，就被集团委以重任，成
为集团最年轻的高管。

即便已身为高管，钮科程每日的工

作重心依然是化石修复。他带着团队

耐心用心地去找寻、修复每一件述说着

历史的化石，挖掘出关于石文化的种

种。此前，他在国内多次发现远古恐龙

的足迹，并因此登上国内各大媒体。

“也正因为有这样的人，我们才得以

看到了那些远古的生灵，通过这些生灵窥

探史前文明。”韩国亮说，英良对年轻人是

不设限的，只要愿意学、踏实干，都有崭露

头角的机会。如今，已成为英良投资公司

副总裁的肖荣钦，刚到英良时只是一名设

计助理，但他不安于现状，不断充实自己，

用10年光阴，成为能够独当一面的企业
管理人员，同时也是一名预备党员。

“还有我们的董事长助理苗胜水，

业务人员张红霞、载伟波等人，他们都

是从一线成长起来的，用自己的正能量

影响着周边人，也推动了企业的稳定发

展，他们都是我们党支部的重点培养对

象。”韩国亮说。

韩国亮表示，英良不仅重视对内部

人才的培养，同样提供基地，为行业打

造人才之家。目前，英良成立的“南安

石材产业人才之家”已成为南安首个石

材产业人才交流联络基地和创新发展

基地。旨在借助英良五号仓库的平台

和载体优势，为南安石材产业的高层次

人才提供各种优质服务。

本报讯（记者 苏清彬）21日，由中骏
集团分拆的物管公司中骏商管智慧服务控股

有限公司（以下简称“中骏商管”）发布公告

称，中骏商管6月21日—24日公开招股，拟
发行5亿股股份，每股发行价3.7—4.6港元，
每手1000股，预期7月2日于香港联交所主
板挂牌上市。

据了解，中骏商管是一家综合物业管

理服务提供商，在管物业包含多种物业类

型，当中包括住宅及商业物业（如购物商

场及写字楼）。

根据招股书所示，截至2020年12月
31日，中骏商管拥有104个在管商业及住
宅项目，在管总建筑面积约为1620万平方
米，以及总签约建筑面积约为3660万平方
米，在管总建筑面积、总签约建筑面积分

别较2019年的规模提升37.3%、62.7%，而
后者增速高于前者，为公司未来在管规模

实现稳健且较快的提升奠定了基础。而

根据仲量联行的资料，截至2020年12月
31日，公司的在管总建筑面积在中国提供
商业物业管理及运营服务的物业管理公

司中排名第15位。
值得关注的是，中骏商管本次招股中

成功引入4名基石投资者，包括安踏体育
副主席兼执行董事丁世家的家族信托公

司和盛海外控股有限公司、恒安国际执行

董事许清流全资拥有的 KingTerraceLim�
ited、九牧王投资部主管林婉莹，以及在大
中华市场采取基本面由下而上的价值投

资策略为全球的机构投资者管理资本的

TXCapital。
根据基石投资协议的条款，中骏商管同

意按发售价向和盛海外发行及配发总金额

2000万美元（相等于约1.552亿港元）的股
份；KingTerraceLimited同意认购总金额
2000万美元（相等于约1.552亿港元）的股
份；林婉莹同意认购总金额2000万美元（相
等于约1.552亿港元）的股份；此外，TXCapi�
talValueFund同意认购总金额1000万美元
（相等于约7760万港元）的股份。

本报讯（记者 李杨瑜）日前，群峰机械

“超音速”QS1300全自动制砖生产线在叙利
亚首都大马士革完成验收，目前该项目已正

式投入生产运作中。

“此次投产的群峰‘超音速’QS1300全
自动制砖生产线主要用于生产路面砖、空

心砌块、路缘石等，将为大马士革的基建工

程提供高品质混凝土制品，有力保障基建

工程的顺利开展。”群峰机械里相关负责人

介绍，叙利亚业主方十分看中这次合作，此

前就已多次组织人员来到国内考察生产情

况，于2018年签下设备生产合约，2019年
群峰如期交付设备。

2020年，突来的新冠疫情在全球范围
内蔓延，让群峰机械安装计划暂时搁浅。

在全球各国封锁入境的情况下，群峰技术

工程师并不气馁，采用线上指导的方式，

从场地设计到设备安装的落地为该项目

提供远程协助。

随着新冠疫苗的推出，群峰机械工程师

们第一时间接种后，便主动请缨前往叙利亚

客户现场组装、调试生产线设备，以确保建设

施工的顺利进行。在这特殊时期里，群峰工

程师还得到了人民日报、中国日报等媒体的

关注报道。

在人民日报叙利亚分社《我在叙利亚》栏

目里，驻叙利亚记者薛丹来到了位于大马士

革市郊的一个工业园里，对群峰机械两位工

程师及叙利亚业主穆罕默德进行了采访。

从视频里群峰机械工程师介绍得知，他

们已到项目现场指导安装两个多月，目前进

入培训阶段。工作现场，两位工程师铆足了

劲中文、英文、连猜带比画全都用上，为当地

的工人讲解设备知识和要点。

“这并不是公司首次出口智能砖机到叙

利亚，早在2011年，叙利亚当地已有近10条
群峰全自动制砖生产线投产运作。”群峰机械

国际贸易部工作人员表示，鉴于此前在叙利

亚享有良好口碑，及设备的高性价比也是这

次合作的主要原因之一。

经过两个多月来的努力，群峰技术工程

师们与客户一起完成了生产线的验收。虽是

初次合作，穆罕默德表示，群峰机械的工程师

给他们留下了深刻印象。他告诉薛丹，质量

上乘、品种多样是选择购买群峰机械生产线

的原因。而热情好客、服务周到更是他爱上

“中国制造”的理由。

他表示，下一步不仅要在叙利亚生产

出符合国际标准的水泥砖，满足市场的需

求，他还要做群峰机械的代理商，在约旦、

黎巴嫩和伊拉克也开展相关的业务。他

相信，未来叙利亚与中国的合作将会越来

越多。

■本报记者 李杨瑜

通 讯 员 潘增强 文/图

随着智能空调、扫地机器人、马桶、电

视等智能单品迅速发展，掀起一场智能家

居热潮，而门窗行业作为家居装修中重要

的一个环节却显得尤为冷清，智能门窗的

发展似乎处于不温不火的状态。

在霞美光电基地里，泉州市巨将防盗

设备有限公司是为数不多专业生产智能

门窗行业的企业，深耕无线电智能控制领

域，研发出国内第一个通用拷贝型遥控

器。“近些年，我们开启了电子与机械的结

合，加码电动门研发，往智能社区研发方

向迈进。”巨将总经理潘德锋说。

产品销往60多个国家地区

1999年，秉着闽南人那股“爱拼敢
赢”的劲儿，20岁的潘德锋开启了创业
之旅。他办起了电路板、马达加工厂，

由于产品物美价廉，订单接踵而至，主

营摩托车防盗系统，占据当时行业里福

建市场65%以上份额。
然而对于潘德锋来说，脚下的拼搏

之路才刚刚开始。2005年，巨将推出
国内行业内第一只直接拷贝型射频遥

控器，成为全球最大的直拷型遥控器供

应商之一。2012年，因为发展需要，他
从台商投资区，搬到了霞美镇，注册成

立了泉州市巨将机电设备有限公司。

“拼搏是摸黑赶路也要学会变通，

当时国内市场的三角债务压得喘不过

气来，一把火烧掉了四百多万元的欠

条，让辛苦了几年的心血白搭，只能转

战外贸市场重新来过。”潘德锋回忆道，

投放了3年的外贸广告，从第一年只有
10个询盘邮件，到2007年巨将外贸业
务开始有了起色，至今每年都有5000
多万元的成交量，并将产品销售至全球

60多个国家和地区。
2015年，巨将研发的电动门系统

已经实现了从近距离刷卡到远距离刷

卡，再到车牌自动识别的升级。将门卡

与物业管理绑定并大规模投入使用，让

物业对社区的管理得到智能化升级。

随着全球业务的快速发展，潘德锋

还分别成立了泉州市巨将机电有限公

司、厦门巨格智能技术有限公司、艾森豪

斯智能科技发展有限公司以及意大利、

德国、马来西亚等分公司，连续15年获得
国际SGS或BV的验厂认证，产品通过
CMA质量检测、整机符合欧盟检验标准，
获得了全球用户的认可和好评。

企业的发展离不开人才支撑，在技

术研发方面巨将尤为下功夫，先后成立

了电子研发部、机械结构部及物联网三

个部门。“创业初期，构建了从电路板设

计、IC芯片程序设计、机械结构设计、
IOT云物联网应用研发、AI人工智能应
用研发等多技术、跨专业的前沿开发团

队。”潘德锋表示，在2016年公司还联
合厦门大学成立了艾森豪斯智能产业

创新研究所。

在巨将里，处处都是实验室。公司

大门口、办公室内部、车间里、办公大楼

屋顶都设有实验现场，方便进行可行性

操作试验。而正是在强大的研发团队

不懈的努力下，巨将先后开发推出了：

四大系列智能开门机、智能道闸系统及

各种智能控制板、iot远程智能交互hub
主机、指纹人脸识别等AI应用，及其他
智能门窗周边智能配件。

促进产业链实现国内外双循环

“门窗品类的产品智能化，必须具

备物联特性，即能跟整个智能家居生态

链的设备设施等形成集成。”潘德锋所

苦恼的是，这几年行业里，提到的智能

门窗概念，大多产品都只是停留在电动

控制方面，而真正能够通过互联网技

术，实现与整个智能家居生态链形成集

成的智能门窗产品的企业寥寥无几。

随着5G网络的大范围普及，网络
无延迟对接更精准更及时。“追崇个性

化定制和‘懒人’文化的Z世代的消费
需求正在崛起，智能家居市场潜力非常

大。而随着智能门窗的推出，全屋物联

的产品体系也得到了进一步的完善。”

随着行业加速升级，2020年12月，巨将
引入新核云智能生产管理系统，正式启

动数字化工厂项目。

“该项目启动意味着巨将在电动开门

机行业，实现了在企业内部从产品研发、

物流供应量，生产过程管控、品质管控、售

后服务全产业链的云智能化升级，并走在

了行业前列。我们打通公司产品iot+AI
智能化，到企业内部运行，企业外部服务

交互，全流程全链条的智能化进程。”潘德

锋表示，要让“巨将智能开门机，智能开门

机就选巨将”的标语确实可见的真实落地

在企业经营管理的方方面面。

在会议室里，记者看到设有一个大

大的“伤疤柜”，里面陈列着多个零部件，

潘德锋坦言，“要把伤疤晒在太阳下才好

得快！”这是多年来产品的问题总结，告

诫警示自己及企业的员工们，要促进企

业经营管理水平，提升企业内部生产效

率、品质控制、售后服务过程等全价值

链，开启智能硬件+智能数字化工厂+智
能信息化售后的全方位智能时代。

受国内新基建带动，各地城市设施

布局需求旺盛。面对新机遇，潘德锋也

早早就搭建了内销团队。

“国内市场巨大，从总体来看，外贸

企业转内销，有充足的市场空间。另一

方面，出口企业转内销，不仅可以弥补外

贸企业外部订单的不足，同时还可以为

国内市场提供高质量的有效供给，促进

产业链实现国内国际双循环。”潘德峰如

是说，而接下来，巨将全国城市合作伙伴

招募计划持续升温，营销总部区域人员

大规模进军东北、东南、华北、华南等区

域市场。并备战国内各区域门窗及相关

展会，将品牌及产品辐射全国。

拟全球发行5亿股股份

中骏商管或下月在港上市

群峰超音速砖机销往叙利亚

英良集团：以活力党建引领人才培养

潘德锋：智能门窗数字化的探索者

促跨越
红色
引擎

巨将总经理潘德锋介绍“伤疤柜”。

英良党支部组织开展企业党建活动。


