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本报讯（记者 苏清彬） 首航高
科再次成为资本市场关注焦点。19
日晚，连续 4 个涨停、最近一个半月
涨幅高达 110%的首航高科发布公告
称，股东已完成了减持动作。根据公
告，公司股东黄文佳以司法拍卖方式
被动减持股份 1.19亿股，占总股本比
例的4.67%。

公告显示，被动减持前，黄文佳合
计持有公司股份 193754948股，本次
被动减持后持有股份75089261股，占
总股本比例2.96%。黄文佳本次减持
属于被动减持，为股票质押期满后未
能及时履行到期购回义务而导致的司
法拍卖被动减持。本次被动减持后，

首航高科股东京津荣创波纹管（天津）
有限公司及一致行动人黄文佳、黄卿
乐共计持有公司股份 312778430股，
占公司总股本比例为12.32%。

首航高科表示，本次司法拍卖被
动减持公司股票的情况，不会对公司
治理结构及持续经营产生影响，也不
会导致公司控制权发生变更。

就在股东宣布减持任务完成后不
久，也就是3月20日下午，首航高科收
到了一份警示函。证监会北京监管局
指出，经查，2019年 12月 13日，首航
高科召开股东大会审议通过《关于回
购公司股份的方案》，并于 2019年 12
月14日披露《回购报告书》，明确回购

期限为自此次股东大会审议通过之日
起 12个月内，回购金额不低于 4.6亿
元、不超过 9.2亿元，回购价格不超过
5.38元/股。2020年 12月 13日，回购
股份期限届满，首航高科累计回购股
份 29571938 股 ，回 购 总 金 额 为
10240.01万元，实际回购完成金额仅
占回购计划金额下限的22.26%，未完
成原定回购计划。证监会北京监管局
采取出具警示函行政监管措施。

在业绩方面，首航高科出现大幅
下 滑 。 2021 年 1 月 30 日 ，其 发 布

《2020年度业绩预告修正公告》称，预
计 2020年归属于上市公司股东的净
利润为-8亿元至-7亿元，比上年同期

下降 1178.18%-1043.41%；此前业绩
预告情况为 2020年年度归属于上市
公司股东的净利润为-2.8 亿元至-2
亿元，比上年同期下降 477.36%至
369.55%。

首航高科表示，公司业绩受新
冠肺炎疫情影响，主要下游客户需
求延缓，公司业务开展受到一定程
度的影响，导致营业收入下滑，净利
润较去年同期下降。公司单个项目
金额较大且公司收入确认按照项目
调试完成后确认，因此个别项目由
于业主方完成调试时间出现延迟，
影响收入确认的进度，对公司年度
的业绩产生较大影响。

本报讯 （记者 蔡静琦） 国际海运涨价
再次牵动石材人的心。近日，土耳其 IZMIR
YML报出最新海运价格，一柜 2030美金，4月
2日截关。

据海波石材总经理江闯介绍，过去他们很大
一部分产品也是采购自土耳其，但正常海运是
500美金/柜。如果按最新报价来看，一个货柜涨
了1500美金。每柜按25吨计算，加上关税和出
材率换算，不管什么品种，一平方米增加成本26
元。江闯认为，国际海运价格再次达到顶峰，运
输成本大幅上涨，进口石材或将随之涨价。

自疫情暴发以来，国际运费总体保持温和
上涨。而从2020年11月起，各国航线运力紧张
问题不断加剧，企业订舱困难，国际运费价格直
线上涨，部分航线仅 12月就已翻倍，甚至达到
了“一柜难求”的程度。

印度、土耳其、巴西是我国三大石材来源
国。据统计，2020年这 3个国家出口至中国的
石材数量达801.6万吨，货值148024万美元。

2月开工时，原材料涨价已经让石材人陷
入紧张和焦灼中，如今国际运费的上涨更是让
石材人叫苦不迭。“都不知道做什么品种好了，
很是迷茫。”宏源石材负责人李连源告诉记者，
往年他会经营一些土耳其品种，兼带一些国产
金镶玉，但现在国外出不去，运费还暴涨，进口
品种基本不用考虑，而国产品种不是很稳定，经
营的金镶玉又出现了经常停采的情况。

李连源遇到的情况并非个例。在石材行业
内，对进口石材的不安全感，使得许多石材人在
原有进口石材品种的基础上，也在国内寻找和
开发优质国产石材品种。

做了10多年土耳其品种的李阿四，近几年开
始逐步驰骋在国内各大矿山。她表示，过去国内
矿山勘探和保护机制不是那么完善，很多石材贸
易商不得不漂洋过海去进货。经过这么多年的
发展，国内勘探技术越来越好，越来越多好品种
被挖掘出来，市场对国产品种的认可度也越来越
高，所以她打算全身心投入到国产品种中来。

石材行业人士白利江告诉记者，国际航运
费用恐难在短期之内回落，主要原因在于国外
疫情导致港口作业率下降，集装箱大量滞留，而
航运行业高度集中，国际班轮公司掌握议价
权。航运产业链仍有待完善，但涨价已是必然。

本报讯（记者 苏清彬） 16日，2021中国
房地产开发企业综合实力测评成果正式发布，
备受关注的“中国房地产开发企业综合实力
TOP500”等测评榜单揭晓，6家南安人掌舵的房
地产企业入选各大榜单，部分榜单还跻身前列。

其中，2021 中国房地产开发企业综合实
力 TOP500，中骏集团控股有限公司、弘阳地
产集团有限公司、明发集团有限公司、南益地
产集团有限公司、厦门源昌房地产开发有限
公司、北京润丰房地产开发有限公司 6 家泉
籍房地产企业上榜，分别排名第 41、47、211、
248、312、497名。在 2021中国房地产开发企
业商业地产综合实力 TOP50，弘阳商业集团
上榜，排名第 19名。

此外，多个TOP10的子榜单，也出现南安人
掌舵的房地产企业的身影。2021中国房地产开
发企业成长速度TOP10，弘阳地产集团有限公司
排第2名。2021中国房地产开发企业商业地产
运营TOP10，中骏集团控股有限公司排第10名。

根据测评报告，2021中国房地产开发企业
综合实力TOP500前三位由万科、恒大、碧桂园
占据。其中，万科上升两位，综合实力排名第
一，恒大、碧桂园分列二、三。中海、融创、保利、
龙湖、华润、世茂、新城分列四至十位。

■本报记者 李杨瑜 文/图

17日，南安丰州镇东门工业区，福
建路驰环境科技股份有限公司生产车
间内机械轰鸣、工人忙碌，早早就奏响
了开工“进行曲”。

作为福建省内为数不多获得国家
住建部颁发的环保承包专业资质、安
全生产许可的企业，不久前，路驰环境
还荣获省高成长型企业称号。看着一
份份沉甸甸的荣誉，该公司董事长张
智表示，将不断探索和实施企业智能
制造之路，为客户提供信任与专业技
能保障。

开启第四个“五年计划”

“上午刚接待来自珠海的客户，待
他们考察结束，将前往山东等地洽谈
新项目。”忙碌似乎已经成了常态，张
智告诉记者，为了更好推动路驰环境
第四个“五年计划”的实施，实现各省
市技术、业务、服务全覆盖，目前公司
正在大力进行组网布局，预计3年内在
全国设立六大运营中心。

数月来，路驰环境着手在全国各
省市进行市场调研，最终选定在江苏
无锡设立首家运营中心。“为了能更
好地服务客户，该中心拟定于今年 4
月正式启动运营，主要负责开展涂装
机械、环保工程的技术研发以及售后
服务，组建营销精英团队，配套专业
技术人员。”谈及未来规划，张智满怀
信心。

“无锡得天独厚的地理优势及产
业集群，能让我们更好地辐射、服务
长三角经济带，并作为公司总部第四
个‘五年计划’全面实施的第一前
线。”张智说，将集中技术力量、凝聚
团队，把非标定制工程设备集成化、
设计模块化制作，让更多热衷于环保
行业有志之士加入，对其进行孵化最
终形成联营。

在车间内，记者看到堆放着一
个个巨大核心部件，张智指着一个
正在装配的高温焚烧炉说：“这是下
个月即将送到上海参展的样品设
备，获得过多项发明专利以及实用
新型专利。它的诞生改变了汽车、
机械制造、石油化工行业环保排放
治理难题，极大地解决了环境污染
及三废排放难题。”

近年来，越来越多国家把发展绿
色产业作为推动经济结构调整的重要
举措，张智表示，每年他们都会参与各

类行业内技术交流活动，与合作商家
探讨设备改造，了解行业最新技术，不
断完善提升产品质量。

用拳头力量完成项目

早在 2005年，大多数人对环保还
没有概念时，张智便带着几十万元资
金从山东菏泽来到了福建南安，开启
他的环保事业，路驰应运而生。

2013年，为了让公司更具综合性
的服务竞争优势，张智开始拓宽产业
领域，打通上下游产业技术瓶颈，整合
了表面处理、工业涂装、环保三废处理
三大领域设备的项目承包，实施项目
总包后再进行行业资源整合调配，最
终形成拳头力量快速完成项目交付。

在业务模式上，他结合产品特点，
实施订单项目管理模式，打通售前、售
中、售后各个环节，提高管理流程和运

行效率，坚持 1对 1跟踪服务模式，坚
持免费为客户提供专业流程规划，为
客户实际需求量身定制，且有 24小时
快速响应服务机制。

“我们还实行项目安装承包制，与
专业的安装公司团队合作，设备发到
现场后由他们安装调试至交付生产。”
张智回忆，原先自有安装团队的懒散、
工期滞后，此举不仅效率得到提升，相
互制约也让质量更有保证。

在路驰环境的项目交付案例上，
记者看到中车集团多个基地轨道交通
机车涂装总包工程、广东宝龙汽车涂
装与废气治理工程、中国电科二十八
所环保项目改造工程等案例。在业内
运行服务的国内外知名企业项目面临
选择环保综合处理设备时，都不约而
同找到了路驰环境。

乘着国家环保政策的东风，路驰
环境先后与中国航天、中车集团、中国

电科集团、广东大自然集团、江苏今创
集团等知名企业建立了长期的战略合
作伙伴关系。“这些工程项目金额少则
百万元，多则千万元以上。我们要在
管理与技术上更专注和投入，才不会
辜负市场对路驰的信任。”张智说。

围绕环保产业制造领域的深耕细
挖，路驰环境从自动化、信息化到智能
化的实现，不断研发出适用于各种专
用车辆、机械装备制造、航天器具，医
药石油化工的自动化、信息化，智能化
设备，软件系统集成设计，并实行总包
施工的一揽子解决方案。

每年将销售额6%用于研发

近年来，南安机械装备制造蓬
勃发展，传统的装备生产企业生产
方式已明显不能满足自身成本管控
和市场竞争的要求，同时企业还面
临着招工难、用工难等人才问题，制
约着发展。

张智介绍，路驰环境专门引进高
层次专业技术人才，设立“人才基
金”。在企业内推行股权激励，让员工
成为股东，鼓励内部创业，参与企业经
营。并先后与广州农林业大学等院校
建立产学研合作关系。

作为机械、汽车制造、医药、石油
化工环保设备供应商，在硬件设施上，
为满足高效率生产、高精度产品要求，
路驰环境购置先进的数字化加工设备
及检测设备，建设自动化流水抛丸生
产线及喷塑生产线，率先在同行中建
立产品检测实验室。

“每年我们将销售额的6%资金投
入新产品研发及已有产品、设备升级
技改上，不断推陈出新保证有新品立
项研发，把产品研发放在企业工作重
点。”张智表示，目前公司研发团队超
过 40人，这在国内非标装备制造同行
中算是首屈一指。

也正因为强大的产品研发能力，
路驰环境率先在同行中成功推出了各
种自动化抛丸除锈生产线、机器人电
泳涂装线以及环保领域尖端技术的
RTO焚烧氧化炉、RCO活性炭再生催
化燃烧设备，并已经成熟运用于国内
外知名制造企业，取得了良好的市场
效果。

15年来的经验积累，让路驰环境
获得了百项专利成果，覆盖各行业多
种系统设备。张智坦言，未来将继续
为各行业的环境保护产业升级提供有
力的技术支持。

本报讯（记者 苏清彬）近日，福
建省特瓷卫浴实业有限公司凭借雄厚
的综合实力，从多家参标单位中脱颖
而出，成功中标“国家重点项目雄安新
区容东片区工程”，中标金额 2000 万
元，主要提供五金陶瓷等卫浴产品。

雄安新区的建设代表着中国城市
未来的发展走向，是绿色生态宜居新城
市的开拓者；是打造和谐生态环境，建
设绿色建筑概念的引领者；是未来国家
新科技、新技术、新工艺的先驱者。本
标段规划用地面积 134733平方米，总
建筑面积 401891.79平方米。其中，地
上建筑面积274640.4平方米（地上计容

面积 267502平方米，地上不计容面积
7138.41 平 方 米），地 下 建 筑 面 积
127251.39平方米。主要建设内容为住
宅、公寓式住宅、商业、写字楼、配建公
共服务设施及其他配套服务设施。

特瓷卫浴董事长助理吴财宝告诉
记者，本次招标工作，投标单位多，且
均具备不俗的实力，竞争异常激烈，该
项目历经两次开标，投标工作时间长
达2个多月。特瓷卫浴高度重视，上下
同心协力，及时高效地完成了标书制
作、成本核算、技术方案等工作，为项
目成功中标奠定了坚实的基础。

“外贸受阻，内销市场不能仅靠代理

商，需要多元化布局。”吴财宝表示，2020
年受疫情影响，卫浴终端门店销售受阻，
他们除了为高端品牌代工之外，另一条
道路就是和持续深耕工程领域。特瓷卫
浴营销执行总监贾新海补充道，去年以
来，公司还与绿地控股集团、富力地产等
大型房企达成战略合作伙伴，今后在工
程领域将有更多机会。

近年来，南安卫浴企业持续加码
工程渠道，国家重点项目雄安新区也
在名列。2020年 12月中旬，雄安新区
大宗建材集采服务平台公布首批入围
集采目录的卫生洁具类企业名单。本
次入围卫生洁具类企业共 27家，其中

生产企业 22 家，经销代理企业 5 家。
中宇厨卫股份有限公司、福建汉舍智
能家居有限公司两家南安企业入围，
有望为雄安新区建设添砖加瓦。

据了解，公布的名单详细列出了
各入围企业符合要求的产品种类，多
家企业符合要求的产品种类多达数十
种。其中，中宇厨卫产品涵盖了全自
动感应水嘴、小便斗、蹲便器、虹吸式
连体坐便器、挂墙式浴室柜不锈钢双
槽、电子坐便器等18个品种，汉舍家居
则以坐便器、智能坐便器两个大品类
入围集采名单，有望为雄安新区建设
添砖加瓦。

国际海运价格上涨

进口石材面临涨价

2021中国房地产500强发布

6家南安人掌舵的企业上榜

首航高科股东被动减持1.19亿股

张智：3年内将在全国设六大运营中心

为雄安新区添砖加瓦 特瓷中标2000万大单 本报讯（记者 苏清彬） 20日，福建省水
暖卫浴阀门行业协会联合南安市海西阀门协
会、南安市浙江商会邀请厦门福友管理顾问有
限公司开展“打造企业精益基础助推企业自动
化发展”专题培训活动，各商协会副会长单位、
理事及会企高管等30多人到场聆听。

福友公司资深讲师苏亚亮针对泉州卫浴、
阀门、五金行业企业特点，多方面多环节讲解精
益生产的缘起和发展，以及在企业中如何发展
精益自动化，从而提高员工作业效率。

福友公司总经理林荣瑞结合自身30年制造
业管理经验进行总结发言。他表示，精益生产就
是对“人”的重新定位和要求，符合时代的发展，需
要企业人员转变思维。林荣瑞也指出南安企业精
益生产还有很大的上升空间，精益化管理水平还
需提高。希望今后商协会各企业保持良性互动，
共同推进南安企业的精益生产转型发展。

福建省水暖卫浴阀门行业协会

联合开展精益生产专题培训

福建路驰环境科技股份有限公司董事长张智。


