
社址：南安市美林街道江北大道广播电视中心大楼14层 邮政编码：362300 印刷：福建日报（泉州）印务有限公司 全年定价：235元 省新闻道德委举报电话 0591-87275327

产经N4
责编：杨瑜 美编：君白 校对：雯婷

总 第 期158
2020年9月15日 星期二

微 产业观

近日，投石应用众创空间正式成立，共
有9家企业入驻。这9家企业，有传统媒体、
有新兴互联网公司，有会展机构，有品牌设
计，也有产业基金……几乎涵盖了与石材相
关的所有服务业。从目前开展的活动来看，
该众创空间的核心价值不在于办公场地的
提供，而是辅助创业创新服务的提供。

作为传统建材行业，南安支柱产业之一
的石材，发展30余年来，大部分企业仍只有简
单的加工和销售两个部门，在宣传方面比较
薄弱，产品的品牌附加值较低，遇到资金问题
更是求助无门。作为行业官方平台，石博会
成立众创空间，相信也是为了改变石材行业
的这个现状，为行业孵化专业人才和技术服
务单位，为石企提质转型储备力量。

在新常态下催生的众创空间，有利于
释放蕴藏在石材行业创业群体的无穷创意
和无限财富，打造新常态下经济发展的新
引擎。可喜的是，目前水头已出现了以投
石应用为代表的“互联网+线下众创空间”
新型创业服务模式，推动创业群体从“小
众”走向“大众”。

深圳的柴火空间是运作比较成功的众创
空间，主要为创新制作者提供自由开放的协
作环境，鼓励跨界的交流，促进创意的实现以
至产品化。该空间致力于实现产业从0到
0.1、从无到有的培育过程，目前已有不少会员
在柴火空间实现从“创客”到“创业”的转变，
创业项目包括积木式机器人搭建平台、脑电
波控制飞行球、机械臂、WiFi机器人等。

对于目前的水头石材来说，众创空间
仍属于新生事物，要发展下去，需要进行不
断完善和补充，需要平台创建者务实有效
的服务，还需要政府精准“坐标定位”，拿出
切实措施来为创客们“扶上马，送一程”。
按目前进驻机构的架构，投石应用众创空
间已准备为创客分享知识、跨界交流、资源
对接等方面提供平台。甚至可以为创业团
队提供创业辅导、天使投资、人才招聘、行
业智库、公关发布、产品销售等线上线下相
结合等综合创新创业服务。

从举办行业展会到搭建跨界众创空
间，从销售展示服务到综合服务平台打造，
石博会的服务转型为行业提质转型做了有
益的尝试和探索。但投石应用众创空间真
正能否帮助到行业的创新创业者，主要看
其提供服务的技术含量和专业计划。

李开复的创新工场针对不同阶段的创
业者提供3种不同的孵化计划：助跑计划（3
个月）针对有商业创意、初次创业的年轻创
业团队，创新工场提供办公场所、招聘协助、
公司注册、产品评估、前期市场调研协助、导
师指导、种子基金等服务；加速计划（6个月）
针对有经验的，具有清晰的商业计划、产品
模型和核心成员的创业团队，除助跑计划的
相关服务外，创新工场还将提供人力资源、
法律咨询、财务支持、推广活动、高价值潜在
合作伙伴介绍等服务；创业家计划针对有丰
富业界经验，希望开创自己新事业的高端人
才，创新工场提供办公场地、资源对接、导师
指导、天使投资等服务。

本报讯（记者 李杨瑜 通讯员 陈焕元）
11日，温州市泉州商会举行二届一次会员大会
暨第二届理监事会就职典礼，会议选举产生了
新一届领导班子，南安英都人柯金顶当选会长，
东田人陈建团当选执行会长。南安市副市长王
昭昭参加会议。

在就职典礼上，柯金顶表示，今后将始终
坚持正确的办会方针，坚持政治建会，以党建
引领会建；坚持团结立会，凝心聚力促发展；坚
持服务兴会，积极搭建创新服务载体；坚持改
革强会，提升商会品牌影响力，开创商会工作
新局面。

据介绍，柯金顶1978年出生，南安市第十七
届人大代表，是上海泉兴阀门有限公司、泉兴阀
门制造股份有限公司、浙江捷瑞工业装备、浙江
万维智能科技有限公司等多家企业负责人。

企业主营阀门制造生产销售、系统集成、
LED显示系统、智能办公设备、网络安全运维服
务、弱电智能化工程、智能化气动、电动执行器
销售、阀门一站式采购中心，业务发展区域覆盖
全国及东南亚多个地区。

据了解，温州市泉州商会成立于2007年，现
有会员总数223人，近七成南安人。商会设立会员
部、文体部、创业部、秘书处4个部门，按区域分为
瓯北、龙湾、城区3个片区。会员企业主要从事阀
门、化工、建筑、建材、水暖、装饰装潢、陶瓷、鞋机鞋
材、服装布业、茶叶、物流等行业。经过艰苦创业发
展，温州市泉州商会已具有一定影响力和知名度。

本报讯（记者 李杨瑜）日前，由
全国工商联主办的“2020中国民营企
业 500强峰会”在北京召开，“2020中
国民营企业 500强”“2020年中国民营
企业制造业 500强”“2020年中国民营
企业服务业100强”榜单在会上发布，2
家南安人创办的企业榜上有名。

2020 年中国民营企业 500 强中，
弘 阳 集 团 有 限 公 司 曾 焕 沙 以
958.6111 亿元，排行第 64 名，排名相
较去年上升 22 名；而黄敏利掌舵的
敏华家具制造（惠州）有限公司以
112.5779 亿元排行中国民营企业制
造业 500 强第 422 名，该排名也上升
了 33 名。此外，弘阳集团有限公司

在中国民营企业服务业 100 强中排
名也上升了 8 名，以 958.6111 亿元位
列第 23名。

据了解，2020 年民营企业 500 强
入围门槛突破 200亿元，比上年增加
16.18亿元；民营企业 500强的营业收
入 总 额 30.17 万 亿 元 ，增 长 5.85%。
资 产 总 额 36.96 万 亿 元 ，增 长
6.78%。税后净利润 1.39 万亿元，增
长 8.06%；2020 年中国民营企业制造
业 500 强入围门槛达 89.18 亿元，比
上年增加 3.56亿元；2020年中国民营
企业服务业 100强入围门槛达 289.51
亿元，比上年增加 48.39 亿元。该峰
会是对上规模民营企业调研的基础

上，按照年营业收入总额降序排列产
生的，不是“评选”产生。

根据公开资料显示，自2016年起，
弘阳集团首度跻身中国民营企业 500
强榜单，位列第140名。在此后的5年
中，弘阳集团连年登榜。创始人曾焕
沙，1967年出生于南安水头。是一家
以实业为本的综合类产业集团，主营
业务涵盖商业运营、地产开发、物业服
务等行业和领域，旗下弘阳地产于
2018年在香港主板上市。

进入上市第三年，弘阳地产规模
扩张、财务指标，组织架构渐入佳境。
在 2020年上半年，弘阳地产交了一份

“提质增效”的优秀答卷，实现合约销

售金额约315.7亿元，较去年同期增长
4.4%。截至报告期末，土地储备总建
筑面积约为 1837.4 万平方米，较于
2019年增长8.5%。

成 立 于 2005 年 敏 华 家 具 制 造
（惠州）有限公司，公司经营范围包括
生产和销售高档家具（含板式家具）、
沙发（含高铁座椅、地铁座椅、汽车座
椅及头枕、船舶座椅、飞机座椅、按摩
椅）、海 绵 、床 垫 、床 具 、床 上 用 品
等。创始人黄敏利 1965 年生于福建
南安，在 2020年 2月 26日，黄敏利夫
妇 就 以 200 亿 元 人 民 币 财 富 名 列

《2020 世茂深港国际中心·胡润全球
富豪榜》第 1001位。

■本报记者 苏清彬 文/图

近日，沪航科技集团（上海）管业
有限公司生产的管材正式投放市场。
这是继九牧、固美之后，第三家进军管
业的南安企业。“其实在很多工程项目
中，配套阀门的同时也需要管材，甚至
管材的用量超过阀门。”沪航科技集团
办公室主任谢洪文告诉记者，“管”

“阀”一家，有“管”也要有“阀”，今后在
市场竞争中也将更具优势，从而打开
更大的发展空间。

记者从沪航科技集团获悉，沪航
管业生产的不锈钢管材/管件近期已
逐步上市，是南安首家涉足管材市场
的阀门企业。至此，沪航在全产业链
上再次得到延伸。

争相布局
带动管材产业链发展

在山西、浙江等多个项目建设中，
沪航管业已经开始逐步打开市场。虽
然整体用量不大，但对沪航科技集团
来说，项目意义非凡。

“这是我们首次尝试将沪航阀门
和管材打通，同时应用在一个项目
中。我们也想把它作为标杆，为今后
工程项目招投标做有益探索。”谢洪文
说道。

沪航管业于 2020 年 4 月 30 日成
立，背后是沪航人运筹帷幄、整合资
源的全盘考量。此前，沪航一次沟通
交流会上，就今后如何更好地开拓市
场集思广益。一名经理突发奇想：在
很多动辄上千万元的招投标项目中，
管材用量比阀门还大，有时甚至超过
阀门的采购量。安装阀门自然需要
用到管材，借助别的品牌为何不自己
生产？这样一来，在项目中我们就可
以以阀为带动点，来带动管材产业链
的发展。

说者无心，听者有意。这一想法
引起了企业高层的注意，那么到底该
怎么操作了？最终，沪航科技集团想
到了合伙制。也就是说，集团、意向经
销商一起入股，经过多方考量，达成一
致看法。成立公司、注册品牌……处
于起步阶段的沪航管业稳步推进中。

“经销商直接对接客户，了解客户
需求。让他们入股可以达到整合资
源、优势互补，在利益共享的同时，共
同推广这一新业务，尽快开拓市场。”
谢洪文解释道。

布局管材市场的，不止沪航科技

集团一家，九牧、固美也在其中。位
于武汉市东西湖区的武汉市九牧管
业科技有限公司正源源不断地生产
各种管材产品。作为九牧集团旗下
华中地区子公司，九牧管业主要提供
全屋净水系统、PP-R 管、PVC 管、小
五金等产品。

“该项目2018年5月开工建设，总
占地面积6万多平方米，总建筑面积6
万多平方米。目前完成一期建设 3万
多平方米，2019年 12月试投产。”武汉
九牧管业总经理、九牧武汉区域总部
执行董事洪顺奕告诉记者，2020年 1
月 11日，九牧管业工厂运营投产典礼
暨九牧武汉区域总部落成仪式在武汉
举行，尽管受疫情影响，但今年产能可
达1.5亿元，按照进度可超额完成集团
下达的任务。

而在南安榕桥项目集中区，福建

革升不锈钢水管有限公司投资数亿元
的不锈钢水管厂房正在有序建设中。

突破瓶颈
培育新动能寻求新增点

从3家公司的发展布局不难看出，
延伸产业链，培育新动能，寻求新增点
成为共识。

“阀门市场日趋饱和，竞争日益激
烈，仅仅聚焦这一领域，发展会遇到瓶
颈。”谢洪文告诉记者，从未来发展趋
势来看，上码管材项目势在必行，如果
不主动求变，也会被其他企业占领。

目前，沪航科技集团已经形成阀
门、消防器材、沟槽管件、管业、铸造
业等多元产业发展新格局。据透露，
借助原有公司品牌、渠道优势，沪航
将形成设计、生产、技术、安装、服务

等多项业务为一体，形成独具特色的
竞争优势。

作为国内管业的一匹黑马，九牧
管业也有这方面的考量。九牧副董
事长林四南曾表示，武汉是中国经济
转型的示范区，也是九牧的战略标杆
区域，九牧在华中积淀深厚的市场影
响力，九牧管业汇聚全球优质资源，
打造环保、健康、安全的高品质管道
系统解决方案，将重新定义市场标
准，助推实现九牧加快达成 2025 年
500亿元的目标。

洪顺奕表示，九牧区域总部在
湖北深耕 20 余年，九牧管业今年进
行全国招商，计划在原有基础上再
新增 100名经销商，直销网点力争突
破 6000家。

而革升不锈钢公司的诞生，则填
补了福建不锈钢水管企业的空白。在
创办福建革升不锈钢水管有限公司之
前，陈革升担任固美集团多年的总
裁。“以前主要参与家族企业的管理与
经营，在此过程中积累了丰富的经验、
沉淀了不少人脉，逐渐形成自己的商
圈，不过独自操盘这么一家公司，对我
来说是一个全新的挑战和机遇。”陈革
升说。

虽然公司成立时间不长，但早
在 4 年前，不锈钢水管项目就已在
固美集团底下试水，并引进德国成
熟技术，投入国际先进的智能生产
设备。时至今日，革升不锈钢水管
拥有 10多条自动化生产线。创立于
1995 年的固美集团，经过 20 多年的
发展，已成为一家涵盖铝型材、不锈
钢、太阳能、定制门窗四大板块的综
合性企业，产品不仅畅销全国各地，
还大量出口海外。

正 是 在 出 口 欧 美 国 家 的 过 程
中，固美率先接到来自欧洲的不锈
钢水管订单。“不锈钢水管相比铜管
的优势显著，欧美发达国家早在上
个世纪就基本全面普及了不锈钢水
管的应用，从而实现了打开水龙头
就可以直接饮用自来水的跨越。”陈
革升告诉记者，由于不锈钢本身就
是固美的一项主营业务，不锈钢水
管相当于产品的延伸，对于这个在
国内尚未完全打开的千亿级市场，
固美自然要分得一杯羹。

“无论是工业管，还是装饰管，现
在产品供不应求，车间满负荷生产。
其中，工业管月产能 700多吨，装饰管
1000多吨。”革升不锈钢公司生产部经
理刘万里告诉记者。

本报讯（记者 苏清彬） 11日，京
东旗下社交电商平台京喜，宣布进军
南安产业带，南安家装产业带与京喜
举行签约仪式。南安市商务局副局长
李远东、南安电子商务促进会会长黄
德宏、泉州市电商协会秘书长吴友琳、
京东京喜居家类目总监童欢等人参加
本次签约仪式。

“南安的家装建材产业虽然有着
完整的产业链和深厚的制造优势，但
是长期依赖线下渠道，销售方式较为
单一。京喜平台用户直连工厂的销售
模式，为传统制造企业打开了一条新
通道。”签约仪式上，李远东表示，平台

与资源汇聚，让产业带的各种优势产
品以更低的价格直接面向用户，也让
传统工厂获得了线上拓展国内外市场
的机会。希望京喜与南安家装建材产
业带的合作，能够真正意义上地达到
为消费者提供不贵好货、助力传统商
家转型升级的双赢结果。

作为工业强市，南安拥有石材陶
瓷、水暖厨卫、五金机械等特色产业集
群，2019年的出口占比达到 40%。受
疫情等因素影响，该产业带出口严重
受阻，企业销售模式转型迫在眉睫。
而京喜自今年6月启动“京喜产业带厂
直优品计划-内销行动”后，通过 12项

具体帮扶措施，投入价值20亿元资源，
已帮助大量外贸企业打开了“出口转
内销”的新局面。

例如，汕头澄海玩具产业带的纯
外贸企业“恩宝玩具”便是其中之一。
在遭遇订单被取消、库存积压、资金难
以周转等困难后，恩宝玩具借势京喜
产业带供应链、用户基础和社交营销
等方面的先发优势，618期间店铺日均
订单环比4月提升14倍。

成功案例在前，对此，来自南安的商
家代表索尔诺表示，“未来，索尔诺将加
大在国内市场布局，在下沉市场中与京
喜深入绑定合作，配合京喜在南安深耕，

同时带动泉州家装企业外贸转内销。”
落子南安只是京喜深入泉州产业

带的第一步，后续京喜还将辐射泉州其
他县区的粗铁、粗铜产业链，布艺产业
链，铁艺家具产业链，机械设备产业，建
材产业，形成与南安家装产业的全链路
合作，并推动产业带完成数字化升级。

据了解，2020年京喜计划完成“双
百”产业带布局，即重点打造 100个产
业带和100个源产地。未来，京喜将聚
焦中国 1000个产业带和源产地的 100
万家优质工厂型及农场型商家，开展
10000场产业带溯源直播，赋能 10万
个工厂型商家具备C2M能力。

南安人创办的两企业上榜民企500强
众创空间助力石企提质转型

蔡静琦

温州市泉州商会换届

英都乡贤柯金顶当选会长

延伸产业链 南安企业布局管材

南安家装产业带携手京喜线上拓市场

革升不锈钢水管车间忙碌的景象。


