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微 产业观

跟随者中大部分企业血本无归，口罩
相关项目造富神话正迅速破灭。“久利之事
勿为，众争之地勿往”——曾国藩对后世的
劝诫，在今天的创业和投资决策中，依然具
有极强的现实意义。但对于需要最大限度
释放全社会创新创业创造动能的今天，我
认为，“久利之事创为”更符合当下。

“久利之事创为”，就是已经较长时间获
利的事情创新做创造性做。改革开放已经40
多年，大部分行业都已成为久利之事，而要新
创一个行业，对于普通人而言几乎是不可能
的。因此，如果能在久利之事上小心而为、创
新而为，就能减少风险，提高成功概率。

对于人类而言，逐利是本性，而快速获利
的项目或方法更是个巨大的诱惑。面对越来
越高的投资门槛，越来越少的创业机会，一窝
蜂挤到感觉容易赚钱的项目中来，是不可避
免的事情。所以，“久利之事蛮为”时有发生。

今年疫情之下，身边涌现个别造富神
话后，众多跟随者很快美梦破灭就是一个
活生生的事例。

疫情刚开始，确实有人通过贩卖口罩等
防护用品，日赚10万元以上，短短两三个月从
不名一文到千万富豪。随之而来的是，大量
口罩相关企业疯狂涌现，今年前5个月全国新
增了70802家，同比增长1255.84%。这还只
是工商登记的企业数量，有许多家庭作坊式
的小工厂并没有记录在内。

口罩生产企业的大量涌现，迅速推高
了口罩生产设备和口罩原材料的价格。高
峰时期，一次性口罩机价格高达100 多万
元一台，N95 口罩机则炒到 230 多万元一
台；而疫情前两三万元一吨的熔喷布卖到
了40多万元，甚至疯狂到七八十万元。在
这个时候还盲目跟着进场的口罩企业，有
90%连成本都无法收回。因此，至少有上
万家口罩生产企业到目前还是亏损的。

这一幕似曾相识。2007年、2015年的
股市，上世纪90年代初的卫生巾生产，还
有上市热、P2P等。其实一个事情大家蜂
拥而上的时候，危险已随之来临。

恒安国际CEO许连捷先生在谈到上
世纪90年代初第一次转型升级时，非常感
慨。卫生巾严重脱销时，竟有人一手拿刀
一手提着现金，到恒安办事处来提货。许
连捷认为这个时候再不进行技术升级，大
量的跟随者就会把恒安淹没。于是，毫不
犹疑斥资上千万元购进日本先进设备，把
其他卫生巾生产厂家远远甩在后面。

因此，久利之事应该在高位时创新而
为，对已有的技术、产品和品牌进行不断地
迭代式更新。

从南安水暖卫浴产业集群中脱颖而出
的九牧，30年来创新贯穿始终。从水暖配件
生产到厨卫一体化研发生产，并建成全球首
个5G云制造示范产业园，成立全球首个公
共卫生健康研究院等，九牧已拉开同行很大
距离。今年疫情发生不久，九牧推出i+智能
消毒马桶；八月初走进故宫，从故宫、颐和园
元素中吸收灵感，将传统文化和现代科技、
艺术融合，推出国潮系列新品；以及紧接着
的九牧8·15卫浴直播节等；让大家看到了产
品高度同质化竞争之下九牧的创新作为。

由此可见，在久利之事上的真正创新，
应该是顺应时势，实事求是地发现需求，满
足需求，而不是玩花样，标新立异。南安的
贝夫食品脚踏实地搞研发，把中国人爱吃
的蒸米糕产业化，“一鸣惊人”成为国内蒸
米糕品类第一，获得超级网红薇娅和李子
柒的青睐和合作，在“久利”的传统食品中
创出一条独特之路。

本报讯（记者 蔡静琦） 8日，水头镇举行
庆祝第 36个教师节暨弘一教育基金奖教奖学
金颁奖仪式。此次表彰大会共奖励优秀教师
200名，每人奖励2000元。另外，奖励优秀学生
100名，每人奖励1000元。

仪式上，弘一石业总经理戴玉音向学子们
表示祝贺，向含辛茹苦的教师们表示感谢。“教
育事业是一项千秋大业，知识可以改变一个人
的命运，而教育改变的则是一个民族的命运，少
年强则中国强，少年智则中国智。”她希望同学
们砥砺意志，发奋图强，把老师的深情教育和企
业的真切关怀化作立志成才的动力，以优异的
成绩回报老师、回报企业，回报社会。

仪式上，各级领导们同戴玉音一起为受奖
励的师生发放了助学金。“对于弘一来说，在教
育公益领域仅是一个起点。”戴玉音表示，未来
公司将履行更多责任，让水头教育桃李芬芳，英
才辈出。同时也希望奖教、奖学、助学的公益之
举能够影响到更多身边人。

本报讯（记者 苏清彬）近期，阳光
中科、蓉中电气、卓越鸿昌、金霞环境等
4家南安新三板上市企业陆续公布中
报。上半年蓉中电气逆市飘红，实现营
收、净利双增长，成为最大赢家。

蓉中电气 2020 年半年度报告显
示，上半年实现营收8263.9万元，较上
年同期增长 52.61%；归属于挂牌公司
股东的净利润 1059.4万元，较上年同
期增长41.37%。对于公司营收增长的
主要原因，从销售中可见一斑。2020
年上半年，广东云水建设工程有限公
司新增销售 8168398.5元,泉州通控环
保设备有限公司新增销售 5731061.84
元，云南科科商贸有限公司新增销售

5361008.82 元，国网辽宁省电力有限
公司新增销售3797690元，南安禹洲丰
翔房地产开发有限公司新增销售
3376890.82 元，国网福建综合能源服
务有限公司增加2646852.31元。

资料显示，蓉中电气立足于输配
电控制设备制造业，生产多种输配电
及控制设备，通过招投标或商业谈判
方式，面向电网公司或用电单位销售
变压器或成套开关控制设备，并提供
安装、维护等服务，从而获取利润。

作为福建省最大的光伏企业，阳光
中科业绩出现亏损局面。上半年实现
营收2.7亿元，同比下滑31.68%；实现归
属于挂牌公司股东的净利润-1093.7万

元，较上年同期由盈转亏。阳光中科表
示，营收较上年同期下降31.68%，主要
系受疫情影响销售量下降所致。上半
年受疫情影响，公司一线员工返工率低，
开工不足，电池片实际产量较上年同期
下降36.42%，造成单位成本上升，且三
至四月份，受疫情影响，公司产品的市场
价格也有所下降，造成产品毛利率下降。

金霞环境上半年营收为3282.3万
元，较上年同期减少47.41%；归属于挂
牌公司股东的净利润122万元，较上年
同期减少49.4%。对于营收大幅下滑，
金霞环境坦言，主要是由于报告期内
受疫情影响开工缓慢进度拖延所致，
从而导致经营业绩下滑。

据了解，金霞环境主要从事园林
绿化工程建设业务（包括施工和绿化
养护业务），兼营绿化苗木种植销售。

作为一家环保成型装备的制造商
和整体解决方案的服务商，卓越鸿昌上
半年实现营收 1169.4万元，同比增长
14.40%；实现归属于挂牌公司股东的净
利润-282.9万元，较上年同期亏损减少。

上半年营收为何实现增长？卓越
鸿昌表示，主要原因为报告期内公司
加大对销售团队的整合，广告的投入，
市政工程的成功招标，增加了整体销
售业绩。但受疫情影响，公司出口业
务严重受阻，影响很大，上半年出口的
营业收入基本为“零”。

■本报记者 李杨瑜

日前，一则关于泉州市三联机械
制造有限公司与上海大学科技合作处
签订战略合作框架协议，以及上海大
学——三联机械先进环保装备工程技
术研究中心揭牌，引起了行业不小的
轰动。“一直致力于砖机行业的三联机
械从环保装备进军，逐步形成固体废
弃物资源综合利用一体化解决方案。”
三联机械总经理傅晓斌说。

每年将处理掉100万吨固废

记者在三联机械的办公楼三楼看
到，该研究中心实验室已经落成，里面
有不少实验设备及原材料。“与上海大
学共同建设先进环保装备工程技术研
究中心和创新团队，推进前瞻性技术研
发、产业化关键技术集成攻关及应用，
加强重大科研项目合作与科研成果转
化合作机制，联合开展人才培养和交
流、先进环保装备的合作。”傅晓斌告诉
记者，上海大学的专家教授会与公司的
研发团队在此定时定点展开工作。

据了解，该研究中心以技术创新
为引擎，聚焦绿色环保建设，目前正在
不断整合校企双方对新材料的应用和
对应工艺的转化。“下一步，计划将上
海大学现有的科技成果与企业在浙江
杭州的一名客户进行需求对接，将科
技成果转化成对应工艺和设备。现处
于整合阶段，最快在年底就能够实现

量产。”傅晓斌表示，目前与该客户已
达成共识，签订合作意向书。

城市的快速发展让我们有了宜
居、便捷、舒适的生活环境，但同时也
会产生大量的建筑垃圾、生活垃圾。
如果不能妥善处理就会污染环境，造
成不可挽回的危害。

“传统的垃圾处理方式都是消纳
模式即外运填埋，比如400万吨建筑垃
圾需至少占用 200亩土地（20米深）消
纳，同时运输过程中的洒漏、车辆尾气
排放等问题也会对环境造成影响。本
次综合处理固废项目，将上海作为试
点城市，对垃圾采取就地处理法，破
碎、筛分、多级分选等一系列的全封闭
工艺流程，将垃圾转化为粒径的再生
骨料，再与水泥混合使用。”傅晓斌介
绍道，该项目将投入无废城市建设中，
整个处理过程零排放、无污染，预计每
年将处理掉100万吨的固废。

实验室外面，记者看到，墙上挂着的
研究中心及展厅中试验基地规划图。“早
前我们就新规划1万多平方米的场地，投
建在公司第二生产基地。由于实验设备
较大，会将整个研究中心搬迁至此。这
将弥补民营企业发展的技术短板，促进
企业从装备制造向制造服务转型。”

曾与两家高等院校合作

成功绝非偶然，傅晓斌坦言，这个时
代要把企业做好不光要付出，还得有实
力与机遇。“除了响应国家政策号召，上
海大学的环境修复在整个学术界很有造
诣，通过偶然机会相识，双方在上海与福
建来回，经过深入考察交流探讨发现，有
很多的工艺技术成果可以通过我们的装
备很好地实现转换与运用。再加上此前
三联机械有与多家科研院校合作的经验
及成功案例，更是促进了合作共识。”

据了解，与国内高等院校合作，在
三联机械绝非首次。2014年，三联机
械跟福州大学自动化学院合作设备自
动化优化与提升。傅晓斌认为，当时
契机也是源于市场需要，奠定了后来
公司设备控制系统优于同行业水平。

值得一提的是，2017年三联机械
与北京科技大学利用电解锰渣等固废
协同制备免烧透水砖项目，取得不俗
反响，成功市场化运作。

“电解锰属于湿法冶金行业，最大特
点就是会产生大量的工业废渣，这些工
业废渣的产生就会对环保产生影响。双
方经过努力，成功地解决了电解锰渣排
放和堆积日益增加与资源化利用率过低
这一生产过程中的关键矛盾，实现了电
解锰渣的无害化利用、资源化再利用，使
得电解锰渣变废为宝。”傅晓斌说，此举
消化了存量，逐步实现产业化。

据介绍，免烧透水路面砖是以电解
锰渣为主要原料，无须高温煅烧，在接
近常温条件下生产的具有透水功能的
新型路面材料，并在制备过程中协同回
收电解锰渣中的氨氮，同步实现了透水
砖生产、重金属固结和氨氮回收三个过
程，具有生产能耗低、无“三废”排放和
电解锰渣充分利用的多种优势。

“同时在国家权威检测机构做了
腐蚀性检测，国家标准是小于等于
1.0，而该设备生产出来的砖是 0.2，统
一性非常好。”傅晓斌介绍道，除了环
保性高，大量降低水泥的用量，成本相
比同类产品略低。

三联机械与上海大学达成战略合作

一体化解决固体废弃物

■本报记者 李杨瑜 文/图

连续中标国内多个地区民生水利
工程，项目首批大口径蝶阀顺利交付，与
厦门大学达成阀门技术研发战略合作
……尽管不少企业受疫情影响呈疲软
态势，但位于南安仑苍高新技术园内的
欧冠阀门科技有限公司却格外忙碌。
今年上半年，欧冠阀门已同多个地区水
利工程项目签订数千万元订单。

进军水利工程板块

“十年磨一剑，铸就新亮点。”为积
极响应国家水利工程大开发、造福民
生的号召，欧冠结合企业自身优势，全
面进军水利阀领域。其自主研发、生
产，并提供水利阀门系统解决方案。
公司总经理吴文忠告诉记者，用精湛
技术做好漏损控制，确保民生项目供
水安全，实现水资源保护和可持续利
用，这是作为阀门人最基本的担当。

随着经济发展，国内给排水工程建
设重点已扩展到二三级城市及部分乡
镇。“公共供水普及率、污水处理率的提
高，城镇化进程的持续推进，也将为城
镇带来不少给排水和生活污水处理设
施投入，亦将为阀门行业尤其是给排水
阀门行业带来广阔的市场空间。”吴文
忠向记者解释道，好的行业前景，更需
要好的阀门产品，打铁还需自身硬，欧
冠始终坚持把品质放在第一位。

经过全体欧冠人齐心协力，公司取
得了全国工业产品生产许可证书、涉及
饮用水卫生安全产品卫生许可批件、新
华节水认证、美国石油协会API 6D的
产品认证证书。“水务系统阀门效益，在
公司原有产品产值的基础上提升了
60%，更是出口至欧洲等多个地区。”吴
文忠分享道，这都得益于企业长期对核
心技术的执着钻研与开发。

“创新是企业的第一驱动力，只有
不断研发才能处于不败之地。我们与
台湾多个科研院所建立长期合作关系，
并聘请台湾行业专家成立技术研发中
心，建立核心研发团队。”吴文忠表示，

他们邀请来自台湾的总工程师姚方棋
主导研发的新型阀门产品达到了节能、
高效、安全等多项综合领先指标。

年出口额300万美元

阀门属于高端精密装备的关键性
部件，广泛运用于石油、化工、冶金、电
力、供热、供水、环保、航天等行业，基于
国家对能源的高度重视，阀门也是一个
和国家战略资源配套的关键性部件。
因此高端产品更受市场欢迎，多功能活
塞式流量调节阀便在其一。

“阀门的密合度不够会引起漏水，

产生不必要的浪费。据相关数据表
明，由于供水管网漏损严重，全国城市
供水年漏损量近 100亿立方米。使得
国家斥巨资给各地城市的调水有不少
白白流失。”姚方棋坦言，作为关键的
一环，做好漏损控制是确保城市供水
安全主题，也是实现水资源保护和可
持续利用的必要途径。

此外，大部分偏远地区没有电网，
这就使得无法使用电控阀门。为了让
这个设备通电，拉电网成本相当高，少则
上百万元，多则几千万元；手动阀门更是
处于环境潮湿、常年静止不动于户外管
道井内，若组成部件被锈蚀黏结在一起，
人力很难开启。姚方棋分析起整个行
业现状，如何突破成了关键。

“响应国家号召，节能减排是首位，
再就是功能性及实用便利性。该活塞
式调流调压阀与人工及电控阀门的不
同之处在于，是远程可控的智能水务阀
门。无须借助外力，利用流体管件本身
自带的前后压力差，通过在水务阀门中
植入嵌入式的PCL编程，基于运行过程
中的状态监测，可实现远程操控阀门自
动开启及关闭。”欧冠科技展厅内，姚方
棋如数家珍般向记者分享。

作为业内首创，欧冠阀门技术研
发团队通过重新规划设计，让该产品
更符合流体力学、应力学、材料学，目
前该产品出口欧洲等地区，销售金额
达300万美元，吴文忠表示目前国内市
场也在推广中。

欧冠阀门：上半年签下数千万元订单

久利之事创为
陈林华

弘一教育基金

发放50万奖教奖学金

南安新三板上市企业披露中报

蓉中电气上半年营收比增52.61%

欧冠阀门姚方棋向记者介绍调流调压阀。

三联机械第二生产基地及研发中心规划图。


